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OZET

DIS TICARETTE FINANSMAN TEKN iKLER i

Dis ticaret gecmiten ginimuize kadar gelen bir kavramdir. Basit & ir

sekilde tanimlayacak olursak birbirindengirasiz devletlerin agverisi diyebiliriz.

Tam udlkeler 6zellikle gefimekte olan ulkeler geinelerini sglayabilmek igin
dis ticaretlerini arttirmalidirlar. Ancak gticaret tlke icinde yapilan ticarete gore daha
cok risklidir. Alici ve saticilar bu risklerden gek. Cunku risklerden dolayi ortaya

ciddi sorunlar ¢ikabilmektedir.

Dig ticaret glemlerinde ortaya c¢ikan ticari, politik ve ekonomiiskler bir
takim onlemler alinarak alici ve saticlya guveneeirv Boylece olumsuzluklardan
kurtulurlar. Thracat §lemlerinde, ihracat kredi sigortasi ile algsa garanti altina
alinmasi yeni finansman olanaklar1 yaratmaktadskiRen aza indirmek icin kullanilan

teslimsekli, 6demesekli, uygulanan finansman yontemi 6nemlidir.

Rekabet acisindan devletlerin ihracatcilagediilkelere gore daha ucuz kredi
vermesi ve ihracati ¢eik etmeleri uluslararasi baskilari 6nlemeye sgaaktadir.
Ulkelerin kalkinmalari icin ihracatlarini ggirmeleri gereklidir. Bunun icinde ihracat

kredi sigortasi Ulkede daha etkin olmalidir.
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ABSTRACT

Foreign trade is a trade between independent deantoming from past to

present with a simple explanation.

All the countries including developing ones shouldrease their foreign trade
volumes in order to provide reach higher developnerels. On the other hand, it has
higher risk compare to trade in country bordersyddsi and seller always have concerns
about risks in foreign trade . Sometimes thosesrigkate very important problems for

buyers and sellers.

In order to avoid economic, politic and commercigks, specific actions could
be taken to provide security for two sides in igmnetrade. It became possible to
guarantee foreign trade receivables with new firnechniques like export credit
insurance. It is also very important to design propayment , delivery, financial

method in order to minimize foreign trade risks.

Some governments provide lower ratlits and incentives for exporter to
increase their competitiveness and decrease atiemal pressures. All countries
should increase their export volume to reach higinewth rate and in order to increase
export volume it is very important to increase @éncy and activity of export credit

insurance.
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GIRIS
Ticaret sosyo-ekonomik bir olginsanlar, ilk ¢glardan beri ticaret yapiyorlar.
Ticaret genel olarak, “malin veya hizmetin, paral reya bir bgka hizmet kanliginda

el desismesi” olarak tanimlanmakta. Bu el glgirme islemi, eser uluslararasi

yapiliyorsa ismi de dil olarak‘uluslararasi ticaret” veya“dis ticaret” olmakta*

Dis ticaretin ¢iks nedeni, birbirinden lamsiz ve gt haklara sahip iki siyasi
devletin varlgindandir. Dy ticaret mal miibadelesine dayali trampédir.

Gecmie baktgimizda var olan kabilelerin ilkel bir tretim dizegi sahip
oldugunu ve birbirleriyle akveris icinde oldgunu gorebiliriz. Bir kabilenin drtnlerini

baska bir kabileyle dgistirmesi d ticarettir®

Gelisimin balangici, Baltik’ dan Akdeniz’ e kadar uzanan amyau ile Cin’
den Suriye yolu ile Bati dinyasina ¢da eski ipek yoludur. Bunun yaninda
hikumdarlarin mali ¢ikarlari, sonralar daimasiz devletlerin altin, giimgive kiymetli

taslari dig alim-satimin gegiemesine bgl olan cikarlari da vardf.

Avrupa’ da 9. yuzyilldan B&yarak yaanan gelimeler deniz ticaretini yani
tasimacilg gelistirmistir. Bu gelsimin balica nedenleri, ihtiyaci duyulan mallarinsali
verisi ile krallarin yabanci ticcarlardan agldivergilerin cekicilgiydi. Bu dénemde,

krallar siyasi iktidari biiyiik lgtide ellerinde tutgtardi>

Ikinci Diinya Savg, siyasi hudutlari kaldirmakoyle dursun, milli birlge
dayanan bircok yeni devletlerin ortaya ¢ikmasirzepelmutur.® ikinci Diinya Sava’
ndan bu yana dinya ekonomisindeki en belirggilirelerinden biri, uluslar arasi

ticaretteki hizli arttir. 1929 Buyuk iktisadi Krizi' nden beri 6zellikle gedimis

1 Hakan Akin,Yeni isim Dis Ticaret, 6. Basim, Ankara,Elma Yayinevi, 2008, s.1.

2 Umit Ataman ve Haluk Sumebis Ticaret islemleri ve Muhasebesi 7. Basimjstanbul, Tirkmen Kitabevi, 2000,
s.2.

®Ag.e, s.2.

4 http://www.byturks.net/uluslararasi-ticaretin-teint€0960.html?s=ec93da4846001d89ce 7h7039e08c805d&am

5 http://www.byturks.net/uluslararasi-ticaretin-tei€l0960.html?s=ec93da4846001d89ce7b7039e08c805d&am

6Ag.e, s.2.



ulkelerde uygulanan istikrarli iktisat politikalare bunun getirgi iktisadi buyime, di

ticaretin genilemesinde énemli bir etken olrtur.”

Uluslararasi bankacgin yada dy ticaretin gelimini izledigimizde, ingiliz
ekonomist Adam Smith in kuramsalhais bir gorist olan “Ds ticaretin, ticaret yapan
ulkelerin refahini arttiraga’, 1723-1790 dan beri sdylengnve yine Smith’ in Mutlak
Ustunlikler Teorisi ile di ticarette serbesfii ve ona bgll olarak uzmanlgmayi

savunmglardir.

Bu yaklaik 200 yih gkin kuramsal temele kahk, dinya o6lcusinde serbest
ticaret cabalarinin yiunluk ve etkinlik kazanmasi igin 2.Dunya Satvain sonuna dek
beklemek gerekngiir. Bir yandan Smith ve Ricardo serbest ticarevusasunun
etkisinde bulunan, 6te yandan iki dinya savarasinda kalan doénemde serbest
ticaretten uzakkmanin uluslararasi gkileri ne denli zedeledini ve hatta 2.Dinya
Savaina zemin olsturdusunu iyi bilen ABD veingiltere, daha bu sayaona ermeden
savg sonrasi uluslararasi ekonomik dizeni belirlemeasgalicine girmglerdir. Bu
dogrultuda 1944 yilinda ABD de toplanan Bretton Woold®nferansinda iki
uluslararasi kurukun kurulmasi kararkriimistir. Bunlarin  adi sonradan Dinya
Bankasina dong@n uluslararasiimar ve Kalkinma Bankasi, sawa yikintilarini
onarmak icin gerekli finansman olanaklaringlagacak ve yatirimlari istenen alanlara
yonlendirecek; Uluslararasi Para Fonu (IMF) iseetilizbir uluslararasi para sisteminin

yaratiimasi icin Ulkelerin makro ekonomik dengeiesizlanmasina yardimci olacakti.

Dis ekonomik ilskilerin yol actgl milletlerarasi 6demelerde kisa siurede ortaya
cikan dengesizlikleri gidermek amaciyla Para Fomulknus olup, uzun vadeli dengeyi
sgilayacak sorunlarin halli icin Dinya Bankasi meydayediriimistir. Kalkinma ve
ekonomik gekmenin icap ettirdii uzun vadeli, d§ik faizli sermaye ihtiyacini
karsilamak tzere Dunya Bankasi gerekli sermaye haekatidiizenlerken, Para Fonu
da kisa donemde ortaya ¢ikan 6demeler dengesaaaqikkasilayacak bir mekanizma

ihdas etmitir.®

7 Osman Barbaros Kemddjs Ticaret Teknikleri Teori-Uygulama, 1.Basim, Bursa,Alfa Aktiel, 2005, s.1.
8 Salih KayaHer Yoniiyle Dis Ticaret, 1.Baski , Ankara , Ce-Ka Yayinlari , 2007, s.11
® Ataman ve Sumer, s.11



Tarkiye’ nin dg ticaret geimine baktgimizda cumhuriyetin ilk yillarindan
bugiine kadar 6nemli diiklikler kaydettigini gorebilir. 1923-1980 vyillar arasinda
tarima dayali ithalat gercektemeye calgirken, sanayi trtnlerine dayali ithalat yiksek
rakamlara ulgmistir.®® 1960 planli ddnem sonrasi tarim iriinlerinden sain@inlerine
kaymaya bglandi ™ ihracata ilkin en biyiik adimlar 1980 yilinda atikr. Tirkiye
1980’ e kadar da kapall, ithal ekonomisine dayall politikalar rzligtir. 1980" den
sonra dga acik bir ekonomi izlemeye @amistir. Déviz ve kambiyo kontrollerinin
kaldiriimasi, ihracata geikler sgslanmaya caklilmasi ve yabanci sermayenin serbest
dolasimi igin yapilan cadmalar uluslararasi ticarette rekabet edebilme g@lana
sglamistir.® Bugunkt AB ile o donemki AT ile 1973 yilinda imzatn Katma
Protokol ve onun koydiu kurallarla gumrik duvarlarinin indirilmesinde Vérkiye’
nin dsa acilimasinda etkili olngtur. Turkiye 1.1.1996 tarihinden itibaren Gumrik

Birli gi’ ne girmis bulunmaktadif?

AB, 1973’ te yururlige giren Katma Protokolce Turkiye’ den yapilacakagan
mallari ithalatinda tarifeleri sifirlagti. Tdrkiye'nin  tekstil ihracati kotalarla
sinirlandirihyordu. Bu ylzden Gumruk Bgli ihracatimiz yoninden bize fazla bir
avantaj splamadi. En ¢ok beklenti tekstilde ihracatin artryads11997 yilinda meydana
gelen ekonomik krizde AB tilkeleri ithalatta Ciny&nelmistir.**

Tarkiye’ nin 1990’ h yillarda di ticareti Gzerinde en ¢ok yiksek enflasyonun,
doviz kurundaki istikrarsiz dalgalgtarin, denetimdeki bdugun, verimsizigin,
tesviklerin yetersizlginin ve etkin d&itilmamasinin, teknolojinin geri kalmasiyla
birlikte Tiirk Mali imajinin yerlgtirilmemesi olumsuz etkisi olngtur.™

10 http:/Avww.umtik2008.org/eski_kongreler/2000/tr/eago5Ctur%5Cinvited_speaker_t.pdf

1 hitp://lwww.atonet.org.tr/yeni/index.php?p=559&I=1

12 Ataman ve Sumer, s.13
B Ag.e, s.13.
1 http://Aww.gumrukkontrolor.org.tr/Yayinlar/Dergils4/4.html

Bhttp://www.bolbilgi.com/gumruk-birligi-8217-nin-tliye-ekonomisi-uzerindeki-etkileri-
t95330.html?s=1a308c0d06b624fde23c85759a338476&amp




Teknoloji ve haberlgnedeki gekmeler sonucunda ulkeler arasinda ticari
ili skiler artmstir. Bu gelsmeler sonucundsletmeler rekabet baskisi altinda kalmaya

baslamislardir.

Uluslararasi ticaret i¢ ticaretten farkhlik gostektedir. Bunun nedeni uluslar
arasi ticarettin farkl riskler §amasidir. Dy ticarette kagilagilan ve korunmasi gereken
riskler vardir. Ticari risk, vesaik riski, gana riski, tlke riski ve kur riski gibi. Aslinda
batin 6demeekilleri, teslimsekilleri ve gelitirilen finansman teknikleri bu riskleri en
aza indirmede etkili diyebiliriz.isletmelerin tek bglarina baa cikamayacaklari
durumlarda s6z konusudurihracat kredi sigortasigletmelerin tek bglarina baa
ctkamayacaklar riskler igin getirilmi s bir yontemdir. Kalkinma icin ihracat gereklidir.
Ulkeler ihracat yapansletmelerini destekleme gatie duymuwlar ve ihracat kredi

sigortasi diizenlemelerine giderek ihracaggtielere guvenceler gamilardir.

Ulke riski bir Glkenin ekonomik ve politik agidamstdigi risklerin sermaye
maliyetine olan etkisidit® Ulke riskinin iki 5nemli kayng politik riskler ve ekonomik

risklerdir.

Ekonomik riskler, malin sevkinden 6nceki 6zellileacatci Ulkelerdeki ihrag
konusu mal fiyatlarinin uluslararasi piyasadasatufiyatlardan daha hizli artmasidir.
Ornegin; Turkiye’ ihrag edilen malin bedeli yabanci pdeatdenecektir. Bu para Tirk
paras! kagisinda zarar gorurse ihracat kredi sigortasi tadai zarar karlanir. Doviz

kuru riskine kagi sigorta yaptirilirsa risk aza indirilir.

Politik risklerde risk orani ¢ok yuksektir. Malirvkinden 6nce politik risk,
ithalat¢cinin  elinde olmayan nedenlerle, Ulkesindeeydana gelen mevzuat
degisikli gindendir. Malin sevkinden sonra ise gdb afetler, ithalatginin lkesindeki

transfer gecikmeleri politik risklerdir.

Bu bahsedilen risklerden aslinda en 6nemlisi kskidir. Kur riskini azaltmak
icin ithalat ve ihracatta faktoringlemleri, doviz forwardi, future kontratlari ve davi

opsiyonlari etkilidir.

18 www.riskyonetimi.com



Kur dalgall oldgunda Merkez BankasI’ nin sik sik ve yuklu dovizradiriyla
piyasaya mudahale etmesi gerekir. Ancak burada @auil sorun sézkonusudur.
Maliyetler nedeniyle enflasyon yikselebilir, TL'detdvize dong balayabilir ve bu
durumda hazine bonosunun cazibesi agaidan reel faiz yukselebilir. Boylece borg
daha pahali doner hem de buyume Uzerinde olumdateretolur. Dahasi, ithalat
artisinin temel etmeni reel kur olmagndan ithalat yawdamasinda alinan mesafe
sinirh kalabilir. Ve daha 6nemlisi ihracat, buydlcide 6zellikle otomotiv, kimya gibi
sektorlerde ithalata Iga oldugundan sikinti dgabilir. Gecerek da baimlilig

azaltmak olmalidit’

Bu risk, kurlardaki dgismelerden kaynaklanan kazang¢ ve kayiplarla ilgilidir
Kur riski, yabanci paraya dayalslemlerde, yabanci paralarin yerli paraya ya da
birbirlerine kagl degerlerinin dgismesi halinde ortaya cikar, sonucta bu da kar veya

zarara yol acar.

Kur riskine iligkin olarak, Ttrk Lirasl, faiz oranlari ile Turk lasi’ nin nominal
degser kaybi arasindaki fark, bankalarin doviz cinsméeaynaklarini Turk Lirasi veya
alternatif yatinm araclarina dogtirmesinin en buyik nedenidir. Turkiye’ de kur
riskine ba&l acgik pozisyon izleme uygulamasi 1985 yilindaldraistir. Cesitli gucluk
ve kayiplarla kanlastiktan sonra, Tirk bankacilik sektord, kur riskinksunda
yeterince bilgi ve deneyim sahibi olgtur. Ayrica TCMB’ de, yapfii bircok yasal

duizenlemeyle, bu riski azaltma yoniinde 6nlemlensalm uygulamaya koynstur. *8

Ulkeler ihracatlarini artirarak, ithalatlarini amal ©6demeler bilancosu
aciklarini kapatabilmek igin paralarininggelerim bilingli olarak, dy paralar kagisinda
disUk tutarlar. Ulusal paraningdparalara gore gerini distk olarak belirlenmesi, sabit
kur sistemlerinde, hikimetler tarafindan yapilertf@st kur sistemlerinde ise, devlet,
doviz piyasasindan surekli déviz alimi yaparak vgghanci Ulkelere sermaye siki

olmasina izin vererek ulusal paranirgeenin digik olmasini sgar.

17 Mustafa SénmezTtirkiye’nin Di s Ticaretinin Sektorel Analizi 2000-2004E geBé6lgesi Sanayi Odas
I

18 Gazi ErcelKonusmalar-1999 Bankaciliktaki Son Galineler, TCMB,iktisadi Kalkinma Vakfijstanbul, 2000



1970’li yillarin ortalarinda dalgali kur sistemingecs sonucunda, dinya
ekonomisi uluslararasi olmaktan c¢ikip ulusjamahale geldi. Uluslararasi ekonomiyi
sekillendiren, mal ve hizmetlerden ziyade paralakinin dinamiklgidir. Bu dinamiklik
surecinde uluslararasi faaliyetlerin surefii sglamada firmalar ¢ok etkin bir doviz
riski yonetimini gercekigtirmek zorundadirlarisletmeler agisindan gigli maliyet veya
zararlara neden olan déviz kuru riski ayni zamakatafirsatlari da dgurabilmektedir.
Bu acidan, fonlari iyi yonetilensletmelerin bu yolla elde edebilegieek gelirlerle
rekabet Ustinigl salamalari, fonlarim verimli kullanmalari ve mali pigada guclt bir
firma imajina sahip olmalari mimkin olacaktir. Brmanin déviz kuru riskiyle kar
karsiya kalmasi icin mutlaka uluslararasi faaliyet gastesi gerekmez. Yerel paranin
yabanci paralar kaisinda dgerinin dggsismesi sonucunda ulusal firmalarin faaliyetleri

de olumlu ya da olumsuekilde etkilenebilir®

Tarkiye’ nin ds ticaret rakamlari Avrupa Bigi ile imzalanan Gumrik Birgi
sonrasinda yukselgtir. Turkiye, ticaretinin buyuk bir kismint Avrupirli gi tlkeleri
ile yapmaktadir. Sanayi Urunlerinde tarifelerin dtalmasi dolayisiyla her iki taraf
icinde ticaretin biyumesine etken olmaktadir. Fakitkiye gelsme yolunda bir tlke
oldugu icin Urettgi Urtnlerin ara mallarini ya da makinelerini yirieal ederek ihracat
yapmaktadir. Bu durumda AB ulkeleri igin olumlu sgfar vermektedir. Cer taraftan
Avrupa Birligi’ nin sektdr anlaminda Turkiye’ ye yaptirimlarieficilerin daha kaliteli

gruinler tretmesi agisindan olumlu sonuglar vernuekté

Asagidaki tabloda 2000-2007 yili itibariyle ¢di ticaret rakamlari
gOsterilmektedir.

19 Halil Soyler,Déviz Kurlart Uzerine islemler, Doktora Tezi, MUSBE Muhasebe Finansman Bilim Diatanbul,
2004

20 hitp://www.bolbilgi.com/gumruk-birligi-82 1 7-nin-tkiye-ekonomisi-uzerindeki-etkileri-
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Tablo 1. D Ticaret (Yillik ve Dénemsel — Milyar Dolar)

YILLIK OCAK-NISAN
2000 | 2001 2002 2003] 2004 2005 2006 @%®| 2006 2007 | DE.%
iHRACAT 27,775 | 31,334 36,050 | 47,253 63,167 73,476 85502 16/4 5.0 31,367| 25 3
ITHALAT 54,503 | 41,399 51,554 | 69,34 97,54 116,774 138,205 184 23,1 47,643 159
D'SHTAIgQF;ET 82,278 | 72,733 87,613 | 116,59 160,71 190,281 223,798 17,6 166, | 79,01| 19 4
D'SATCI;I:QFET 26,73 | -10,07 -15,498 22,00 -34,87 -43,20852,793| 21,9| -16,082 -16,276 1,2
iHRACAT/ITHALAT | 51 75.7 | 69,9 68,1| 64,8 62,9 61, § .l7 60,9 65,8 | 8 1
IHRACAT/GSMH 13,9 | 21,5| 19,9 19.8] 21,1 20, 4 21,4
ITHALAT/GSMH 27,3 | 28,4| 28,5 29 32,4 32,4 34, 6

Kaynakhttp://www.tuik.gov.tr/PreTablo.do?th_id=12&th_a@is%20Ticaret%20stati
stikleri&ust_id=4

Dis

ticaret

finansmanindan bahsedecek olursak,

igacat velveya

ithalat¢inin sevkiyat yapagaalicinin sevk 6ncesi ve/veya sevk sonrasi doneimetdi

ve/veya sigorta yontemleri ile desteklenmesi gldw sdoyleyebiliriz. Bu ¢cercevedesdi

ticaret finansmani bankacilik ve sigorta mekanizmaln bir kagimidir. OECD

tanimina gore de, dticaretin finansmani, genianlamiyla, kredi, sigorta ve garanti

yontemleri ile ihracatgiya vel/veya ithalatgiya oO@erkolaylgl salanabilmesi ve

boylelikle ihracatcinin vadeli salarinin desteklenmesidif. Sirketlerin uluslararasi

boyutta cakmalarina devam etmeleri

kaynaklarina ihtiyaclari vardif?.

icin de duzenli ve istikraiinansman

Dig ticaret yapan uUlkeler, ihracatcilarini ve ihracéba destgi saslayan
bankalari, d@acak risklerden korumak icin diizenlemeler yagandir. Yapilan

dizenlemeler sigorta kavramlarina dayanmakta vec#ta konu olan mal ve

2L Dis Ticaret, 2005, http://www.dtm.gov.tr/dtdergi/destiet, (01 Haziran 2007)
22 http://kosbed.kou.edu.tr/sayi10/zozdemir.pdf




hizmetlerin alicilari ve saticilar ile ihracatiestieklenmesi icin gerekli fonu @ayan

bankacilik sistemi arasinda kopri kurulmasiglasaaktadir?®

Gelismekte olan Ulkelerde ihracatcilarin en 6nemli peatlerinden birigletme
sermayesi eksikfidir. Bu ulkelerde sevk Oncesi kredi programlari medenle 6nem
kazanir. Ancak, gelmekte olan Ulkelerde ticari bankalar kredi vermendsunda
genellikle gel§mis Ulke bankalarindan daha tutucu olmaktadhracatcilar kredi
kullanabilmek icin ticari bankalarin siki testledén ge¢cmek, garanti ve ipotek vermek
zorundadirlar. Bu nedenle ggtliekte olan Ulkelerde ihracatcilarin  finansman

gereksinimi cgunlukla devlet destekli ihracat kredi kurgilar! tarafindan sdanir?*

Ticari bankalar ihracati finanse eden kusldu olmakla beraber, bunlarin asli
gorevlerinin i¢ ticareti finanse etmek ofglu ve ihracatin finansmani dasbabasina
karmaglk ve uzmanlgmis bir mekanizmayl gerektirgi icin, bu isi Ustlenecek

uzmanlamis “dis ticaret bankalari” veya kurujlari kurulmutur.

1973 yilhindan beri kredi kollan konusunda zarar verici boyutlardaki rekabeti
onlemek amaciyla OECD catisi altinda bir dizi gmalar yapilmgtir. Bunun sonucu
olarak ortaya cikan OECD Duzenlemeleri iki yil veglaha uzun vadelislemleri
kapsamakta; bu kredilere uygulanacak faiz, vadegilendirme orani ve geri ddemelere
ili skin esaslar hilkme Bnmaktadir?®

Resmi destekli kredi kuruglarinin temel amaclarindan birisi de ticari
bankacilik sistemini, ihracatin daha fazla kredligimesine yonelik olarak harekete
gecirmektir. Bu amac genellikle ilekilde gercekligtiriimeye calgilir. Kredilendirme
Islevine ticari bankalarin katiiminin @anmasi ve ticari bankalar tarafindan finanse

edilen vadeliglemlerin sigorta ve garanti ediimes§!.

Z http://kosbed.kou.edu.tr/sayi10/zozdemir.pdf

24 4. sariaslanKiigiik ve Orta Buyiiklilkteki isletmelerin Finansal Sorunlari-Céziimicin Bir Finansal Paket
Onerisi, Ankara,TOBB Yayini, 1996, s134

25 http://kosbed.kou.edu.tr/sayil0/zozdemir.pdf

28 http://kosbed.kou.edu.tr/sayi10/zozdemir.pdf




Ticaret ve sanaykletmeleri, uluslararasi mali piyasalarda, hem fdehi, hem
de fon arzi yonunde faaliyet gosterirlers@icaret yapanirketler ithalatin finansmani
amacltyla, birbirlerine kar oldugu gibi, bankalarla da bor¢ alacakskisine girerler.
Ornesin, ihracatginin ithalatgiya kredili sstyapmasi veya ihracatci llkede gatimi
O0zendirme amaciyla kurulmubir bankanin (Eximbank) o dlke mallarini satinnala
yabancilara kredi agcmasi gibi. Bu tur kredilerirgalugu kisa vadelidir, ama orta ve

uzun vadeli olarak verilenler de vardir.

Dis ticaretle ilgili olmayan ticaret ve sanayrketleri de kisa vadelisietme
sermayesi ya da orta ve uzun vadeli yatinm sersiaygiyaclarini, cikarttiklari
finansman bonosu, tahvil veya hisse senetlerinagabpiyasalarda satarak &dama
yoluna gidebilirler. Ote yandan, bulégtmeler likidite fazlasi fonlarini kisa sireli
yabanci para piyasasl ya da sermaye piyasasi anachkmtirarak dgerlendirebilirler.
Ancak e&er bu gletmeler uluslararasi piyasalarda yeterli bir guvETecesine sahip
bulunmuyorlarsa, bunlarin s6z konusu kaynaklardaglanmalari oldukca giictar.

Dis ticaret finansmani yapan kurglar ihracatcilarin @i pazarlarda rekabet
glcunt artirmak ve Ulkenin ihracata yonelik ekorlobiiylime stratejisini desteklemek
amaciyla, nakdi tgriklerin yani sira, kredi ve sigorta yolu ile ddd&ini uygulamaya
koymustur. Ozellikle, 1990’ li yillarda diinya ekonomisitd gelsmelere paralel olarak
Ulkemizde de 1995 yilindan bu yana ihracata yondbgrudan parasal $eiklerin
uygulamadan kaldirilmasiyla birlikte, faktoring f@faiting’ in uygulamakta oldgu
kredi, garanti ve sigorta programlari ihracatin teldenmesinde daha da ©6nem
kazanmgtir. Dis ticaret finansmaninda kullanilan tekniklerden ¢aktg ve forfaiting
islemlerini etkileyen faktorler, finans, ulen, haberlgme altyapilari ile ihracatci

firmalarin érgiitlenmesi biciminde siralanabifit.

Cografi agidan avantajli konumda olan Turkiye, yabasmaye yatirimlarini
artirarak dinya piyasalarinda rekabet gicunt aatyatuna gitmelidir. Ancak, yabanci

27 CemalSanli ve Nuray EH, Uluslararasi Ticaret Hukuku, Beta Yayinlarijstanbul, 2000, s39

28 http://kosbed.kou.edu.tr/sayi10/zozdemir.pdf

29 http://kosbed.kou.edu.tr/sayi10/zozdemir.pdf




sermayenin bir ulkeyi tercih etmesi icin iki unsaribulunmasi gerekmektedir.
Bunlardan birincisi, o ulkedeki makro ekonomik, a8y ve hukuki guven ortamidir.
Makro ekonomik dengelerini ve siyasi istikrariniglsmmamsg, Ozellikle yabanci
sermaye ile ilgili olarak hukuki altyapisinda eksiler bulunan bir Ulkeye, yabanci
sermayenin blyik miktarda gelmesi s6z konusu olacedtir. Yabanci sermayenin bir
ulkeyi tercih etmesindeki ikinci kol ise, Ulkenin blyuk bir pazar potansiyeline sahip
olmasidir. Bir pazarin blyuk olup olmgadin belirlenmesinde, satin alma gtici 6énemli

bir faktordir.>°

Cumbhuriyet dénemlerinde tarimla gieedigimiz ihracat girdileri ginimuizde
sanayi drunleriyle devam etmektedir. Bu durum sekttbazda gegmisligimizin
gostergesidir. Yeni teknolojiler, yeng alanlari yaratilmasi Turkiye’ yi daha da ileri

asamalara gotirmesi muhtemeldfr.

Ihracat alaninda yeterli bilgi ve deneyime sahipaylam, kalifiye eleman ve
finansman sikintisi  ¢eken, sdi pazarlari tanimayan KdB lerin ihracata
yonlendiriimeleri amaciyla, P1Ticaret Mustgarligi (DTM) tarafindan 1994 yilindan
bu yana, KOB lerin “Sektorel Ds TicaretSirketleri” (SDTS) seklinde orgltlenmeleri
icin gerekli duzenlemeler yapilgyi hemen her sektorde SBT kurulmustur.
Orglitlenmeden kastedilen, hangi cati altinda oluwisan, firmalarin, rekabet giicl

kazanmak acisindan, birlikte hareket etmelerinfitesanasidir>?

Bu tez cakmasi dort bolimden odmaktadir. Birinci boélimde, giticarette
kullanilan teslimsekilleri aciklanarak, yine diticarette kullanilan belgeler anlatigtir.
Ayrica malin tainmasi esnasinda riskin kimde oiduincelenerek, yollara gore ithalat

ve ihracat bazinda karsgtaiimistir.

%0 http://kosbed.kou.edu.tr/sayil0/zozdemir.pdf

31 hitp://lwww.atonet.org.tr/yeni/index.php?p=559&I=1

32 Dogan ipekgil, M. Marangoz,"KOB I’ lerin Dis Pazarlara Acilmada Karsilastiklari Sorunlar ve Céziim
Onerileri ve Bir Uygulama" , Ankara,Ds Ticaret Dergisi, Yil7, Sayi24, Nisan-2002, s109
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Ikinci bolimde, dy ticaret 6deme turleri ve her birinilem aksindan
bahsedilmjtir. Ozellikle 6deme tirlerinden akreditifin 6zéleri ve turleri alt

basliklarda incelenmitir. Son olarak da, yillara goére ddegakilleri karsilastiriimistir.

Uclincli  bolimde, bazi finansman yontemleri incelgtimi Bunlarin
gelisimleri ve Turkiye’ de ortaya cikiarina dginilip her birinin avantaj ve
dezavantajlari ele alingwe bu yontemler birbirleriyle katastiriimistir. Ayrica, Turk

Eximbank’ tan bahsederek dnemi vurgulagtmi

Son bolumde ise, gticarette kagilasilan riskler ve bu risklere karkorunma
yontemlerinden bahsedilgtir. Risklerden kurtulmak icin géli yontemler
kullaniimaktadir. Alici ve satici agisindan riskiarklilik gostermektedir. Biticaretteki
riskleri azaltmak icin teslingekilleri, 6demesekilleri ve finansman yontemleri etkilidir.
Dogru teslim seklini, dogru 6deme seklini ve dgru finansmanseklini se¢cmek
onemlidir. Cunkl secilen bir 6deme yada teskekliyle riski kagl tarafa atmak

mumkudndr.
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1.BOLUM
1.DIS TICARETTE TESL iM SEKILLER i VE BELGELER

1.1.Ds Ticarette Teslim Sekilleri
Belli bir cografyada mevcut bulunan insan, mal ve hizmetleridutduklari
yerlerden bgka yerlere tanmasi amaciyla giilen faaliyete tamacilik denir*® Ticaret

acisindan en kisa zamanda ve eguldlimaliyetle olmasi 6nemlidir.

Dig ticaret glemleri alici ve saticinin yazili soghee yapmasi ile ktar.
Sozlemede taraflarin yakumlaltkleri ve haklarinin kebin bicimdesarta bglanmasi
zorunludur. Mallarin bir yerden bir yerestamasinda hangi tarafin ne yukiumigid
oldugu, yukamlulikler yerine getirilmegi takdirde risklerin nasil bokiilecesi tasima
sirasinda mallarin kaybolmasi ve hasar gérmesndhlriskin hangi tarafa ait olaga
hususlar sozignede agik olarak yer almahdir. ger taraftan hukuki acidan aliciya
teslim olayinin nasil okugu, yani hangi hal ve noktada saticinin yukamluliikie
gerceklgtirmis sayllacgl hususlarinin standart kurallaraglmnmasi ve bu kurallarin
sOzlamelere aynen konmasi yerine kisaltgnmbicimleriyle kullanilma ihtiyaci her

zaman kendini gostersiir. 3

Dis ticarette kullanilan terimlerin tlkeden Ulkeye Kiaryorumlanmasi, bir
takim yanls anlamalara, ihtilaflara vesin mahkemelere intikal etmesine neden
olmaktadir. Bu tlr olumsuzluklarin ortadan kaldmalsi ya da azaltilmasi amaciyla
1936 yilinda ticari terimlerin yorumlari icin Millierarasi Ticaret Odasi (MTO)
tarafindan bir kural okiurulmustur. Bu kurallar da gindrgartlarina uygun olarak
kullanilabilmesi amaciyla, 1953, 1967, 1976, 198890 ve son olarak da 2000 yilinda
bazi dgisiklikler yapilmistir. MTO tarafindan ticari terimlerin yorumlanmagin
olusturulan kurallara‘INCOTERMS” adi verilmektedir. (International Commercial
Terms§® Uluslararasi ticarette mallarin bir tlkedergeti bir tilkeye gonderilmesi
amaclyla ayri ayri Ulkelerdeki firmalar arasindazatanacak sati sozlemelerinde

rastlanan belli belli b satg terimleri gagida agiklamgtir.

3 Asim Cavy , * Ihracatta Teslim Sekilleri ve Nakliyat, Eyliil, 2005, s.1.
34

Ag.e, s.1
35 Ataman ve Sumer, s.14.
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Tablo 1.1.TeslimSekilleri

EXW | EX WORKS-IS YERINDE TESLM
(......olarak belirtilen yerde)

FCA | FREE CARRER- TASIYICIYA MASRAFSIZ
(......olarak belirtilen yerde)

FAS | FREE ALONGSDE SHIP- GEM DOGRULTUSUNDA MASRAFSIZ
(......olarak belirtilen yukleme limaninda)

FOB | FREE ON BOARD — GENDE MASRAFSIZ
(......olarak belirtilen yikleme limaninda)

CFR | COST AND FREIGHT- MAL BEDEL VE NAVLUN
(varis limani......olarak belirtiimek suretiyle)

CIF | COST, INSURANCE AND FREIGHT- MAL BEDEL SIGORTA VE
NAVLUN
(varis limani......olarak belirtiimek suretiyle)

CPT | CARRIAGE PAID TO - TASIMA ODENMIS OLARAK
(varis yeri......olarak belirtiimek suretiyle)

CIP | CARRIAGE AND INSURANCE PAID TO - TAIMA VE SIGORTA
ODENMIS OLARAK
(varis yeri......olarak belirtimek suretiyle)

DAF | DELIVERED AT FRONTIER- SINIRDA TESIM
(......olarak belirtilen yerde)

DES | DELIVERED EX SHIP - GEMDE TESLM
(varis limani......olarak belirtiimek suretiyle)

DEQ | DELIVERED EX QUAY - RIHTIMDA TESLIM
(varis limani......olarak belirtiimek suretiyle)

DDU | DELIVERED UNDUTY PAID - GUMRUK RESM ODENMEKSIZIN
TESLIM
(varis yeri......olarak belirtiimek suretiyle)

DDP | DELIVERED DUTY PAID - GUMRUK RESM ODENMIS OLARAK
TESLIM
(varis yeri......olarak belirtiimek suretiyle)

Kaynak : Hakan CinarPratik Ithalat Ihracat islemleri ve Dis Ticarette Finansman
Teknikleri, ARC Egitim Dansmanlik, 2000

1.1.1. Ciks: Grup E

Bu grupta ihracatci, Uregii mali ithalatginin emrine, kendi fabrikasindan

(isletmesinden) itibaren teslim etmektedir. Mal UdBkten sonra tim masraflar ve
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riskler tamamiyla ithalatgciya aittir. Malin tesliyeri ihracatcinin tlkesidir. Teslim

noktasi ihracatciniyeridir >
Isyerinde Teslim (EXW)

Mallarin satici tarafindan saticinin kendi kusulwda (fabrika, depo, atdlye
vb.) alici i¢cin hazir hale getiriimesiyle saticineslim yukimltliklerinin sona ermesini
saticinin kurulgunun alinarak istenen yere goturilmesiyle ilgilittbti masraflar ve
riskler aliciya aittir. Ancak EXW, alicinin gerelgumrik ciks islemlerini dgrudan ve
dolayl olarak gercekigirme olangina sahip olmagi durumlarda kullanilamaz. Boyle
durumlarda FCA teslingekli kullanilabilir >’

1.1.1.1.Saticinin Sorumlulgu

Satici anlama kaullarina uygun mali hazirlayarak belirtilen tarihteya
suirede yine angmada belirtilen yerde mallari alicinin emrine hazar. Mallarin
emrine hazir tutuldgunu aliciya bildirir. Alicinin ihracat ile ilgili élgeleri alabilmesi
icin yardimci olur. Satici sadece teslim edilmediadarki kaybolma ve hasar riskini
astlenir. Alicinin talep etmesi halinde, tim masvaf riski aliciya ait olmak lzere
tasima acentesi ile anjma yaparak, duzenlettitasima belgesini vagiyerinde mallari
teslim alabilmesi icin aliciya gonderir.

1.1.1.2.Alicinin Sorumluligu

Mal bedelini 6deyerek tim masraflar ve risk kendirteolmak tzere ihracat ve
ithalat klemleri icin gerekli olan lisans vb. idari ve ticdrelgeleri diizenler. Mallarin
ihracat ve ithalat ile ilgili gimriksiemlerini risk ve masraflari kendisine ait olmak
Uzere Ustlenir. Mallarin saticiniglatmesinde teslim alingh andan itibaren kaybolmasi
veya hasar gormesine shin tim risk ve masraflari Ustlenir. Mallarinstilmasi

amaciyla tama acentesi ile anjarak naviun bedelini dder.

3% Kemer, s.301
3" Ag.e, 5.301
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1.1.2.Ana Tasima Odenmis Olarak: Grup F

Mallar alici tarafindan tayin edilen bir yere vei@imaciya teslim edilir.

Navlun 6denme?®
1.1.2.1. Belirlenen Yerde Tayiciya Teslim (FCA)

Tasiclya teslim terimi, mallarin gimruk c¢gkislemleri tamamlanngi olarak
alici tarafindan belirtilen $ayiciya, onun tarafindan belirtilen yerde teslimliredsiyle
birlikte, saticinin mal teslim yikimligunin de yerine getirilngi olmasi anlamina
gelir. Taiclya teslim terimi, cok vasitali olanlarda dahigrhangi bir tssma slemi igin
kullanilabilir. “Tastyici”, bir tasima sozlgmesi cercevesinde mallarin demiryolu,
karayolu, denizyolu, havayolu, nehir veya bunldrazilarinin bir arada kullaniimasiyla
tasinmasi §lemini Gzerine alan veya bunugama taahhudinde bulunan herhangi bir

sahsi ifade eder.
1.1.2.1.1.Saticinin Sorumlulgu

Satici mallari ve faturayr satsozlemesi gergince s&lar. Satici risk ve
masraflar kendisine ait olmak Uzere mallarin ihrgom gerekli izni alir. Saticinin,
tasima ve sigorta s6zgmesi hususunda herhangi bir yikimfillyoktur. Alicinin talep
etmesi durumunda ¢ama acentesi ile tim masraflar aliciya ait olmalkréazanlar.
Mallar belirlenen gin veya zaman iginde, belirleryerde alici tarafindan belirlengni
olan tglyiciya teslim eder. Mallarin teslimine kadar gesérede her tir kayip ve hasar
riskini, mallar acisindan gecerli her turli masaafl ihracat glemleriyle ilgili vergi,
resim vb. resmi 6demeleri, gumrik gikslemleriyle ilgili masraflari Ustlenir. Ayrica
masraflar kendine ait olmak tzere mallarin uygekRilde teslim edildiini aliciya
belgeler. Bu belge bir §ama belgesi dgélse, alicinin talebi tGzerine risk ve masraflari

aliciya ait olmak tizere birgama belgesi alinmasi icin yardimcei oftir.

*http://metropolitantrade.com/kutuphane/D%C4%B1%C5% 95 Piciret%20Bilgileri/DI%C5%9F%20ticaret%20
Pratik%20bilgiler/1 F01060101 Dis Ticarette Tesl8ekilleri.pdf

% Temel Ds Ticaret Bilgileri, istanbul, Oyak Bank #itim Yayinlari, 2005, s.16.
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1.1.2.1.2.Alicinin Sorumlulgu

Alici s6zlemede belirtilen mal bedelini 6demek, risk ve mdarakendisine
ait olmak Uzere gerekli ithal iznini veyageér resmi belgeleri almak, tim gumrik
islemlerini tamamlamak, tama soOzlemesi yapmak ve mallan teslim almakla
yukamluduar. Alici, mallar kendisine teslim edgdiandan itibaren, mallarla ilgili her
tarli hasar ve kayip riskini Ustlenir. Alici, malldeslim edildgi tarihten itibaren
bunlarla ilgili tim masraflari éder. Alici, ithaglemlerinde gecerli vergi, resim, vb
resmi 6demeler ile gumruk girislemleriyle ilgili masraflari, transit gececek idgili
giderleri 6demekle yukumladar. Jigicinin adi, t@ma bicimi, konusunda saticiya
yeterli bilgileri vermek, mallarin tayiciya teslim gini ve sudresini teslim noktasini
bildirmek zorundadir. Alici, saticidan mallarinabat veya ithalslemleri acisindan,

transit gegii icin gerekli olan belgelerin tim masraflarinilésir.
1.1.2.2. Geminin Bordasinda Teslim (FAS)

Belirlenen yiukleme limaninda mallarin gemi gdadtusunda rihtima veya
mavnaya yerlgirilmesi ile saticinin teslim yukamligiinin yerine getirildii anlamina
gelir. FAS terimi, mallarin ihrag¢ siemlerinin alici tarafindan tamamlanmasini

ongormektedir. FAS terimi, yalnizca deniz veya nédgimacilgi icin kullanilr.
1.1.2.2.1.Saticinin Sorumluluklan

Satici, mallari ve faturayl stgieeye uygun bicimde hazirlar. Alici isterse,
risk ve masraflar aliclya ait olmak tGzere mallahraci icin gerekli izin veya yetkinin
alinmasinda aliclya yardimci olur. Saticingintea ve sigorta sozdenesi yukumluligu
yoktur. Satici, mallari belirtilen tarihte geminbordasina teslim eder. Mallar teslim
edilinceye kadar ki hasar, kayip riski saticiyacditp teslim glemi gerceklgene kadar
ki masraflarda saticiya aittir. Satici mallari itesettigine dair masraflar kendisine ait
olmak uzere aliclya bilgi ve belgegéar. Satici alicinin isfg Uzerine risk ve masraflar
aliciya ait olmak tzere mallarin ihrag veya ithdémleri icin gerekli olan belgelerin
temininde aliciya yardimci olur, sigortdeimleri konusunda gerekli bilgileri gamakla

yukumladar.
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1.1.2.2.2.Alicinin Sorumluluklari

Alici, mal bedelini 6demekle yukumludir. Risk ve sraflar kendisine ait
olmak Uzere gerekli ithal ve ihrag izinlerini veyasmi belgeleri temin etmek, tim
gumrik glemleriyle transit gesi saglayacak slemleri de tamamlamakla yukamltdur.
Mallari teslim almak ve masraflar kendisine ait akmizere tgma stzlgmesi yapma
sorumlulgu vardir. Mallari teslim aldiktan sonra hasar veigariski Ustlenir. Alicl,
vergi, resim vb. resmi 6demelerle birlikte, gimigllemleriyle ilgili olan ve gerekliyse
transit gegile ortaya cikan masraflar kadar. Alici, geminin adini, yikleme yeri ve
zamanini saticiya bildirmek zorundadir. Alicskebir anlamaya varilmady takdirde
yukleme dncesi mallarin denetimiyle ilgili masraflearsilar.

1.1.2.3. Guvertede Teslim (FOB)

Mallarin belirtilen yiikleme limaninda gemi bordasiaktarilmasiyla saticinin
teslim yukumlaliginin yerine getirildii anlamina gelir. Bu andan itibaren mallara
iliskin herhangi bir kayip veya hasarin tim masrafisklari aliciya aittir. FOB terimi
mallarin ihrag glemlerinin satici tarafindan yapilmasini 6ngoriu.tBrim sadece deniz

ve nehir taimacilginda kullantlir.
1.1.2.3.1.Saticinin Sorumluluklan

Satici mallari ve faturayi hazirlar. Risk ve m#argendisine ait olmak tzere
mallarin ihraci icin gerekli izin veya yetkileriial Saticinin tgima ve sigorta s6zyeesi
yukumlalggh yoktur. Belirlenen tarihte, belirlenen limandaaleci tarafindan belirtilen
geminin bordasina teslim eder. Mallar gemi bordageslim edilinceye kadar riskler
saticlya aittir. Saticlt mallar gemi bordasina akteraya kadar her turli masraf ve
ihracat glerinde gecerli vergi, resim gibi tim giderleri,ngtiik ciks islemleri ile ilgili
masraflari kaglar. Satici mallarin teslim edilgine dair bilgiyi aliciya iletir. Masraflar
aliciya ait olmak tzere mallarin teslim edidie dair aliciya belge gkar. Bu nakliye
belgesi dgilse, risk ve masraflar aliciya ait olmak Uzergrtea sdzlgmesi i¢in nakliye
belgesi temininde aliciya yardimci olur. Mallariesltm bicimi acisindan kontrol

islemleri ile ilgili masraflari 6der. Alicinin talehizerine, risk ve masraflar aliciya ait
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olmak Uzere transit gegiicin gerekli olan belgelerin temininde aliciyargamci olur,

sigorta glemleri konusunda bilgi teminiyle sorumludur.
1.1.2.3.2.Alicinin Sorumluluklar

Mal bedelini 6demek, risk ve masraflar kendisateolmak tzere gerekli ithal
iznini almak, gumruk glemleri, gerekliyse transit gegi saslayacak glemleri
tamamlamakla sorumludur. Alici, mallarin yiklenmadnindan tganmasi icin masraflar
kendisine ait olmak Uzerestanasi s6zlgmesi yapar ve mallari gemi bordasinda teslim
alir. Bu andan itibaren her turli kayip ve hasacigh aittir. Alici geminin adini,
yukleme noktasini, teslim siresini saticiya bildikbe sorumludur. Ayrica ithalat
islemleriyle ilgili vergi, resim, har¢ gibi resmi ocheelerle birlikte gimruk gigiislemleri
ile ilgili olan, gerekli ise transit gege ilgili tim masraflari kanlar. Alici, bgka turlu

anlamaya varilmady takdirde yukleme éncesi mallarin denetim masratfiaistlenir.
1.1.3. Ana Taima Odenmis Olarak: Grup C

Satici, navlun bedelini 6der ve sigortay! yaptivilklemeden sonraki riskleri
iistlenmeZ?
1.1.3.1.Mal Bedeli ve Navlun OdenngiOlarak (CFR)

Isleme konu olan mallarin belirtilen varyerine kadar tanmasi icin gerekli
olan masraflarin ve navlun bedelini saticinin ddgnamlamina gelir. Ancak mallara
ili skin kayip ve hasar riski ile birlikte, mallarin gebordasina aktarilmasindan itibaren
meydana gelebilecek olaylardan kaynaklanan tum ag&raflar, mallar teslim edilgji
noktadan itibaren, aliciya gecer. CFR terimi, malléhrac glemlerinin satici tarafindan

yapilmasini 6ngorir. Deniz ve nehigitaaciliginda kullanir.
1.1.3.1.1.Saticinin Sorumluluklari

Mallar ve faturaylr hazirlayip, mallarin ihracincgerekli tim formaliteleri

tamamlar. Satici, masraflar kendisine ait olmakréizemallarin sozignede belirtildgi

“Ohttp://metropolitantrade.com/kutuphane/D%C4%B1%CBE%0Ticaret%20Bilgileri/D1%C5%9F %20
ticaret%20Pratik%20bilgiler/1 F01060101 Dis_TictreTeslim_Sekilleri.pdf
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Uzere deniz veya nehir yoluylaspamasi amaciyla bir gana sdzlgmesi yapar. Ancak
saticinin mallarin sevkiyle ilgili olarak sigort@zesmesi yapma yukumlagu yoktur.
Satici belirtilen tarihte mallari gemi bordasinslite eder. Mallarin yukleme limaninda
gemiye aktarildii ana kadar tim kayip, hasar risklerini Gstlenati@, gemi bordasinda
teslim edilinceye kadar bunlarla ilgili butin mdtaa, ayrica tama sozlemesi
cercevesinde tium masraflar ve navlun bedelini .68atici ihracatslemlerinde gecerli
vergi, resim vb. resmi 6demelerin, gumrik gikslemleriyle ilgili tim masraflari
kargilamakla yukumludar. Satict, mallarin teslim edildi bildirir, masraflar kendisine
ait olmak tzere tama belgesini temin eder. Satici, mallarin teskaisindan gerekli
olan kontrol glemleriyle ilgili masraflari kaglar. Satici alicinin talebi Gizerine mallarin
ithal igslemleri acisindan bir Bka Ulkeden gececekse transit gedgcin gerekli

belgelerin temininde yardimci olur. Sigorgeemleriyle ilgili belgeleri sglar.
1.1.3.1.2.Alicinin Sorumluluklar

Alici, mal bedelini 6der. Risk ve masraflar kendeae olmak lzere, gerekli
ithal iznini, tim gumrik dlemlerini, bir baka Ulkeden transit gegni salayacak
islemleri tamamlar. Ancak alicl gama s6zlgmesi yapmaz. Alici mallari kabul eder ve
tastyicidan teslim alir. Alict mallar gemiye aktargdandan itibaren risk tstlenir. Alici,
saticinin mallarin sevkiyle ilgili bir gama soOzlegme yapmasi ve mallarin gemi
bordasina teslim etmesinden itibaren bu malladgi ther tirli masrafi Gstlenir. (vari
limani 6ncesi transit gegeri, mavna ve iskele masraflari, dattma masraflari) Ayrica
alici ithalat glemlerinde gecerli vergi, resim veger resmi 6demelerle birlikte, transit
gecke iliskin tim masraflari Gstlenir. Alici, s6zleeyle uyum halindeyse teslimin
yapildgina dair taima belgesi veya elektronik mesaji kabul eder.c8ah kendisine

yardim amaciyla yagh tum masraflari 6demekle yakumladar.
1.1.3.2. Mal Bedeli, Sigorta ve Navlun OdenmiOlarak (CIF)

Satici, CFR teriminde olan yukumlalukleri aynenlémmekte ancak bunlara
ek olarak taama sirasinda mallarin kayip ve hasar riskingikdeniz sigortasi gdama

yukumlalggini de almaktadir. Burada sigorta séalesi yapmak ve sigorta primini
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0demek, saticiya dihektedir. Mallarin ihragslemlerinin satici tarafindan yapilimasi

ongorulmektedir. Bu terim yalnizca deniz veya nédgimacilginda kullanilir.
1.1.3.2.1.Saticinin Sorumluluklan

Satici mali hazirlamak, malaskin faturayr dizenlemek, risk ve masraflar
kendisine ait olmak Uzere, mallarin ihraci icineddirizin veya yetkiyi almak ve tim
formaliteleri tamamlamakla yukimludar. Satici, raalkeslim edilinceye kadar tim
masraflari, ayrica tamaci kurulglarin, mallarin gemiye yuklenmesi ve sattma
limaninda da gemiden indirilmesiyle ilgili olara&lép edecekleri masraflar ile naviun
bedelini 6demekle sorumludur. Satici ihracgemlerinde gecerli vergi, resim gibi
O0demeleri, gimrik cikiislemleriyle ilgili tim masraflari Gstlenir. Satienallarin gemi
bordasina aktarildini aliciya bildirmek ve mallar teslim alma yonéndyerekli
hazirliklar yapabilmesine imkan taniyacak duyunulmpmakta sorumludur. §ena
belgesini sglamakla mukelleftir. Satici, masraflar kendisineaimak Uzere bir t(ama
sOzlemesi yapar. Satici, alicinin veygdeime konu olan mallarla sigorta kapsamina
girecek turde ikkisi olan baka herhangi birsahsin d@rudan sigortasirketinden
tazminat talep edebilegebir ‘yik sigorta s6zlgmesini’ kendi masraflariyla imzalar.
Aliciya sigorta policesini veya sigorta kapsamiistgrir bgka herhangi bir belgeyi
salar. Satict mallarn teslim edinceye kadar riskilérst. Ayrica saticl mallarin teslimi

acisindan gerekli kontrolleri yapmakla yakumludur.
1.1.3.2.2.Alicinin Sorumluluklari

Alici, mal bedelini 6demek, risk ve masraflar &mme ait olmak Uzere,
gerekli ithal iznini, mallarin ithali i¢in zorunlbitin gumrik glemleriyle birlikte, bir
baska Ulkeden transit gegni sgslayacak glemleri tamamlamak zorundadir. Alicinin,
tasima sozlgmesi yapma yukumlufu yoktur. Alici, mallari kabul etmek ve belirlenen
varis limaninda bulunan gayicidan teslim almak, teslim noktasindan itibaneallarla
ilgili her turlt kayip ve hasar riskini Gstlenmeétie Alici teslim noktasindan itibaren
mallarla ilgili her ttrlt masrafi Ustlenmek (trahgeckleri, mavna ve iskele masraflari,
bosaltma klemleri) zorundadir. Alici, tama belgesini kabul eder. Yikleme &6ncesi

denetim glemleri masraflarini karar. Alici, mallarin ithal glemleri acgisindan, transit
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gecklerde stz konusu resmi belgelerin temininde cikamsraflar Ustlenir. Talep

Uzerine saticiya sigortglemleri ile ilgili bilgileri saglamakla mukelleftir.
1.1.3.3. Taima Ucreti Odenmis Olarak (CPT)

Mallarin belirlenen vagl yerine tainmasinda navlunun satici tarafindan
O0dendgini anlatir. Mallarin tayiclya aktariimasindan sonra meydana gelebilecek
olaylarin yaratifi butin ek masraflar saticidan aliciya gecer. C&imt, mallarin
gumruk ciks islemlerinin satici tarafindan tamamlanmasini éng@urterim, her tarlt
tasimacilikla kullanilabilir. Bu terim INCOTERMS 199@0zenlemesiyle yurirfe

girmistir.
1.1.3.3.1.Saticinin Sorumluluklari

Satici mallari ve faturayr hazirlar. Mallarin ihragin gerekli herhangi izni
veya yetkiyi alir. Yine mallarin ihraci i¢in tumrfoaliteleri tamamlar. Satici, masraflar
kendisine ait olmak Uzere, birstma sozlemesi akdeder. CPT teriminde saticinin
sigorta soOzlgmesi yapma yukumlufu yoktur. Satici mallari belirtilen tarihte veya
ongoriulen sirede ggyiciya teslim eder. Satici mallarin aliciya teghienkadar buitin
kayip ve hasar riskini Ustlenir. Satici, mallarcsla teslim edinceye kadar ilgili tim
masraflarin yani sira naviun, mallarin yuklenmesialiilmasi sirasinda ortaya ¢ikan
masraflari, ayrica ihracafiemlerinde gecerli vergi, resim, resmi giderlefing ik ¢iks
islemleriyle ilgili bitin masraflari kalamakla sorumludur. Satici, mallari belirtilen
tarinte, vag yerine ulatirmak Uzere araca teslim eddii aliciya bildirir. Saticli,
masraflar kendisine ait olmak Ulzere aliciya naklpedgesi sglar. Satici, mallarin
teslimi icin gerekli kontrol glemlerinin masraflarindan sorumludur. Satici, alT
istegi Uzerine risk ve masraflar aliciya ait olmak Gzexalarin ithal lemleri acisindan,
mallarin bir baka Ulkeden transit gegni salayan belgelerin temininde aliciya

yardimci olur.
1.1.3.3.2.Alicinin Sorumluluklari

Alici, mal bedelini 6demekle, risk ve masraflaméiisine ait olmak Uzere

gerekli ithal iznini veya dier resmi yetki belgelerini almakla, mallarin ithatin
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zorunlu butin gumriksiemleriyle birlikte, transit gegi saglayacak tum glemleri
tamamlamakla yuokimludir. §iana sozlgmesi yapma yukumluft yoktur. Alici varg
yerinde mallar tayicidan teslim alir. Mallarin tesliminden itibaréim kayip ve hasar
riskini Ustlenir. Alici, mallarin yola ¢ikive vars yerini belirleme hakkina sahip olglu
durumlarda, saticiya gerekli duyuruyu yapmgsa) mallarin yola ¢ikargitarihinden
itibaren riski Ustlenir. Alici, nakliye belgesiniakul etmek zorundadir. Alici, sina
belgesi dgindaki belgelerin gganmasi sirasinda satici tarafindan yapilan bitésrah

ve 6demeleri Ustlenir.
1.1.3.4. Taima ve Sigorta Bedeli Odenmi Olarak (CIP)

CPT terimi ile ayni yukumlulikleri icerir. Bunlaek olarak mallarin ganmasi
sirasinda kayip ve hasar riskine gkasaticinin aliciya tama sigortasi Sgama
zorunlulyggu vardir. Saticl sigorta s6zhaesini akdeder ve primini 6éder. CIP mallarin
ihrag c¢iks islemlerinin satici tarafindan yapilmasini dngoriw. tBrim her turli tama
biciminde kullanilir. CIP, INCOTERMS 1990 diizenlesiye yururlige girmatir.

1.1.3.4.1.Saticinin Sorumluluklari

Saticl, mallari ve faturayr, mallarin ihraci icgerekli tim formaliteleri
tamamlamakla sorumludur. Satici, bisitaa sOzlemesi gerceklgirir. Ayrica s6z
konusu mallari kapsamina alacakkilde bir sigorta sOzienesi akdeder. Sigorta
policesini veya sigorta kapsamini gosterir bir belgliciya iletilir. Satici mallar
tastyiclya teslim etmekle ve bu ana kadar batin risiélenmekle mukelleftir. Satici,
mallar teslim edilinceye kadarki masraflari Ustter8atici aliciya mallarin ¢gyiciya
teslim edildgini bildirir. Satici masraflar kendisine ait olmakere aliciya nakliye
belgesini sglamakla yukimludur. Satici mallarin teslimi icin rekli kontrol

islemleriyle ilgili masraflari kagilamakla yukamltddar.
1.1.3.4.2.Alicinin Sorumluluklar

Alict mal bedelini 6demekle sorumludur. CIP terign alicinin, tama
sOzlemesi yapma yukumlufu yoktur. Alici varg yerinde mallari tgyicidan teslim

alir. Mallarin talyiciya teslimiyle mallar ile ilgili her tarli kagi ve hasar riskini
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ustlenir. Alici mallarin tesliminden sonra her tlirhasrafi Ustlenir. Alici mallarin yola
cikis zamanini belirleme hakkina sahipse gerekli duywrwaticiya bildirmek
zorundadir. Aksi takdirde tim masraflari «kar. Ayrica alici, nakliye belgesini kabul
etmek zorundadir. Yukleme oncesi denetleghemlerinin masraflarini kadar. Alici
tasima belgesi dinda saticinin yardim amacli yapttim masraflari karlar.

1.1.4.Vars: Grup D
Malin varg limanina kadar dgacak biitiin masraf ve riskler saticiya afttir.
1.1.4.1.Sinirda Teslim (DAF)

DAF terimi mallarin gumrik ciki islemleri tamamlanmi olarak; sinirda,
bitisik Ulkenin gimridk sinirindan onceki belirlenen yene noktada teslime hazir hale
getirilmesiyle saticinin yukuamlultklerinin sona esnanlamina gelir. Burada “ sinir ”
terimi ihracatin yapildgn Ulkenin ki dahil her tarld sinirn tanimlamak Ueer
kullanilabilir. DAF, herhangi bir tama bicimiyle kullanilabilir. Bu terim,
INCOTERMS 1990 diuzenlemeleri ile yartgkl girmi ve genellikle Dgu Avrupa,
Orta Dgu Ulkeleri ve B&msiz Devletler Toplulgu (BDT) ile yapilan ihracat ve

ithalatlarda uygulanmaya ganmstir.
1.1.4.1.1.Saticinin Sorumluluklan

Satici, mallari ve faturaylr hazirlar. Satici, rig&k masraflari kendisine ait
olmak Uzere ihrac¢ icin gerekli belgeleri temin e@arekli ise transit gegiile ilgili
gumrik slemlerini tamamlar. Satici mallari sinirda teslitmek icin yani belirtilen
noktaya tainmasi icin bir tama sozlemesi gerceklgirilir. Sigorta s6zlgmesi yapma
yukumlalggt yoktur. Mallari sinirda belirlenen teslim yerindengorulen tarihte veya
sure icinde alicinin emrine verir. Mal teslim ediidana kadar bitin kayip ve hasar
riski saticidadir. Satici ihracat icin gerekli viergesim, dger ddemeleri hazirlar ve
masraflarini kaular. Satici, aliclya mallarin sinirda belirtileerg d@ru cikarildgi

duyurusunu yapmakla sorumludur. Masraflar kendisae olmak Uzere mallarin

“http://metropolitantrade.com/kutuphane/D%C4%B1%C5%9FPigaret%20Bilgileri/DI%C5%9F %20ticaret%20
Pratik%20bilgiler/1 _F01060101 Dis_Ticarette Tesl8ekilleri.pdf
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teslimine ilgkin belgeyi aliciya teslim eder. Mallar ile ilgikontrol islemleri ile ilgili
masraflari kagnlar. Satici alicinin isgg Gzerine risk ve masraflar kendisine ait olmak

Uzere ithalglemlerinde, sigortasiemleri acisindan yardimci olur.
1.1.4.1.2.Alicinin Sorumluluklar

Mal bedelini 6demek, malin ithalislemleri ve gumrik gig islemlerini
tamamlamakla sorumludur. Bu tesligeklinde alicinin teslim soézamesi yapma
yukumlalggt yoktur. Alict mallan teslim almak, bu teslim adan itibaren tim kayip
ve hasar riskini yuklenmektedir. Mallarin teslima@mdsonra her turlt masrafi Ustlenir.
Alici, tasima belgesini kabul eder. Alici ithallemleri agisindan bazi durumlarda da
transit gegile ilgili belgelerin sg§lanmasinda ortaya c¢ikan tum masraflari Ustlenir.

Saticinin bu konuda kendisine yardim amacl gapiim masraflar karlar.
1.1.4.2.Gemide Teslim (DES)

Gemide teslim terimi gumrik ggriislemleri yapilmamy mallarin belirtilen
varis limaninda gemi bordasinda aliciya sunulmaya Haale getiriimesiyle saticinin
teslim yukumlalignin yerine getirilmesi anlamina gelir. Mallarinlitigen varis
limanina getirilmesi slemleriyle ilgili her tarli risk ve masraf saticarafindan

karsilanacaktir. Nehir ve denizgianacginda kullanilir.
1.1.4.2.1.Saticinin Sorumluluklar

Satici mallari ve faturayl hazirlar. stima sodzlgmesi gercekligirir. Ancak
sigorta s6zlgmesi yapma yukumligu yoktur. Satici gimrikliemleri tamamlanmangi
mallari gemi bordasinda aliciya teslim eder. Sataliar aliciya teslim edilinceye kadar
mallarla ilgili butin kayip ve hasar riskini tUstlenSatici belirlenen geminin vari
zamani konusunda aliciya duyuru yapmak zorund&a@mci taima belgesini aliciya
sgilar. Satict mallarin teslimi acisindan gerekli kohtislemleriyle ilgili masraflar
karsilar. Satici, alicinin isge Uzerine risk ve masraflar aliciya ait olmak tzéhal
islemleri ve sigortasiemleri hakkinda bilgi s#ar.

24



1.1.4.2.2.Alicinin Sorumluluklari

Alici mal bedelini 6demek gerekli ithal izni, gurkrigiris islemlerini
tamamlamakla sorumludur. Jiena s6zlgmesi yapma yukumlafu yoktur. Alici
mallari teslim almak, bundan sonra mallarla ildier ttrli kayip ve hasar riskine
ustlenmekle sorumludur. Alict mallari teslim aléiktsonra tim masraflar kdamak,
ithalatla ilgili vergi, resim ve gier 6demeleri karlamakla yukamludtr. Alici satici

tarafindan yardim amacl yapilan tim masraflabdiamekle yakumladuar.
1.1.4.3.Rihtimda Teslim (DEQ)

Rihtimda teslim terimi, saticinin, belirlenen ydimanindaki, rihtimda, ithalat
icin gerekli gimriklemeslemleri yerine getirilmemngiolarak alicinin emrine birakmakla

mallari teslim etgiini ifade eder. Yalnizca nehir ve denizitaacilginda kullanilir.
1.1.4.3.1.Saticinin Sorumlulgu

Risk ve masraflari kendisine ait olarak ihra¢ Imave dger resmi izinleri ve
dokimanlari alarak; mallarin ihraci veska bir Ulkeye transiti icin gereken tim
gumrik glemlerini Ustlenir. Masraflari kendine ait olarakalharin varg limaninda
belirlenen rihtima kadar genmasi icin taama sozlemesi yapar. Mallarin hangi tarihte
varis limaninda olacgni aliciya bildirir. Mallari vag limaninda belirlenen rihtimda ve
anlgilan tarihte alici igin hazir bulundurarak; masaaflkendisine ait olarak gama
belgesini aliciya sunar. Mallarin rihtimda teslidilresine kadar olan kayip ve hasar
riskini Ustlenir. Mallarin teslim edilmesine kadaan tum masraflari, teslimden sonraki
naviun ve dier tgima masraflarini, mallarin galtim masraflarini, limanda teslimden

once mallarin ihraci veya transiti icin gumrik nadste vergilerini 6der.
1.1.4.3.2.Alicinin Sorumlulgu

Anlagmasartlarinca mal bedelini 6der ve risk ve masraltandisine ait olmak
Uzere ithal lisansi ve ger resmi izinleri alir. Mallarin ithali ile ilgilitim gumrik
islemlerine Ustlenir. Mallarin satici tarafindan uggolarak tesliminden sonraki kayip
ve hasar riskini Ustlenir. Mallarin rhtimda tesliedilmesinden sonra daha sonraki

tasima icin limana; muhafaza icinse depo veya terminabtiriilmasina kadar olan
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masraflar ile mallarin ithalati ve daha sonraknsfari ile ilgili gumrik masraflar ve

vergileri dahil tim masraflari 6der.
1.1.4.4.Gumriik Resmi Odenmeksizin Teslim (DDU)

Bu terim ile saticinin teslim yukumli@u mallarin ithal tlkesinde, belirlenen
yerde emre hazir tutulmasi ile sona erer. Satidlama o noktaya kadar gammasi ve
gumruk formalitelerinin yerine getirilmesi ile ilgirisk ve masraflari ustlenir.ithalat

icin 6denmesi gereken vergi, resim ve harclar haric
1.1.4.4.1.Saticinin Sorumluluklan

Risk ve masraflar kendisine ait olarak ihra¢ l@adiger resmi izinleri ve
dokimanlari alir; mallarin ihraci ve ¢gka bir tlkeye transiti icin gereken tim gumrik
islemlerini Gstlenir. Masraflari kendine ait olarakalharin varg limaninda belirlenen
varis yerine kadar tanmasi icin taama sozlemesi yapar. Mallari angdan tarihte vag
yerindeki herhangi bir tama aracinda, Baltimi yapilmadan alici veya alicinin
belirledigi baska biri icin hazir bulundurur ve masraflari kendiag olarak taima
belgesini aliciya sunar. Mallarin varyerinde teslim edilmesine kadar olan kayip ve
hasar riskini Ustlenir. Mallarin teslim edilmesikadar olan tum masraflari, teslimden
sonraki navlun ve der tgima masraflarini, vayiyerinde teslimden 6nce mallarin

ihraci ve transiti gamalarinda 6denecek gumrik ve masraf vergileriar.od
1.1.4.4.2.Alicinin Sorumlulgu

Alict mal bedelini dder. Risk ve masraflari kendesiait olmak Uzere ithal
lisansi ile ilgili tim gumrikglemleri Ustlenir. Mallarin satici tarafindan uygalarak
tesliminden sonraki kayip ve hasar riski aliciyiiraiYine teslimden sonraki masraflar
ile mallarin ithalati ile ilgili gimrik masraflae vergileri dahil tim masraflari 6der.

Mallari 6nceden belirlenen tarihte wayerinde teslim alir.
1.1.4.5.Gumriik Resmi Odenmi Olarak Teslim (DDP)

Mallarin ithal tlkesinde belirlenen yerde emre hamtulmasiyla saticinin

teslim yukimluligl sona erer. Mallarin o noktaya kadagiienasi, ithal gimrgiinden
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gecirmesi icin gerekli vergi, resim vegdr harclar dahil olmak tzere risk ve giderleri
Ustlenmek durumundadir. EXW terimi satici acisindesgari yukomlaluk ifade

ederken, DDP terimi azami yukumligiii icerir.
1.1.4.5.1.Saticinin Sorumlulgu

Anlasmasartlarina uygun mallari hazirlayarak risk ve mdarakendisine ait
olmak tzere ihrag ve ithal lisanslarinigel resmi izinleri ve dékimanlari alir; mallarin
ihraci, baka ulkeye transiti ve ithalati icin gereken tim giknislemlerini Ustlenir.
Masraflar kendisine ait olarak mallarin alimaninda belirlenen variyerine kadar
tasinmasli i¢in tama sozlgmesi yapar. Mallari anddan tarihte vag yerindeki
herhangi bir tgaama aracinda, Baltim yapilmadan alici veya alicinin belirl@dbaska
biri icin hazir bulundurarak; masraflari kendisiag olmak lzere tama belgelerini
aliciya sunar. Mallarin varyerinde teslim edilmesine kadar olan kayip ve haskini
ustlenir. Mallarin teslim edilmesine kadar olan timasraflari, teslimden sonraki naviun
ve diger tgima masraflarini, vagiyerinde teslimden 6nce mallarin ihracati, ithaleati

transiti gamalarinda ddenecek gumrik masraf ve vergileriar.6d
1.1.4.5.2.Alicinin Sorumlulgu

Alici mal bedelini 6der ve mallari teslim alir. Rise masraflar saticiya ait
olarak saticinin ithal lisansi ve mallarin ithalegin gereken dier izin ve belgeleri
alabilmesi icin her turli yardimi yapar. Mallanatis! tarafindan tesliminden sonraki

kayip ve hasar riskini tstlenir ve tum masraflate
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Tablo 1.2. Ds Ticarette En Cok Kullanilan Teslim Sekilleri

Navlun, sigorta ve sigortaglihasar ve

_ FOB FCA
masraflari ithalatclya
Sigorta ve sigorta gl hasar masraflari
_ CFR CPT
ithalatclya
Sigorta d¢1 hasar masraflari ithalatgiya CIF CIP

Charter ve charter-party
_ Konyerner, tir, ugak, tren
gemi tgimasi

Kaynak: Hakan Akin,Yeni Isim Dis Ticaret, 6. Basim, Ankara,Elma Yayinevi, 2006,
s.111

Tabloda yukardansagiya d@ru baktik¢a ithalatinin yakumlaltkleri azaliyor.
FOB ve FCA’ da ithalat¢l navlun, sigorta ve sigodigt masraflari dderken, CFR ve
CPT’ de sadece sigorta ve sigorta thasar masraflarini kalar. Tabloya gore CIF ve

CIP’ te ise sadece sigortasdihasar masraflari ithalatciya ait gérinmektedir.

Tablo 1.3. Risk Dailimi

F GRUBU: Saticidan mallarini alici tarafindan tespit

ve tayin edilen tayiciya teslim etmesi istenir.
Risk alicida

C GRUBU: Satici, taima glemi icin kendisi
s6zlgeme yapmasina gamen, mallarin yiklenmesi ve

) RiEk alicida
yola cikmasindan sonra meydana gelebilecek e

masraflari kendisi Ustlenmez.

D GRUBU: Mallarin varg Ulkesine kadayr

tasinmasiyla ilgili batin masraflarin  ve risklerin

. Risk saticida
saticlya ait olmasidir.

Kaynak : http://www.igeme.org.tr/tur/sss/Bolum_ XIl.pdf
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Kural olarak riski kim yukleniyorsa sigortay! o yamalidir.Ya da taraflar bu

hususla ilgili olarak sozkeneye hikim koymalhdirlar.

Tablo 1.4.Yollara Gorelithalat

Yollara gére ithalat (000 ABD Dolari)
Imports by mode of transport (000 US Dollars)

Yil Toplam Deniz Yolu | Demir Yolu Karayolu Hava Yolu Diger
Year Total Sea Rail Road Air Other
2007 62.555.057 | 37.207.062 1.024.006 14.343.597 5.943.550| 4.036.842
2006 138.580.790| 80.722.102  2.180.723 32.491.177| 13.626.364) 9.560.424
2005 116.774.151| 66.741.433 1.816.522 28.669.005 13.072.143] 6.475.047
2004 97.539.766 | 56.774.423 1.258.679 23.982.4111 12.294.583 3.229.670
2003 69.339.692 | 39.727.409 645.569 17.824.042 8.445.731| 2.696.941
2002 51.553.797 | 28.334.41§ 460.799 14.224.528 6.366.107| 2.167.947
2001 41.399.083 | 20.170.596 281.345 13.511.686 5.223.182| 2.212.274
2000 54.502.821 | 27.558.493 229.889 18.301.107, 5.892.215| 2.521.117
Kaynak:DIE

Seneler itibariyle bakil@ginda en ¢cok deniz yolu tercih edilirken,en az demir

yolu kullaniimaktadir.

Tablo 1.5.Yollara Gérelihracat

Yollara goére ihracat (000 ABD Dolart)
Exports by mode of transport (000 US Dollars)

Yil Toplam Deniz Yolu | Demir Yolu Karayolu Hava Yolu Diger
Year Total Sea Rail Road Air Other
2007 40.482.926 20.025.385 382.226 16.758.969 2.353.472 962.874
2006 85.525.957 42.655.159 909.811 35.150.429 4.863.266| 1.947.293
2005 73.476.408 35.425.856 756.935 31.602.012 3.978.592| 1.713.013
2004 63.167.153 31.259.851 577.822 27.104.284 3.906.835 318.361
2003 47.252.836 23.233.359 394.459 20.306.073 3.227.575 91.370
2002 36.059.089 17.013.192 249.366 16.416.566 2.339.331 40.634
2001 31.334.216 15.521.220 173.592 13.219.437| 2.263.689 156.277
2000 27.774.906 13.080.017 93.957 12.013.620 2.338.492 248.819
Kaynak: DIE

Yine ihracat yapilirken de deniz yolu en cok teredilen ulaim seklidir. Demir yolu

ise en az kullanilan ujan seklidir.
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1.2.Ds Ticarette Kullanilan Belgeler

Uluslararasi ticarette mal ve hizmetin alim satiiresi boyunca belgeler di
ticaretin vazgecilmez unsurlaridir. Ahlici ile sa@acn farkli Glkelerde bulunmalari,
birbirlerini tanimalart vb. nedenlerle k#asabilecekleri risklerin asgari dizeye
indirilmesi amaciyla alici ve satici ticariskilerin bankalar aracgayla yurattlmesini
ongorar. Dg ticarette, bankalar malin bizzat kendisi ilgsilemala iliskin belgeler ile

ilgilenmekte ve bu belgelerden sorumlu bulunmaktadi

Uluslararasi ticarette kahkli mal aligsverisinde bulunabilmek icin ¢cok sayida
belge kullaniimaktadir. Bu belgeler Ulkeden ulkeye Uurinden urtne farkhhk
gostermekle birlikte genel olarak kullanilan be&yektandartlgtirmaya yonelik ¢cabalar
da mevcuttur.ihracata ilgkin belgeleri doldururken yapilan hatalar genelldom
bakildginda milyonlarca dolar zarara neden olabilmektebuebedeli de genellikle

ihracatc¢i 6demektedir.
ihracat glemlerinde kullanilan bdica 6nemli belgeléf:
* Ticari Fatura (Commercial Invoice)
* Koli Listesi (Packing List)
» Merse Sahadetnamesi (Certificate of Origin)
» Sigorta Belgesi (Insurance Certificate)
» Konsimento/TgimaBelgesi (Carrier’ s Declaration or Consignmeate)l
* Akreditif (Letter of Credit)
» Kambiyo Senedi (Bill of Exchange)’ dir.

Dig ticaret, farkl Ulkelerin firmalarinin ya da sditicaret kurulglarinin
gerceklatirdigi ekonomik faaliyettir. Birbirinden uzakta, birlmii hi¢ tanimayan,

ekonomik sistemleri, paralari ve ticaristanliklari, & klttrleri birbirinden farkl olan

42 http://altinhaber.com/index.php?option=com_conteaagk=view&id=562&Itemid=30
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firma ya da kurulglarin gerceklgtirdigi bu ticaret esas olarak belgelere dayanilarak
yapilir.

Dis ticaret #lemlerinde ¢ok sayida belge kullaniimaktadir. @me
gumruklerde vergi, resim ve harclarin belirlenmdsirkullanilan ihra¢ edilen malin
tanimi, gumrik tarife no’ su ve malingei gibi bilgilerin yer aldgl ticari faturanin
dogru ve uygun bilgilerle doldurulmasi biyik 6nem atmektedir. Aynisekilde,
Serbest Ticaret Anfmasi yapilan Ulkelere ihracatta bir takim tavizéerdve
kolayliklardan yararlanabilmek icin mgnsahadetnamesinin gou bir sekilde tanzim
edilmesine, mallarin yabanci bir Ulkeye nakliyegini tsgima belgesinin yani
konsimentonun dgru bilgiler icereceksekilde dizenlenmesine, gbzetim raporu igin
atanan mufet§e mallarin kalite standartlarina sahip @dou kanitlayacak belgelere

gerek vardir.

Bu belgeler dy ticaretin gercekigigi tlkelere ve bu ulkelerin gliticaret
mevzuatina, ticarete konu olan dranin oOzelliklerinekliye ve teslimsekline gore
desismektedir. Urline, ihracatekline, ihracat yapilacak tlkeye goére hazirlanacak

belgeler ve izlenecek proseddrler farkl olabilneekt.

fhracatta kullanilan uluslararasi belgelerdeki ekgik hatalar, ihracatginin
ekstra ddemeler yapmasina ve gecikmelere yol aguaktBelgelerin dikkatle ve
O0zenle doldurulmasi tim bu kayiplarin 6nlenmesi mésteri acisindan given

unsurunun devaminin @anmasinda buyik 6nem arz etmektedir.
Esas itibariyle ihracatcinin yadigi olumsuzluklar t¢ grupta toplanmaktadir;

« Odemenin gecikmesi, ihracat bedelinin gec taddilmesinden kaynaklanan

gecikme faizi 6demeleri,

* Belgelerin eksik veya yaglidoldurulmasi nedeniyle ortaya ¢ikan sorunlari
¢cbzmek icin harcanan para ve zaman kaybi, ddenksforte faturalari, yeniden
dizenlenen belgelerin kurye ile gonderilmesi, bamkayeniden yapilansiem icin

komisyon almasi gibi zararlarin ghaasi,
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» Ugranilan maddi zararin da 6tesinde, en ciddi vel@iedi en zor olan zarar
ise; ihracatcl ve myieri arasindaki ikkilerin olumsuz yonde etkilenmesidir. Eksik veya
hatali belgeler nedeniyle ganilan sikintilar ve gecikmelerden dolay! ihracdtel

ithalatcl arasindaksiili skisi bozulacaktir.

Bu nedenle ihracat ile ilgili belgelerin hazirlarsnagerekli bilgilerin hazir
olmasi oldukca basdlmakla birlikte; belgelerin firma adina imza yesdikolan kiilerce
doldurulmasi, firmaya ait standart formlarda yexnabilgilerin d@rulugu ve i yapan

kisinin dikkatli olmasi gerekmektedir.

Dis ticarete ilgkin belgeler ve terimler konusunda, BM (Binteis Milletler) ve
Uluslararasi Ticaret Odasi (ICC-International Chamibf Commerce) uluslararasi

kabul géren kural ve diizenlemeler formiile tirit",

Dis ticarette kullanilan belgeleri bgrupta siniflandirabiliriz.

. Tasima belgeleri

. Ticari belgeler

. Resmi belgeler

. Sigorta belgeleri

. Finansman belgeleri

1.2.1.Tgma Belgeleri (Transport Documents)

Tasima belgesi veya kgmento; ihracat¢i ile mallari belli bir noktadan

digerine taiyacak olan tgtyicl arasinda yapilan ségieedir.

Genellikle standart formatlara sahip olagirtza belgesi tayici veya nakliye
aracisi tarafindan ihracatciya gerekli detaylaulsoak hazirlanirihracatgiya hangi tir

nakliye ile mallarini tatmak istedgi, mallarin dgeri, airligl, hacmi ve evraklar igin

43 http://altinhaber.com/index.php?option=com_conteaagk=view&id=553&Itemid=30
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gerekli diger detaylar ve herhangi bir aksaklik durumunda @erkimin yapacgi gibi

hususlarda bilgi istenir.

Tasima belgesi, nakliye turine ve nakliyeciden nakliye desisebilir.
Nakliyeye konu olan mallari geyan ile tgitan arasinda yapilan birstena s6zlgmesi,
mallarin tgiyan tarafindan teslim alingini gosteren bir makbuz olup, bagartlar
altinda kiymetli evrak nitelindedir. Tgima belgelerinin timi makbuz 6zglhde
olmakla beraber, bu belgelerin bazilari sgme veya kiymetli evrak nitedi

tasimayabilirler.
Tasima Belgelerinin Ozellikleri

Sevk tarihi bulunmali. Gecikme olmamali. (ibraziteigecikmemeli) Bayat
belge olmamali. S6z konusu yikleme ve seviaiglde yapilacak? kama belgeleri
temiz olmali. Malin ambalajinda herhangi bir yma olmamali. Bankalar s6z konusu
ibraz tarihini geciktirmemeli. 21 giin gibi ibrazredi var. Gegince bayat olur. Banka
kabul etmez. Tama belgeleri Ustinde s@an malin ihbar kaydinin kime yapgdi
bolumu vardir. Bu da s6z konusu malin gecikmesmadi yuki azaltmak amaciyla
yapilir. Tgima belgeleri malin tama bedelinin 6denmioldugunu ya da ddenegmi

gOsterir.
1.2.1.1. Deniz Kogimentosu (Marine/Ocean Bill of Lading)

Deniz tgimacilginda belge konusu mallaringtamak Uzere teslim alingini
ya da yuklendiini kanitlayan belgedit* Deniz kosimentosu kiymetli evrak olmasi
nedeniyle dier tagima belgelerinden farkl bir 6zeiee sahip olup ciro ve teslim yoluyla
mallarin  mdulkiyetinin de devrini gar. Bir deniz kogimentosunda bulunmasi

gerekenlef®
. Taslyicinin adi, soyadi veya ticaret tinvani

. Kaptanin adi ve soyadi

44 Dys Ticaretleilgili Genel Sorular. 2007. http://www.kuto.org.tyftacontent.php?cld=54&page£20 mayis 2007)
“Shttp://metropolitantrade.com/kutuphane/D%C4%B1%C5%9FFigaret%20Bilgileri/DI%C5%9F %20ticaret%20
Pratik%20bilgiler/3_F01060103 Dis_Ticarette Kullani Belgeler.pdf
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. Yukletenin adi ve soyadi veya ticaret Gnvani

. Gonderilenin adi ve soyadi veya ticaret Gnvani

. Yukleme limani

. Bosaltma limani

. Gemiye yuklenen mallarin cinsi, Ol¢isu, say! vetiggr markalari,

disaridan belli olan hal ve nitelikleri

. Navluna aitsartlar

Teslimsekilleri

Duzenlendgi yer ve tarih

Duzenlenen nishalarin sayisi
Konsimentolar ikisekilde dizenlenebilir

1- Tesellim kogimentosu (Received for Shipment B/L), mallarin ggami

yuklenmek Uzere teslim alirgini gosterir.

2- Yukleme kogimentosu (On Board B/L), mallar gemiye yiklegidde,
taslyicl veya onun acentesi tarafindan dizenlenir.sifo@ntoda “ on board ” ibaresi

matbu olarak yer aliyorsa, bu ibarenin altina aytarih koymak gerekmez.
Devir yoniinden kagimentolar ikisekilde diizenlenebifff:

1- Nama yazili kogimento (Straight B/L)Ciro yoluyla devri mimkin olg@n
ancak temlik ve teslim ile Bka bir kisiye devredilebilen bu gé& konsimentolar
bankalarca kabul edilmezler. Bu tur konentolar nadiren kullaniimakta, gladan
dogruya gonderilenin adina dizenlenmektedir. Ancakebdzankalar kagimentolarin

“®http://metropolitantrade.com/kutuphane/D%C4%B1%C5%9FPiearet%20Bilgileri/D1%C5%9F%20ticaret%20
Pratik%20bilgiler/3_F01060103 Dis Ticarette Kullani Belgeler.pdf
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teminat olarak kendi adlarina dizenlenmesini taegbilirler. Bu takdirde, vesaik

arasinda nama yazih kgmento yer alabilirler.

2- Emre yazili kosimento (Order B/L)YUkletenin talebi Gzerine kimento,
gonderilenin emrine veya sadece emre yazili olatékenlenir. Kogimento kimin
emrine duzenlenmgse mallar onun cirosuyla devredilir. Ciro, tam veyaz ciro
seklinde kogimentonun arka yuzine yapilir. Tam ciro komentonun kime

devredildgini belirtmek suretiyle yapilir.
1.2.1.2. Ozellikli Korsimentolar

Ozellikli konsimento csitleri tek korsimento (Through B/L) , kombine
nakliyat kogimentosu(Combined Transport B/L), konteyner gtorentosu (Container
B/L), dizglin hat kagimentosu (Liner B/L), kisa kaimento (Short from, Blank back
B/L), tanker kogimentosu (Tanker B/L), ciro edilemez kimento (Non-Negotiable
B/L), navlun sozlgmesine dayall kaimmento(CharterParty B/L), kaptan mektubu
(Mate's reccipt), manifesto(Manifest) dur. Acikldaraagagida yer almaktadir.

1.2.1.2.1. Kisa Kogimento (Short Form-Blank Back B/L)

Ayni zamanda bir tama so6zlemesidir. Bu soOzlgneler uluslararasi
anlgmalarla belirlenmitir. Kisa kogimentolarin 6zellgi batin tgima sartlarinin
konsimento Uzerinde gosterilmemesidir. Akreditiflerdesiabelirtiimedik¢e bankalar bu

tir korsimentolar! kabul ederler.
1.2.1.2.2. DUzguin Hat Kosimentosu (Liner B/L)

Ayni hat Uzerinde tarifeli ve surekli sefer yapamngler tarafindan
diizenlenmektedir. Geminin grayacg limanlar ve taima Ucreti tarifeye kg
oldugundan bu tur kogimentolar tercih edilmektedir. Ayni hat Gzerincdeseyapan
gemi sirketleri birlik olusturarak yikleme, b@ltma, navlun, istif vb. konularda ortak

bir tarife belirlemektedirler. Bu tir kamentolarin ciro edilmeleri s6z konusugidir.
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1.2.1.2.3. Konteyner Kogimentosu (Container B/L)

Mallarin konteyner denilen buylk, kapall vesitebilir kasalar icerisinde
tasinmasi halinde dizenlenen konteyner gdimentolari da deniz kagimentolari
grubuna girer. Gemgirketleri ya da yetkili acenteleri tarafindan dutssir. Mallarin
muhadrlta konteynerler icinde sevk edilmesi sebebigdeyan mallari kontrol edemez.

1.2.1.2.4. Tek Kogimento (Through B/L)

Mallarin nakli sirasinda yapilacak aktarmalari ellikle bir deniz yolunu
izleyecek kara nakliyatini ve mallar dahilde bulur@r yerden gonderildi takdirde
kara yolundan sonra yapilacak deniartaaciligini da kapsamak tzerine diizenlenen bir
tur kombine nakliyat kapmentosudur. Tayicinin sorumlulgu sadece deniz yolcuiu

sirasinda meydana gelecek hasar ve kayiplarlaiginir
1.2.1.2.5. Kombine Nakliyat Kogimentosu (Combined Transport B/L)

Cok aracl taamacilikta kullanilan belgedir. Mallarin teslim radiklari bir
yerden dger bir Ulkede teslim edilebilecekleri yere kadaraadeniz ve hava uan

araclarindan en az ikisi kullanilaraksitaasinda dizenlenir.
1.2.1.2.6. Tanker kogimentosu (Tanker B/L)

Ham petrol, sivi, yakit, kimyevi maddelerirsitamasinda kullanilan tankerler
icin duizenlenen kaimentodur. Ozel ibareler vartlar tgir.

1.2.1.2.7. Ciro Edilemez Kogimento (Non-Negotiable B/L)

Mallarin son alicisina weasi gecikebilir. Sonucgta kgimento geminin
varisinda alicinin eline hemen gegcmeyebilir. Bu gecikinbeyemek icin bazi denizcilik
isletmelerince gettirilen ciro edilemez kogimento kullanilir.
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1.2.1.2.8. Navlun Sézkenesine Dayall Kogimento (Charter Party B/L)

Taslyan ile tgitan arasinda yapilan bir stgieedir. Bu sozlgme ile tgiyan,
bir Ucret kagiliginda gemiyi kismen veya tamamensitana tahsis ederek veya

etmeksizin mal bir yerden kea bir yere deniz yolu ile §ama yukumluligudur.
1.2.1.2.9. Kaptan Makbuzu (Mate’ s Receipt)

Uluslararasi ticarette az rastlanan bir belgedam@e yiklenen mallara ait bir
makbuzdan ibarettir. Bu belgenin daha sonra kaggeafindan deniz kamentosu ile

degistiriimesi gerekir. Kiymetli bir evrak nitetinde deildir.
1.2.1.2.10. Manifesto (Manifest)

Gemi icinde tainan ve belli bir limana baltilacak olan mallari gdsterir

ayrintili listedir. Kaptanlar ve acentelerde kiomentolara goére doldurulur.
1.2.1.3. Dger Tasima Belgeleri

Diger tgima belgeleri, tama senetleri (Way Bills/Consignment Notes) ile

ayni anlama gelmekte olup bu belgelenlardir:
1.2.1.3.1. Havayolu Taama Senedi (Air Wayhbill)

Havayolu sirketlerince dizenlenen mallaringtamak Uzere teslim alingini

gosteren belgedir.
1.2.1.3.2. House Airwayhill

Havayolu tasimaciliginda taima komisyoncusu tarafindan dizenlenen bir
belgedir. Malin sevk edildini degil, yalnizca teslim alingani gosterir. Nakliyecinin
tasimay! kendisi yapmak Uzere yerine sgctbir baka aracla gercekjgarmesi

durumunda ciro edilemeyen bu belge duzenlenir.
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1.2.1.3.3. Demiryolu Hamule Senedi (Rail Consignméeilote)

Mallarin demiryolu ile sevk edil@dinde ihracatc¢i veya ithalatci ile demiryolu
idaresi arasinda yapilan bigtaa belgesidir; demiryolu keimentosu da denir. Malin
cins ve miktarini, ambalagekil ve nitelgini, gonderen ve gonderilenin isim ve
adreslerini, hareket ve varistasyonlarini, tama Ucretini, bunun 6denip ddenmgdi
ve taraflarca kararj@irilan diger hususlari gosteren stma s6zlgmesidir.

Devredilemez.

Mallarin demiryoluyla tanmasina ikkin kurallar, kisa adi “ CIM ” olan, 1970
tarihli ve Tuarkiye’ nin de dahil oldgu “Uluslararasi Demiryolu Tsamacilgi
Anlasmas!” ile diizenlenngtir.*’

1.2.1.3.4. Karayolu Taima Belgesi—-CMR (Road Wayhill)

Mallarin nakliyeci firma tarafindan istenilen yetesinmak (zere teslim
alindgini gosteren belgedir. CMR 42 Avrupa ulkesinin itadg tasimacilik
sOzlemesi hukumlerine tabi bir gama senedidir. Bir malin uluslararasisitanasi
sirasinda gorebilege zarar, ziyan, kayip ve gecikmelerde gonderegiysm ve alici
arasindaki sorumluluk ve yukuamlutlikleri belirtenr @nlgmadir. 3 nidsha halinde

diizenlenir. Ciro edilemez.

1.2.1.3.5. Nakliyeci Makbuzlari (Forwarder s Recet) ve FIATA

Belgeleri

Tasima komisyonculari tarafindan belli bir tGcret kbginda kendi adlarina ve
baskalari hesabina mal sgigan nakliye firmalarn tarafindan dizenlenen bedgpl.
Nakliyeci makbuzu malin mulkiyetini temsil etmezyketli evrak dgildir, ciro ile

devredilemezler.

FIATA Tasima Belgeleri de aslinda birer nakliyeci makbuzari Taima
Acenteleri Birlikleri Federasyonun kisa adidir. Eexbyona Uye olan sevkiyat acenteleri
tarafindan diizenlenir. Ciro edilemez, kiymetli évdasildir. Ug ayri grupta toplanir:

47 Erkut Onursal‘D1 s Ticaret islemleri ve Uygulama”, Orta Anadoluihracatci Birli, Ankara1996, s.151.
Aktaran: Kemer, Dy Ticaret Teknikleri Teori ve Uygulama, BursaAlfa Aiki, 2005, s.437

38



FIATA/FCR: Mallarin gonderilene sevk edilmek veya gdnderileamrine

hazir tutmak tzere teslim aligdni gosterir.

FIATA/FCT: Bu belge takim halinde ithalat¢cinin emrine dizenlema
kiymetli evrak degildir.

FIATA/FBL: Deniz kosimentosu ile ayni hukuki nitgde sahip bir kombine

nakliyat kogimentosudur. Bu belge emre dizenlenir ve kiymetiaktir.
1.2.3.6. Posta Makbuzu (Post Receipt)

Mallar posta ile gonderildinde posta idaresi tarafindan dizenlenen, mallarin,
teslim alindgini gosteren makbuza denir. Ciro ve teslim yoluyéavredilemez. Posta

idareleri mallari dgrudan alicisina génderir.
1.2.2. Ticari Belgeler (Commercial Documents)
1.2.2.1.Faturalar

Satillan veya satilacak malin miktarini, cinsini,rkagini, ambalaj adedini,
fiyatini ve sat bedeli tutarini gbstermek lzere satici tarafindaciya verilen bir

belgedir.
1.2.2.1.1. Proforma Fatura (Proforma Invoice)

On fatura niteiindedir. Ihracatginin, sipayi almadan o©nce, ithalatgiya
gonderdgi bir nevi teklif faturasidir; Uzerinde ihracatge thalatginin kimlik bilgileri,
ihracatcinin ithalatciya teklif egii fiyat, malin cinsi ve teslingekli yazili olup teklif
edilen fiyatin hangi tarihe kadar gecerli ofduda belirtilir. *® Proforma faturada yer
alan birim fiyat ve bedeller kesin gi&glir. Alici opsiyon nitelgi tasiyan teklifi kabul
ederse, proforma faturanin kapsami aynen ticarrdga aktarilir. Bu anlamda proforma

faturalar, ticari faturalarin diizenlenmesine esglglteder.

48 Kemer, s.402
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1.2.2.1.2. Ticari Fatura (Commercial Invoice)

Malin kesin sat faturasidir. Kagnliginda faturanin mebga, ddeme ve vade
sartlarina bl olarak alici tarafindan saticiya ddenirs Dicarette kesilen faturalarin,
yurtici kesilen faturalardan en buyuk farki, Gzarde KDV’ nin yazilamiyor
olmasidir. Cunkt KDV bir tlkenin kendi i¢ vergi mmati ger@i bir vergi olup,
tilkeden uilkeye transferi ve 6denmesi séz konugildile*® Proforma faturaya, sipa
veya sOzlgmeye istinaden satici tarafindan alici adina dépem malin cinsini,
miktarini, nitelgini, birim fiyatini ve say bedelini iceren ve satn yapiims oldugunu
gosteren faturadir. Uluslararasi ticari kurallaréreg ticari faturalarin sagidaki
hususlari icermesi gereRir

. Duzenlendgi lisanda fatura by g

. Saticinin ismi veya unvani, adresi veds

. Alicinin ismi veya unvani, adresi

. Faturanin dizenlenglitarih ve numarasi

. Malin veya hizmetin ayrintili tanimlanmasi
. Malin birim fiyati ve sat bedeli tutari

. Teslim ve 6demeekli

. Malin agirligl veya miktari

. Malin sevksekli

. Sevk edilen malin ambalaj Gzerindeki markalar vearalar

49 Akin, 5.365.
%0 http://www.hisarcanta.com/ticaret.asp
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500 sayil breirde aksi akreditifte belirtiimedikce ticari fatleig akreditifte
ismi belirtilen lehdar (ihracatcl) tarafindan diteemeli, akreditif amiri (ithalatgi) adina

dizenlenmeli, imzalanmalarina gerek yoktur.

Alici ve saticinin dlkesinde zorunlu gorinen Ozidgiler, fatura toplaminin
yazi ile yazilmasi, ihracat¢cinin bankasi ve bu bank SWIFT nosu, FAS faturada
(satg fiyatina sat fiyatt ve mallar gemi dgrultusuna vyerlgtirilinceye kadarki
masraflar dahildir) FOB faturada (safiyatina mallar gemiye yikleninceye kadarki
masraflar dahildir) gibi bilgiler yazilmahdir. Ayga varsa sipaginosu ve akreditif nosu

da orijinal faturanin tizerine yazilmalithr
1.2.2.1.3. Navlun Fatura (Freight Invoice)

Navlunun satici tarafindan 6édenmesingmian, bu 6édemenin keimentoda
acikca belirtiimemesi halindestguci firmadan sglanan belgeye navlun faturasi denir.
CFR ve CIF teslimsekillerinde navlunu ihracat¢ci 6der. Kemento ve dier sevk
belgeleri tizerinde “ navlunu 6dengtii ” ibaresi bulunmasi gerekir. Kgimento da bu
ibarenin yer almamasi halindest@ci firmaca dizenlenir. Bu fatura alicinin bankas

tarafindan talep edilmektedir.
1.2.2.2. Ceki Listesi (Weight List)

Mallarin yiklendgi tasitlar itibariyle her birim, paket, cuval vb.gaiginin
ayrintili gosterildgi listedir. Uglincisahislarca veya bizzat satici tarafindan dizenlenir.
Ozellikle yiklenirken tartiimasina imkan olmayankdi mallar icin yikleyenin
beyanina istinaden, mal miktari tespit edfgrkonsimento ibraz edilegeg hallere ve
neden ziyan veya hasar tespitinde sigemeetlerince aranan dnemli bir belgedir. Bu
nedenle Uclnc@ahislarca dgrulugunun onayli olmasi d@bilecek cgitli sorunlarin

onlenmesi bakimindan gereklidit.

51 hitp://vww.ihracat112.com/ticari_fatura.htm

%2 Temel Dy Ticaret Bilgileri, Oyak Bank Eitim Yayinlari, s.68.
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1.2.2.3. Koli Ambalaj Listesi (Packing List)

Bu belge sevk edilen mallarin koliler halinde analjahmasi durumunda her
bir kolinin icinde hangi maldan ka¢ birim bulurguinu go6sterir. Boylece ambalaj
acllmadan icindeki mallarin bilinmesi olanagslanmaktadir. Bu tir dokim mallarin

sayimi, teslim alinmasi, gumrik kontrolinde buydlalglik sglamaktadir.

Koli listesi faturayl tamamlayici nitelikte bir lggddir. Aynen faturada olgu

gibi koli listesi de miimkiin oldiunca kapsamli olmaldit
Koli listesi;

« Ihra¢ konusu Uriinlerin ambalaji, her bir kutu, balgga cuvalin icinde neler
oldugu ve yiiklemeye konu her bir kolinin boyutlar v@ragl gibi hususlarda detayl

bilgileri icerir.

» Tastyicl agisindan yiklemenin nasil yapilgice karar verilegé asamada

onemli bilgiler sglar.
» Hasar durumunda, sigorteketlerince aranan énemli bir belgedir.

» Koli listesi, malin sayimi, teslimi ve koliyi a@dan icindeki malin
bilinmesine olanak gadigindan gumrik kontrolinde énemli faydalaglsa. GUmrik
yetkililerince inceleme gamasinda, myleri icin de yukun icefini tespit etmek
acisindan gerekli bir belgedir.

Ihrag konusu yiikleme, standart bir ambalaj icerisitek bir Griini iceriyorsa,
fatura Gzerinde paketleme bilgilerinin verilmesitgri olabilir. Ancak genelde kural,
mali konularla ilgili bilgilerin ve paketleme bilgrinin ayri ayri verilmesi, mali
bilgilerin fatura Gzerinde, koli listesinin ise ayir belge olarak hazirlanmasinin daha
faydali olacgidir.

53 http://altinhaber.com/index.php?option=com_ conteag&=view&id=556&Itemid=30

54 http://altinhaber.com/index.php?option=com_ conteas&=view&id=556&Itemid=30
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1.2.2.4. Spesifikasyon Belgesi (Certificate of Spication)

Koli ambalaj listesinin, dizenlengifaturaya uygun olmasi zorunludur. Bu
listede mallarin nite§i ve miktarinin yani sira mallarin birim fiyatlada ayri ayri

gosterilmise bu belgeye spesifikasyon belgesi denir.
1.2.2.5.imalatginin Analiz Belgesi (Manufacturer’ s Certificate)

Kimyevi maddeler vb. analiz gerektiren mallarimnfgillerindeki elemanlarin
isimlerini ve oranlarini gosteren bir belgedir. gpedan imalat¢i tarafindan
dizenlenebilege gibi alicinin istg halinde b&msiz bir laboratuar tarafindan

dizenlenmesi de akreditiffart kagsulabilir.
1.2.2.6. Gemi Olgii Raporu (Ullage Report)

Sivi olarak gemiye ylklenen yakit, kimyevi madde gkemi tankina hangi
Olciide dolduruldgunu belgeleyen ve ayni zamanda ydimaninda yapilan baltma
Olcimlerine gore ne miktarda fire verighin saptanmasinda kullanilan 6zel bir ticari

belgedir. Denizciliksirketlerinin uzmanlari veya gozetngieketlerince dizenlenir.
1.2.2.7. Ekspertiz Raporu (Expertise)

Yurtdisina cikariimasi istenersyalarin faturalarini da belirtilen ger ve nevi
hakkinda tereddite diilmesi halinde gumrik idareleri malin gercek fiyat cinsinin,
firmanin Uyesi oldgu ticaret odasi tarafindan saptanmasini isteyebilima ekspertizi
istenen mallar icin bir dilekce ile pl oldugu odaya bgvurur. Oda konu ile ilgili
meslek komitesinden secécéisi veya dsaridan tayin ede@eiki eksper ve odadan bir
kisinin istiraki ile malin gerekgiinde yerinde veya odaya getirilerek incelenmesini

ucreti kagiliginda yaptiririnceleme sonucunu goésteren rapor firmaya verilir.

1.2.2.8. Ucuincu Tarafin Diizenlegi Kontrol Belgesi (Third Party

Certificate of Inspection)

Malin incelenmesinin ve kalite kontrolinun,goasiz ve taninngibir kontrol

veya gozetingirketince yapilarak belgelenmesidir.
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1.2.3. Resmi Belgeler (Offical Documents)
1.2.3.1. Dolaim Belgeleri (Movement Certificate)

SerbestDolasim Belgeleri, drtnlerin bir Glkeden e bir Glkeye gesinde
mevcut ithal vergilerinden muaf olarak glarinin sa&lanabilmesi amaci ile ithalatci
tarafindan dizenlenmesi gereken belgelerdir.

1.2.3.1.1. A.TR Dolaim Belgesi

Tarkiye ile AB arasindaki ticarette, mallarin &kl tavizlerden

yararlanmalari A.TR dofam belgelerinin dizenlenmesineghdir.

Turkiye ile Avrupa Birlginde serbest dojanda bulunan ganin Katma
Protokol’ de dngorulen tercihli rejimden yararlaiaiesini sglamak lzere ihracatcl
ulke yetkili kurulwlarinca duzenlenip gumrik idarelerince vize edit@n belgedir.
Cikis gumriginde vize ettirildgi tarihten itibaren 90 gin icinde vamgimrigine ibraz
edilmesi durumunda ithalat¢i tlke gumruklerindegvandirim hakki sglamaktadir.
Dolasim Belgeleri bastirildiktan sonra Gumriuk Mistdg1’ nca yetki verilen Kurulg
tarafindan ihtiya¢ sahiplerine glailir. Bu belgeler ihracatcinin Bl bulundigu Ticaret
Odasi ve gumrikten onay goérir. 5 nisha olarak laamr 1 nisha Ticaret Odasina

gonderilir, 2 nisha gumgé birakilir, 1 nusha firmada kalir, 1 nisha aliggaderilir.

Gumruk Mdustearliginca “onaylanny ihracatcilar’” dizenledikleri A TR’ leri
odalara tasdik ettirmek ve gunggl vize ettirmek zorunda @gdlerdir. Onaylanmg
ihracatcilar gozlemler kutusuna “Simplified ProcedBasitlatirilmis Prosedir” ibaresi

yazarlar.
A.TR. Dolasim Belgesi duzenlenen Ulkeler

Almanya, Avusturya, Belcika,ingiltere, Cek Cumhuriyeti, Danimarka,
Estonya, Finlandiya, Fransa, Hollandijanda, ispanya, Isveg, italya, Letonya,
Litvanya, Luksemburg, Macaristan, Malta, Polonyayrtékiz, Slovak Cumhuriyeti,

Slovenya, YunanistarBulgaristan, Romanya
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1.2.3.1.2. EUR-1 Dolgm Belgesi

Serbest ticaret andmalari kapsaminda, taraf Ulkeler rgeln Urtnlerin
tavizlerinden yararlanmalarini @ayan bir belge olup, yalnizca Turkiye’ nin EFTA
ulkeleri ile akdet@i Serbest Ticaret Anfanasi gergevesinde kullaniimaktadir. EUR-1
belgesine cilg gimrik idaresi tarafindan verilen onay tarihind@maren 4 ay icginde
ithalatc tarafindan varigimrik idaresine ibraz edilmesi halinde ithalatgigulanan

vergi indirimleri ve muafiyetlerden yararlanabilir.

Ulkemizde kullanilan EUR-1 Dajan Sertifikasi, TOBB-Tirkiye Ticaret,
Sanayi, Deniz Ticaret Odalari ve Ticaret Borsdarafindan bastirilarak ihtiyaca gore
mabhalli Ticaret Odalari, Sanayi Odalari, Ticaret V®anayi Odalar’ na
gonderilmektedir.ihracatcilar sertifikalari g bulunduklari odalardan almaktadirlar.
Bu belgenin temininde lgauru ve onay mercii ihracat¢cinin @abulundiyu odadir.
Once EUR-1 formu temin edilerek doldurulur ve buliiakce, gercek fatura (Maliye
Bakanlgl’ ndan onayl kontrol makbuzu veya noter tasdiidari fatura) ve talepname
eklenerek odaya muracaat edilir. Ticaret Odasi VenfBkten onay goérir. 5 nisha
olarak duzenlenir. 1 nisha ticaret odasina verdirnisha firmada kalir. 1 nisha

misteriye gonderilir.

EUR1 Dolgim Sertifikasi duzenlenmi bir eya icin ayrica Mege

sahadetnamesi diizenlenmesi gerekmemektedir.
Turkiye ile Serbest Ticaret Anlasmasi imzalayan Ulkeler

EFTA Ulkeleri (svicre, Norveg,izlanda ve Lihtegtayn), Israil, Romanya,
Bulgaristan, Makedonya, Hirvatistan, Bosna—Hers$els, Filistin ve Tunus’ a yapilan
ihracatta EUR-1 Belgesi dizenlenmektedir. Misir Siriye ile imzalanan Serbest

Ticaret Anlgmalari hentiz yrurige girmemgtir.
1.2.3.1.3. T2L Dolaim Belgesi

AB’ ye tam uye Ulkeler arasindaki ticarette; maflakasilikli tavizlerden

yararlanmalari icin T2L dokam belgeleri dizenlenmektedir.
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1.2.3.2. Mege Sahadetnamesi (Certificate of Origin)

Urtiniin hangi llkede Uretilgini gosteren belgedir. Genellikle ithalatginin ve
ithalat¢l Ulkenin gelen malin hangi Ulke mel oldugunu @Grenmek amaciyla
ihracatcilardan talep ettikleri belgedihracatgilar, bgli bulunduklari meslek odasina
basvurarak mege sahadetnamesi cikarirlar ve ithalatgilarina vesagerisinde
ulastirirlar. ithal gimrigiinde aranan bir belgediithal islemlerinde vergi muafiyeti ve

indirimi sagzlar.

Macaristan, Arnavutluk, Polonya, Suriye, Uzak gbDo ulkeleri Mene

sahadetnamesi istemektedir.

Genellgtirilmi s Preferanslar Sisteminin @adigi tavizli gimruk oranlarindan
yararlaniimasi icin preferans taniyan Ulkelere kegak ihracatta 6zel bir mem
sahadetnamesi (Form A) diizenlenmesi gerekmektetkenulz bu sistem cergevesinde
ABD, Avustralya, Kanada, Japonya, Yeni Zelanda, yRus Federasyonu
preferanslarindan  yararlanmaktadir ABD’ ye ihracatta (Form A) sarti
aranmamaktadir. 1 Ocak 2002 tarihinden itibarerkiyarGumrik Birligi kapsaminda
“GSP™ veren ilke konumuna gelgtir.Dort niisha olarak eksiksiz ve usuliine uygun
olarak doldurulan 6zel mea sahadetnameleri odalarca beyan tasdgkenmine tabi
olmaktadir. Odalarca dizenlenmesinden sonra birgikdnde Dg Ticaret Mustgarligr’
na ve Bolge Mudurlgline gonderilmektedir. Buralardan da alinan onaystamra iki

ornesi ihracatclya geri verilmektedir.

Mallarin menei, hangi tlkeye ait oldiu, ithalatci tlke tarafindan uygulanacak
gumruk vergisi oranlarini etkileyebilir. Bu nederslézkonusu belgeyi ithalat¢i Glkenin
talep ettgi bicimde dikkatlice ve dgru hazirlamak ¢ok dnemlidir.

55 http://www.musiad.org.tr/dislliskiler/detay.asp?kalD=65&dik=7

fGSP, gelimekte olan iilkelerin ihrag mallarina getiis tilkeler tarafindan gumritkten muaf ya da indiriotianlar
uygulamak suretiyle rekabet giici kazandirma imkasglamaktadir. GSP’nin amaci ggliekte olan ulkelerin
ihracat gelirlerini artirmak, sanayjimelerini tavik etmek ve ekonomik buytumelerini hizlandirmaktir.
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1.2.3.3. Kontrol Belgesi (Inspection Certificate)

Ulkemizden ihra¢ edilecek tarimsal triinler, ihratilezekleri tlkeler veya
Ulkeler toplulgunun standartlarina ve mevzuatina uygun olmak ziadm. Standarda
tabi drtnler listesinden yapilacak ihracatlarindéi fhrag asamasinda drtndndn
belirlenmg standarda uygunflunun mutlaka belgelenmesi gerekir. Bu amagcla
ihracatcilar Dy Ticaret Mustgarligl, Standardizasyon Genel Mud(glibtinyesinde yer

alan Standardizasyon Denetmenlikleringvoaarak kontrol belgesi almak zorundadir.
1.2.3.4. Uygunluk Belgesi

Uygunluk belgeleri i¢ piyasada zorunlu uygulamadaluban Turk
Standartlarindaki ithal Grtnlerin standartlara uygalduklarini belgelemek amaciyla
dizenlenmektedir. CE, ISO 9000, TSE sahibi olanagailer bu belgelerden

muatftirlar.
1.2.3.5. Sglik Sertifikasi (Phytosanitary Certificate)

Bitki ve bitkisel Grunleri ihrag edecek olan ihrgg&arimizin ihrag konusu
mallarinin her tirli hastalik ve zararlardan argndurumda oldgunu tiketime uygun

bulundwgunu kanitlamak icin tlkemiz resmi mercilerden glwiduklari belgedir.
1.2.3.6. Veteriner Sertifikasi (Veterinary Certificate)

Canli hayvan ve hayvansal Urlnlerin (et, sut, ydajwbal, deri, yin, yags
tiftik, bagirsak, sakatat, tirnak, boynuz, kan, kemik ve gildeniz ve tatll su
dranlerinin tuzlanmy, salamura edilmj kurutulmy, fUme edilm§ hazir konserve
sekilleri, balk yalari, vb.) ihra¢c ve ya ithal edilebilmesi igin bu mallarin gkl
olduguna ve bulgici hastalik tamadgina dair, gimrik gigi ¢cikis kapilarinda resmi

veteriner hekim tarafindan yapilan kontrollerin scumu gosteren bir belgedir.
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1.2.3.7. Helal Belgesi (Halal Certificate)

Islam Ulkelerinin yaptiklari et ithalinde alicilarafindan talep edilen bir belge
olup, hayvan kesimlerinin ilsem dini kurallarinaguy olarak yapild@ini gosterir. Bu

belge ihracatcinin bulundu il muftuligi tarafindan diizenlenip verilmektedfr.
1.2.3.8. Radyasyon Belgesi (Radiation Certificate)

Tarim Ordnlerini kabul edilebilir orandan fazla yadyon icermedini veya

radyasyonsuz oldiwnu kanitlayan belgedir.
1.2.3.9. Boykot/Kara Liste Belgesi (Boycot /Black ist Certificate)

Sava halinde bulunan veya diplomatikskilerini donduran Ulkeler karikli
olarak ticari ilgkilerine de son verdikleri icin boykot/kara listeygulamasina
yonelmektedirlerisrail ile Arap Ulkeleri arasinda bir gak sava vardir. Bu yiizden
Turkiye 6rnggin israil’ e ihracat yaparkeisrail ilgili inrag malimizin herhangi bir Arap
Ulkesi’ nin kara sularinda veya hava sahasindarmgdiginin ve tagima aracinin

herhangi bir Arap Ulkesi bandirali olmgchin beyanini talep etmektedirler.
1.2.3.10. Konsolosluk Faturasi (Consulate Invoice)

Bazi Ulkelerin ithalat mevzuatlari (genelde ArapGiéney Amerika Ulkeleri)
ihracatci tarafindan hazirlanan ticari faturanimadatcinin tlkesindeki kendi ticari
atgelikleri tarafindan da onaylanmasini isterler. Bu faturalara konsolosluk faturasi

denir.
1.2.3.11. Tasdikli Fatura (Certified Invoice)

Ihracatgi tarafindan ithalatci tlkesinin konsolgaha onaylattirilan ticari
faturadir. Bazi ithalatcl tlkeler (Orta Bw Ulkeleri) tasdikli faturayisart kosarlar.
Onaylanmany fatura mallarinin ithaline izin vermezler. S6z ken onay, ticari fatura
orijinallerin, oOzellikle mallarin meye Ulkesi icin yapilir. Fatura tasdiki isteyen

ulkelerCezayir, Fadran, Misir, Suriye, Tunus, Urdiin, Libnan’ dir.

%8 |GEME, ihracat Prosediirleri, ihracatta Kullanilan Uluslararasi Dékiimanlar, http://iwww.igeme.org.tr
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1.2.3.12. A.T.A Karneleri (A.T.A Carnet)

Esyalarin gumrik vergisine tabi olmadan gecici kabelimkan sglayan ve
milli gimrik belgesi yerine kullaniimak tzere dilesren belgedir. Gecgerlilik stresi 1

yildir.
1.2.4. Sigorta Belgeler{Insurance Documents)

Sigorta, sigortacinin bir prim kahginda dger bir kimsenin para ile él¢tlebilir
bir menfaatini zedeleyen bir rizikonun meydana gelmhalinde tazminat vermeyi

tizerine aldil anlamadiP’.

CIF veya CIP teslingekline gore yapilan ihracatta s6z konusu olmaktadir
ithalatcinin verdii bilgiler ve talimat dg@rultusunda ve ithalatgi hesabina ihracatgi
tarafindan yaptirilmaktadir. Maln satici tarafimdaliciya sevki surecindeki siana

risklerini kapsar.
1.2.4.1. Sigorta Mektubu (Letter of Insurance)

Genellikle bir sigorta acentesi tarafindan sigosextifikasi veya sigorta
policesine baz olacak sigortalamgleminin yapilmg oldugunu Uc¢lncusahislara
duyurmak icin dizenlenen bir belgedir. Ortaya cilegiek herhangi hasar veya kayip
nedeniyle bu belgeye istinaden sigosiketinden tazminat talep edilemez. Bankalar
tarafindan uygun bir sigorta belgesi olarak kaldlilheemektedir.

1.2.4.2. Sigorta Belgesi (Insurance Certificate)

Sigortaci ile sigortalanan arasinda yapilan acikyavdlotan sigorta
sOzlamesine istinaden duzenlenir. Acik ve flotan sigoy@pilacak olan birden fazla
yuklemenin sigortasini kapsamak Uzere tanzim edier yikleme tarihinde sigorta
yaptiran, kesin sigortanin yapilmasi icin mallaniteliklerini ve yikleme tarihini
belirten sigorta belgesini doldurup imzalayaralosigsirketine génderir. Bu belge, bir

teklif niteligi tasimakta olup sigortgirketince imzalandiktan sonra gecerli bir sigorta

57 http://danismanlar.blogcu.com/
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belgesi haline gelir. Sigorta belgesi ylkletentegsiizerine nama, emre veya hamiline

dizenlenerek ciro ve teslim yoluyla devredilebilir.

1.2.4.3. Flotan Sigorta Policesi veya Acik Kapsantlpating Policy/Open
Cover)

Mallarin yikleme ©ncesinde ©On sigorta policesi. IBele siresinde olan
riskleri ortadan kaldirir. Mallarin kesin sigortasgrapilmadan 6nce yukleme
gerceklgtirilene kadar mallarin sigorta ettirilmesi icin ptailan gecici bir sigorta
seklidir. Kesin sigortanin mallarin yuklerglianda gercekigiriimesi zorunludur. Flotan
sigorta kucguk bir tcret katiginda yapilir ve gegerlilik stresi 12 aydir. Bu siggi
actirmak icin sigorta auru formu doldurulup sigorta yaptiran tarafindenzalanarak

sigortasirketine verilir.
1.2.4.4. Sigorta Poligesi (Insurance Policy)

Sigorta soOzlgmesinin en kesin delilidir. Kapsanan risklerin ttagrintilari
sigorta policesinde gosterilir. Sigorta eden ilgosia edilen arasinda mallarin belirli
yerler ve belirli tarihler arasindastamasi esnasinda diizenlenen bir belgedir. Bu belge
nama, emre veya hamiline dizenlenen kiymetli ealak, belge kapsami haklar ciro
yoluyla bir bgkasina devredilebilir. Mallarda meydana gelebilebekhangi bir hasar
veya kayiptan dolayl sigortaylr yaptiran veya ciauyile sigorta poligcesini elinde
bulunduran ki dogrudan zararin tazmini icin sigortarketine bavurabilir. Sigorta
policesinde miteri adinin yaninda “Dain- i Mirtein” ibaresi ilarlikte banka adi da
varsa, tazminat durumunda ilk alacakl olan banka8igorta policesindesunlar
belirtiimelidir:

. Sigortacinin ve sigorta ettirenin ve varsa faydahakimsenin adi ve

soyadi veya ticaret unvani ve ikametgah adresleri
. Sigorta konusu
. Sigortacinin  Ustine akgh risklere, bu risklerin Ustlenilmesinin

baslayaca&i ve son bulaga tarih,
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. Sigorta bedeli
. Primin tutari ile 6deme zamani ve yeri

. Sigortacinin ustine akgh rizikolarin gergcek kapsamlarini belirlemeye

yarayacak batin haller
. Duzenleme tarihi
. Sigortanin gecerlilik tarihi
. Malin tasinaca& arag ve tgmada izlenecek yol
. Taslyicinin adi ve ticaret unvani
. Gonderen ile tayicl arasinda tama icin slre saptangsa bu sire
. Malin tssiyiclya teslim olundgu yer ile gbnderene teslim edilgcger

. Sigortalanan gyanin cinsi, girligl, parca adedi, marka ve numaralarinin
ve avarya komiserinin (hasar halinde gerekli téspityapmaya yetkili kilinarsahis)

isim ve adresi

Sigorta poligeleri duzenlendikleri tarihten itibarenallarin gimrge inisini

takip eden 30 gin (ucak) ve 60 gin (kamyon, geen)tboyunca gecerlidir.
1.2.4.5. Nakliyat Sigorta Poligcesinin Cgtleri
. Takselenmg sigorta policesi (Valued policy)

Sigorta konusu malin derinin police Uzerinde belirtilgi police turi®
Taraflar mukavele ile sigorta gerini muayyen bir para olarak tesbit ederlerse &ap

taraflar arasinda sigorta ghsi icin esas olur?

%8 hitp://lwww.bsd.org.tr/vararli/distic/uluslararsigeler.doc

%9 http://www.vergiturk.com/ttk1h.htm
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Sigortaettirenle sigortaci arasinda yywa sglanarak dgerinin esas alingi
sigorta policesidir. Sigortalanan mallarin gercedgetinden yuksek olsa dahi hasar
halinde policede gosterilen gher esas alinir. Ancak gerinde sigortaci indirim

talebinde bulunabilmektedir. Genellikle gemi sigdaiti busekilde yapiimaktadir.
. Acik (Takselenmems) sigorta policesi (Unvalued/Open Policy)

Sigortalanan mallarin g@erini sonradan bildirmek ve saptamak Uzere gecici
bir sigorta bedeli Uzerinden dizenlenen veya hhséinde malin dgerinin tespitini
ongoren sigorta policesidir. Bu tip sigorta maltadeserlerinin kolayca saptanmasi

mimkun olmayan nakli icin yapilir.
. Bir sevkiyat icin sigorta policesi (Voyage Policy)

Malin belirli bir sure icinde sevk edilmesini kapsak (zere yaptirilan
sigortaya denir. Sigorta geminin bir yolcglu icin yapiliyorsa, sigortaci igin riziko

yukun alinmasindan baltilmasina kadar devam eder.
. Flotan police (Floating Policy)

Bir yerden dger bir yere belli bir sire iginde g#i tasit araclaryla
gonderilecek mallarin belli bir sigorta bedeli ltminde sigortalanmasini temin eden
policeye abonman policesi (flotan police) denilneekt. Sigortali gonderdii her parti
mal i¢in ayri police veya sigorta sertifikas! dutesttirmek zorundadir.

1.2.4.6. Sigortada Kapsanabilecek Risk Turleri

Bir sigorta policesinin kapsayagarizikolar; misterek avarya, hususi avarya

franko ve hususi avaryadir.

Avarya; gemiye ve yuke kendi yipranmalarindan véyana, buz, sis gibi
dogal afetlerden veya kaptan, tayfa ve yuk ile ilgdater gibi kimselerin fiillerinden
veya uluslararasi deniz ticaret hukukunun igardizel kurallarin sawa sirasinda
mulkiyetin korunamamasindan dolay! ortaya c¢ikanatasn ve olganusti giderleri

kapsar.
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. Musterek Avarya (General Average)

Geminin kagilasacasl risklerden dolayr mallarinda hasar gérmesi ihtinea
karsi yapilan sigortadir. Orgn; geminin batma tehlikesine kar mallardan bir

kisminin denize b@altiimasi.
. Hususi Avarya Franko (Free From Particular Average)

En dar kapsamli bir riziko tartddr. Bu tlr avary@dsce geminin yanmasi,
batmasi veya karaya oturmasi vb. durumlarda meydalem hasar ve kaybin tazmin

edilmesini kapsamaktadir.

. Hususi Avarya (Particular Average)

En geng kapsaml bir riziko turudur. Miierek avarya zararlarinin yani sira
mallarda 6zel olarak meydana gelebilecek risklerikdpsamina alir. Burada mallarin
tamamimin hasar gormesi gerekmez. Herhangi birtpaké@ boluminin dahi hasar
gormesi halinde sigortgrketi bu kaybi onler. Sagaafet, grev gibi olganustu hallerde
meydana gelebilecek zararlar sigorta kapsamirngmahdir. Bu tur tehlikelere kgr
sigorta anlgmasinda rizikolarin kapsami ggletilebilir. Hususi avaryalar genellikle bir
muafiyete tabi tutularak oOdenmektedir. Hususi asedey uygulanan muafiyetin
niteligine gore ikisekilde 6deme yapilabilirindirimsiz muafiyette; belirli bir oranda
muafiyet siniri vardir. Bu miktara kadar olan hasagortasirketi tazmin etmez. Ancak
bu limit asildiktan sonra zararin tamami sigogteketince ddenirindirimli muafiyette;
hususi avaryalar, muafiyet oranini veya ge¢cmesimgfiyet miktari kadar bir indirilmek
yapilmak suretiyle ddenir. Sigortanin muafiyetsiarak yapiimasinin karagariimasi
da mumkinddr. Bu durumda Oz@rtlar arasinda belirtiimesi halinde tazmin herhang

bir muafiyet uygulamadan yapilir.
1.2.5. Finansman Belgeleri (Financial Documents)

Bu belgeler bir dy ticaret gleminde bankalarin kredi verme veya krediye
aracilik etme durumlarinda kullanilir. Ayrica budsder taraflar arasindaki bor¢ alacak
akitlerini oldusu kadar mallarin mulkiyetini de temsil etmektedirle
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1.2.5.1. Polige (Draft/Bill of Exchange)

Belirlenmis bir sUrenin sonunda veya vadede, cinsi ve tutafirlnmis
meblgin belirli bir lehdara veya hamiline 6édenmesi i@lkacaklinin borcluya vergi
yazili, sartsiz bir 6deme emridir. Bir policede 3 taraf vardKesideci, policeyi
dizenleyen taraftir. Kedeli (muhatap), Gzerine police dizenlenen taraftehdar ise

policenin Gzerinde belirtilen mel@m 6denecgi taraftir.

Policenin aagida belirtilen sekil sartlarina uymasi zorunlu olup, bunlardan

birisinin eksik olmasi durumunda belge police n@liei kaybetmektedir.

Duzenlendgi lisanda police s6z@ii icermesi

. Sartsiz 6deme ifadesi belirtilecek

. Kime 6denecg belirtilecek

. Doviz cinsi tutari

. Keside yeri ve tarihi

. Kesidecinin adi, soyadi, Gnvani ve imzasi

. Kesidelinin adi, soyadi, Gnvani ve adresi

. Vade

. Ulke mevzuatina veya akredigiirtina gore konmasi gerekli kayitlar

Policeler vadeli ve vadesiz olarak dizenlenebiliflicelersartsiz bir 6deme
emridir. Vadesi gosterilmeyen police, goriddinde ddenmessart kilinms sayilir.
Policeler birden fazla nisha olarak duzenleneebilirPolicelerden birinin 6denmesi

digerini hukimsuz kilar.
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Policenin devri

Police emre yazili senet olup ciro ve teslim ytdugtevredilmesi icin onun
aclk bir sekilde emre yazili olmassart degildir. Kesideci “emre yazili dgldir”
kelimelerini veya g anlam taiyan bir kaydi policeye koyarsa, senet agacaemliki
yoluyla devredilir. Poligenin ciro ve teslim yolayldevredilmesi i¢in onun acik bir

sekilde emre yazili olmasart dezildir.
Ciro

Ciro, police veya policeye ekli “alonj” denilen biagit Gzerine yazilmasi ve
cironta tarafindan imzalanmasi gerekir. Ciro paligearka veya 6n yizine yazilabilir.
Policenin 6n yuzine yapilan cironun “tam ciro” obnaorunludur. Uygulamada ciro

poligenin arka ylziine, kabul ve aval ise policdiiryiiziine yapihrki sekilde yapihr:

Tam ciroda policeyi ciro edegekimsenin adini, soyadini ve ddeyiniz ibaresini

yazar ve imzalar.

Beyaz ciroda ise ciranta sadece 6deyiniz kelimegziarak veya hicbisey

yazmaksizin imzasini atarak policeyi teslim eder.
Cirolar yapils amaclarina gore de siniflandirilabilir:

Temlik cirosu, policeden d@an butin haklar ciro edilene geger. Ancak bu
haklarin devri icin sadece ciro yeterligldir. Ayrica poligenin teslimi gerekir. Cironun
Uzerinde “bedeli teminattir” veya “tahsil icindigibi kayitlarin bulunmamasi halinde

yapilan ciro temlik cirosu hiikmiinde sayflir

Tahsil cirosu, police bedelinin bir daa kimse tarafindan tahsil edilmesini
sglamak amaciyla yapilan ciroya denir. Ciro, bedeésihsil icindir’, “kabz icindir”

kayitlarini veya sadece “tahsili” ifade eden biyikaasimalidi®®,

80 hitp://www.senaymm.com/sirkuler/20040830135450.doc

61 hitp://mwww.senaymm.com/sirkuler/20040830135450.doc
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Rehin cirosu, “bedeli teminattir’, “bedeli rehintgibi bir kaydi tairsa, hamil
policeden dgan butin haklar kullanmalidir. Ancak kendisi tamdn yapilan ciro

tahsil cirosu hikmundedit
1.2.5.2. Aval (Acceptance)

Bir nevi kefalettir. Aval veren kimse senedin 6dexsni garanti eder. Bu
nedenle policenin dojami kolaylair. Aval, policenin yizine yazilagartsiz ve riicu

edilemez bir kefalettir.

Policeye kegideci, muhatap ve cirantalar da aval verebilirgddiyandan police
borc¢lularindan herhangi biri lehine aval verilebilAval serhinde avalin kimin lehine
verildigi acgiklanmalidir. Aval serhinde kimin igin verilddi belirtimemisse aval,

kesideci lehine verilmy sayilir.

Aval deyimi, keaidelinin bankasi tarafindan garanti edilmesi anfangelir.
Police Uzerine borglunun “accepted” yazip imzalamasiteakip aval kaydi bankaca
“kesideci icin avaldir” kgesi ile ifade edilir.

1.2.5.3. Bono (Promissory Note)

Policenin tam tersidir. Cok fazla kullanilan birlde degildir. Borclunun
alacaklisina hitaben dizenlgdibir 6édeme vaadinden ibaret kambiyo senedidir.
Vadesinde hamili tarafindan genellikle bankalarcdrg@yla borglusuna 6deme igin
ibraz edilir. Ciro ile dgistirilebilir. Odenmeme halinde protesto yoluyla kanisleme
konabilir. Dg ticarette police kadar yaygin gklir. Dis ticarette police kadar yaygin
degildir. Ozel ds kredilerle bglantili olarak 6n izinlerle kisithdir.

1.2.5.4. Kontrol ve Numune Alma Yetkisi (Inspectionand Sampling
Order)

Bu belge, banka adina antrepoda veya bankanin adeg@asrehin olarak

saklanan mallara alici ciktnda, alicilarin mallari kontrol etme veya depodan

62 hitp://www.senaymm.com/sirkuler/20040830135450.doc
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numunelik mal alma isteklerini kalamak igin bankanin, antrepo sorumlusuna
verilmek Uzere dizenleglive bu amacla alici adayina veiidibir ¢esit yetki belgesidir.
Bu belgeyi alan antrepo gorevlisi, alici adayinainncelemesine ve gerekirse numune

almasina musaade edér.
1.2.5.5. Antrepo Makbuzu (Warehouse Receipt)

Malin saklanmak Uzere antrepoya alfdi gosteren bir alindi belgesidir.
Nama veya emre diizenlenebilir. Bu belge Uzerindennmaiktari, cinsi, teslim, alingi
tarih, teslim alinan mallarin hacizli olup olmgdiantreponun bulungu bélge, tahsil

edilecek Ucret ve masraflar vb. hususlar belirtiirro edilemez.
1.2.5.6. Teslim Emri (Delivery Order)

Alicinin mallari satin almayi karastarip ilgili bankaya bgvurmasi halinde
ilgili bankalarin mallarin bir kisminin veya tamamm aliciya teslim edilmesini
teminen, aliciya antrepo sorumlusuna ibraz icirediedi, bir teslim talimati olup bu
belgeyi antrepoya ibraz eden alici belgede béirtimallarin mdilkiyetine sahip

olmaktadir.
1.2.5.7. Rehin Senedi (Trust Receipt)

Bankalar kredi actiklari muteber gtérilerine, mallari veya mallarn teslim
eden vesaiki teslim ederken bu mallarin Uzerindeddtkin veya mallarin satndan
temin edilecek gelirin kontrolleri altinda olmasinsteyebilirler. Bu nedenle

misterilerinden rehin senedi alirlar. Belirli gté@rilere 6zel olarak diizenlenen belgedir.

83 Ozcan Givenihracat Uygulamalari, Anadolu Universitesi Agik gretim Fakiiltesi Onlisans Programi, A.O.F.
Yayin No445, Kasim 1994, s.155. AktaranKemer, s.452
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Sekil 1.1Ihracatta Kullanilan Uluslararasi Belgelerin Akis Semasi

IHRACATCI

SATIS
SOZLESMESI
VEYA
PROFORMA
FATURA

ITHALATCI

TICARI KOLI YEREL
FATURA —> LISTEY BANKANIN
TALEPLERI
TASIMA MENSE NAKL IYECININ
BELGELERT, < SAHADETNAMESi < TALIMATLARI
KONSIMENTO
GOZETIM SIGORTA
SERTIFIKASI SERTIFIKASI
SATIN
ALMA
/ SIPARISI
ITHALAT
iZNi
AKREDITIF
BASVURUSU

Kaynak: www.igeme.org.tr
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2.BOLUM

2. DIS TICARETTE KULLANILAN ODEME  SEKILLER i

Birbirlerinden uzakta belki hi¢ yliz ylze géniiems ihracatcl ve ithalatci
arasinda gercekierilen bir alim satim gleminde en énemli konulardan biri 6deme
seklidir. ki tarafta birbirini tanimiyor ve giivenmiyor olaibilHem bundan dolayr hem
de farkh para birimini kullanmalarindan dolayij tarafta belirli riskler tamasindan
dolayi ds ticaretteki 6demeekilleri alici, satici ve bankacilar ¢ok iyi etidilenelidir.

Ithalatgi ve ihracatgl birbirlerinin tlkelerindekiisd ticaret mevzuatini

bilmelidir. Ayni sekilde bankacilarda bilmelidir.

Dis ticarette O6demesekillerinin hepsinde ortak yanlar vardir. Odeme
sekillerinde en az 4 taraf olup; bunlar, ihracattwacatcinin bankasi, ithalatgi ve
ithalatcinin bankasidir. Ayrica malin hazirlandre sevk edildiini gésteren belgeler

vardir.
Odeme yontemlerinin hangisinin kullanilac:;
1. Mal ve sektor bazinda yegik geleneklere
2. Alici ile satici arasindaki giivenin derecesine
3. Ulkenin genel politikasina
4. Nakit 6deme gucune gore belirlemektedir.
2.1. Pgin Odeme (Cash Payment)

Alcinin/ithalatcinin - mal  bedelini, mallarin  seviiyndan  6nce
saticiyal/ihracatclya odegli bir 6deme seklidir. Satici mal bedelini aldiktan sonra
mallari gonderir.ihracatgi mal bedelini banka aragmla tahsil eder ve kaliginda

bankadan doviz alim bordrosu alir. sipe ihracatta doviz alim bordrosu giumrik

4http://www.nsccargo.com/tr/bilgiler.asp?id=6
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tarafindan da onaylaniihracat suiresi DAB tarihinden itibaren 18 aydir. iAdisrumda
mal bedeli faizi ile ihracatciya iade edilir. DOwizyurda nakit olarak gelmesi
durumunda dovizi getiren ¢tnin gumrikten doviz beyan tutghaalmasi gereklidir.
Bankalar doviz beyan tutagy@a istinaden ajl yapar ve ayrica gumriklerden doviz
beyan tutan@nin onayini talep ederler. Gumrukten onay alinggadurumda, DAB
gecersiz sayilif°Alici icin risklidir. Alicinin saticiya her bakimdagiiven duymasi
halinde ve pgn 6demede indirim olarganin olmasi halinde kaurulan bir yéntemdif®
Ihracatci acisindan gig 6deme, ihra¢ mallarini Gretmek hazirlamak veksswmek icin

bir 6n finansman ggar. Alici acisindan p&é 6demenin avantajl ise pe 0deme
iskontolarinin yuksekdiidir. Pein 0deme yolu, bugunki uluslararasi ticarette az

kullaniimaktadir.

Ulkemizde Merkez Bankasi agisindan prefinansmatenienin de pgn doviz

hikmunde dgerlendirildigini belirtmek gerekmektedir.

Sekil 2.1. Pgin Odeme

ihracatc 1 alim-satim sozjenesi Ithalatci

A
A

5\A M 87T 2
Gumrik
614
Ihracatcinin 3 ithalatcinin
Bankasi < Bankasi
7 »

Kaynak: Canan Silifke,Dis Ticarette Odeme Sekilleri, istanbul Ticaret Odasi, Pi
Ticaret Egitim Semineri,istanbul 25-27 1998, s.29

& Gdemesekilleri, 2007,_http://www.ram.com.tr/foreign_comrme/payment_types.ast® Mayis 2007)
% jthalatithracat Odem&ekilleri, 2007,_http://www.vakifbank.com.tr/1329ms(01 Haziran 2007)
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1. Anlasma yapilir.

2. ithalatgl pgin 6demeye konu olan malin bedelini havale ettirrigék bir
dilekgeyle birlikte bankasina paurur. Odeme havaleyle olabilegegibi ¢ek, efektif,
prefinansman ve kirmizartli akreditif olarak ta yapilabilir.

3. Ithalatcinin bankasi talimat sonucu mal bedelinadatcinin bankasina

transfer eder.

4. Odeme emrini alan ihracatcinin bankasi bedeli dtgaoin hesabingler

ve DAB dizenleyerek ihracatciya verir.
5. Ihracatgi mallarin fiili inracatini lgkatir.
6. Ihracattan sonra ihracatgi vesaikleri bankasina.veri
7. lhracatci banka ithalatci bankaya gonderir.

8. Ithalatginin bankasi vesaikleri ithalatgiya verir weda gimrikten mali

ceker.

Pein 6deme bgsekilde gerceklgmektedir:

e Havale
o Efektif
« Cek

¢ Prefinansman
* Red —clause akreditif
2.1.1. Havale

Pein ddeme sistemleri icinde en c¢ok bu kullanilir.r&la ithalatgl firma,
bankasina ihracat¢i adina belirli bir tutar 6demies talimat verir ve kendi

ulkesindeki para cinsinden mal bedelini 6der. Medddi ithalat¢cinin bankasi tarafindan
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ihracatcinin ulkesindeki bankaya transfer edilir Neacat¢i hesabina kaydedilir.

Sonrada ihracatcl mallari gonderir.

Gunumuizde havaleler, gonlukla bankalar arasi SWIFT haberfee sistemi
ile on-line olarak hemen gercekiigilmektedir. ithalatci, parayr gondergni, ancak
banka paranin hala gelmguohi ilk yapilacak sey, ithalat¢cinin kendi bankasinin
ihracatcinin bankasina havaleyi gercgtiddigi SWIFT mesajin kopyasinin ithalat¢idan
istenerek bankaya bu ibraz edilmesitki.banka arasindaki bir SWIFT havaeimi en

gec iki giin icerisinde ihracatcinin hesabina géger
2.1.2. Efektif

Efektifin pein 6deme olarak kullanilmasi, nakit olarak ithalatgrafindan
ihracatciya ulgtirlimasi seklinde olur. Ancak ihracat bedeli olarak getirilefektif,
ithalatci firmay temsile yetkilsahislar tarafindan getirilebilir ve efektifin, guikten
gecki sirasinda gumriuk yetkililerine beyan edilmesiséz konusu efektif miktari icin
ihracat bedeli oldguna dair DBT (Doviz Beyan Tutapg duzenletiimesi
gerekmektedif® ihracatcinin ilkesindeki banka déviz alim bordrosdiizenler. Déviz
alim bordrosuna doviz alnin nicin yapildg kaydedilir. Ihracatgi daha sonra mallari

gonderir.
2.1.3. Cek

Odeme bazen cekle yapilir. Ya ithalatg getiridgapostayla gonderiliSahis
ceklerindense banka cekleri tercih edilmelidir. Bargeklerinde banka kendisini borglu

gosterir. Borglu da bunu alacakliya verir. Aslagkatsiz olmaz.
2.1.4. Prefinansman

Bir 6n 6demedir. Bu 6demgklinde ithalatci ihracatcinin bankasindan garanti
alir. Yontem genellikle ihracat¢cinin Uretim yapat@isi icin kaynga ihtiyac duydgu
durumlarda kullantlir. Eer ihracatgli mal teslimati yapmaz ise ihracatcatma garanti
vermis bulunan banka faizi ile birlikte yapilan 6n ddemityalatciya iade eder. Garanti

7 Akin, s.127.
% Ag.e s.127.

62



veren banka ise bu garanti k&ginda ihracat¢idan belirli bir komisyon alir.
Prefinansmanda pi& ddenen kisim icin faiz tahakkuku s6z konusu@anka burada
kefildir. Ancak, ihracat¢cinin bankanin kredi gterisi olmasi gerekir. Bunun icin banka

misterisinden bir garanti ister.
2.1.5. Red-Clause Akreditif

Bir akreditifte kirmizi renkte yazilmive ihra¢ olunacak malin satin alinmasi
ile yukleme masraflarinin k@fanmasi amaciyla ihracatciya, araci bankanin avans
olarak pgin 6demede bulunmasini g@ayan sarttir. iki firma arasinda szjee olur.
ithalatgiya, ihracatciya mal bedelini édéracatci mallari gonderiithalatcr mallari
gumrikten ceker. Akreditif gétlerinde de yine red clause akreditiften bahsegiete

2.2. Mal Mukabili Odeme (Cash Against Good)

Ithalatcinin mallari teslim almasindan sonra beitelliracatciya 6édenmesidir.
Ancak, cok guvenilen bir myteriye uygulanabilir. Mal mukabili 6deme ihracatci
acisindan riskli, ithalat¢i acisindan ise cazidtinalatgi mal bedelini vadesinde nakit
olarak 6demeyip, ihracatcinin gondegnaldugu policeyi kabul ederse; ddensekli

kabul kredili mal mukabili olur.
1. Iki firma aralarinda sozfene yaparlar.
2. Ihracatci firma mal gonderir.
3. [lhracatci firma belgeleri ithalatciya gonderir.
4. Tthalatci firma mal gimrikten ceker.

5. Ithalatci firma kendi bankasina mal bedelini 6detraasfer yaptirir.
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Sekil 2.2. Mal Mukabili Odeme

. 3 .
ithalatc < Ihracatci
1
4 2
5 \ / 5
Gumrik
ithalatginin Ihracatcinin
bankasi Bankasi
5 .

Kaynak: Canan Silifke,Dis Ticarette Odeme Sekilleri, istanbul Ticaret Odasi, Pi
Ticaret Egitim Semineri,istanbul 25-27 1998, s.27.

2.3. Vesaik Mukabili Odeme (Cash Against Documents)

thrag malina ait sevk vesaikinin ihracatcinin banigen ithalatcinin
bankasina gonderilmesi ve mal bedelinin tahsilisikk&nda bu vesaikin banka
tarafindan aliciya teslimini gerektiren 6dege&lidir. Belgeler mali belgeler veya ticari
belgeler anlamina gelir. Mali belgeler; police, emgazili senet, cek, 6deme makbuzlari
ya da para 6demelerini @ayan dger benzeri belgelerdir. Ticari belgeler ise fatura,

navlun belgeleri, emtia senetleri vb. senetlerdgamali olmayan senetleri ifade eder.

Saticinin bankaya veregaahsil emrinde, malin teslim alinmasinglsgiacak
belgeler ya “goruldginde 6denmesi” ya da “policenin kabul edilmesi’skaginda
verilir. Tahsil emrinde belgelerin hangirtlarla aliciya teslim edilege 6denmemesi
halinde ne yapilaga faiz ve komisyonun kime ait olaga tahsil edilen paranin ne
sekilde transfer edile@e belirtilir. Police “goruldiginde 6demeli” ise, sevk belgeleri
ithalatglya ancak 6demeyi yajttakdirde teslim edilirithalatci ilgili belgeleri nakliye
firmasina ibraz etginde mallari ¢cekebilir. “Ticari kabul” ise belgelahciya, adina
cekilen policedeki bedeli 6deyegee dair kabul alindiktan sonra teslim edilir. Alic
policenin arkasina “kabul edilgtir” yazar ve imzalar. Muhabir banka bunu saklaiara

64



vadesi geldiinde tahsil ederthalatgi tarafindan kabul edilgir police acikca bir
borcun hukuki delilidir. Odenmemesi halinde ithalatcisindan uluslararasi piyasada

itibar kaybidir.ihracatci 6dememe riskine kabir bankanin garanti vermesini talep
edebilir.

1. Iki firma aralarinda sozfene yaparlar.
2. Iihracatci firma mallari gonderir, mallar ithalatougiimrigiine gelir.

3. Belgeler, ihracatci bankasi aragmijla veya d@rudan ithalatgcinin
bankasina gonderilir.

4. Ithalatcl firma kendi bankasina mal bedelini 6deal bedeli transfer olur.
5. Ithalatcl bankadan belgeleri alir.
6. ithalatci mali gumriikten geker.

Sekil 2.3. Vesaik Mubaili Odeme

A

Ithalatcl 1 3b fhracatci

Gumrik /

4 5
4 3a
ithalatginin Ihracatcinin
bankasi 3a

Bankasi

<
<

< 4

Kaynak: Osman Barbaros Kemdb,s Ticaret Teknikleri Teori-Uygulama, 1.Basim,
Bursa, Alfa Akttel, 2005, s.345

Vesaik kagiligi 6deme yontemi ithalatci icin given vericidir. @in

ithalatcinin belgeleri inceleyerek, sipa&iuygun olup olmagini dezerlendirmesansi
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vardir. Aksine bir durumda mallari teslim almayaoalkatlandgi risk, mallari talebine
uygun zamaninda teslim alamamaktadir. Oysa ihradtitglatci kadar given altinda
desildir. ithalatci policeyi kabul etmeden ya da 6deme gasiavermeden mal
almayacaktir. Ancak ihracatci buyuk bir mali yuletl&narak mallar yabanci tlkeye
gondermgtir.

Tahsil sleminde bankalar ihracat¢iya kaherhangi bir 6deme taahhudi altina

girmezler.

Tahsil slemleri Milletlerarasi Ticaret Odasl’ nin 522 sayliTahsiller icin

Yeknesak Kurallar" isimli brgirtine tabidir.

Mal veya hizmetinin karligini tahsil glemi bazinda tahsil etmeye karar veren
bir ihracatci, derecesi ne olursa olsun bir riskeygr demektir. Cinki malinin sevkini
veya hizmetin yapilmasini, parasinin 6degfigte givence altina almadan 6nce

gerceklgtirmektedir. Bu nedenle tahsgleminde ihracat¢inin;
. ithalatciya kagi glveninin tam olmasi,
. ithalatcinin 6deme giict hakkindaskusunun bulunmamasi,

. malin ithal edildgi Ulkedeki siyasi, ekonomik ve hukugartlarin dengeli

olmasi gerekmektedif?
Vesaik Mukabiliislemde Alinan Vergi Resim ve Harclar
 Talimat Damga Pulu

» Transfer Komisyonu var ise Banka ve Sigorta Muaied Vergisi
(BSMV)

« ithalat Harci (Turkiye Cumhuriyet Merkez Bankasi MB) cari déviz

sats kuru Gzerinden)

% Dis Ticaret Uriinleri/Dy Ticarette Odem&ekilleri, 2007, http://www.isbank.com.tr/kurumsallis-odeme.html
(09 Mayis 2007)
0 http://www.unimar.com.tc/tr/docs/lhracattaOdemeKasiupdf
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» Transfer Doviz safi yapilarak sonuclaniyor ise Kambiyo Gider Vergisi
(KGV)

e Kabul kredili slem ise kabul tarihinde TCMB Ddviz satkuru

tzerinden Damga Vergisi (D.V.)

o Kabul kredili slem ise fiili ithalattan dnce TCMB Doviz alikuru

Uzerinden Kaynak Kullanimini Destekleme Fonu (KKDF)
2.4. Kabul Kredili Odeme (Acceptance Credit)

Kabul kredisi, ihracatcl ile ithalat¢l arasinda jagak bir anlama ile ithal
edilecek mallarin bedellerinin ddenmesinin mallagi@nderilmesinden belli bir sire
sonraya birakiimasidir. Odemenin belli bir sureraga birakilmasi elbette ihracatg! igin
risktir. Ihracatcinin borcun ilerideki bir tarinte 6deygioe dair elinde bir belge
bulundurmasi bu 6deme sisteminde esastir. Kulleakleolan belgeler police veya

bonodur’*

Kabul kredisi satilan malin bedelinin bir policeaslandigl vadede saticiya
o0dendgi bir 6demeseklidir. Bu kredi vesaik ile birlikte ibraz edilgmolicenin ithalatci

veya buna ilaveten ithalat¢inin bankasi tarafiriddoul edilmek suretiyle kullanilir.

Kabul kredili ddemede taraflara bankalar aracilderéer ve bunun igin
komisyon alirlar. Saticinin duzenlgdpolice sadece alici tarafindan kabul edski
“trade acceptance” vardir. Policenin bir bankaftadan kabul edilmesini dngorilebilir.
Bu durumda banka policeyi kabul eder veya ithatatckabuliine aval verebilir. Buna

“banker’ s acceptance” denilmektedir.

Bu ddemeseklinde vadeli alim yapmak isteyen ithalat¢iya skahracatci,

policeye bankanin kabul veya aval vermesiyle kaerghananti altina alngiolmaktadir.

1 Akin, s.161.

67



Kabul Kredili Odemenin Ggtleri

Kabul Kredili Vesaik Mukabili: Bu 6demeseklinde mallarin aliciya
gonderilmesinden sonra bankanin mal bedelini tadisilesi yerine policeyi aliciya
kabul ettirdikten sonra veya kabule kendisinin daliai verdikten sonra vesaiki aliclya
teslim edip daha sonra police vadesinde mal badelhracatciya 6dengi 6deme
seklidir’,

Kabul Kredili Mal Mukabili: Mal mukabili glemlerde ithalat¢i 6nce mali ¢ceker
sonra mevzuatta belirlenen sirede mal bedelinim. @&ie islemde ise 6deme yapmasi
gereken sire icerisinde police kabul edilecek poligdesinde ise 6deme yapilacaktir.
Boylece siire acisindan ithalatciya ikinci bir fisaran kolaylgl yaratilmaktadft,

Kabul Kredili Akreditif: ihracatcinin kiat mektubunauygun vesaiki bankaya
ibraz ettginde mal bedelini tahsil etmeyip banka tarafindabW edilmg policenin
vadesinde 6denegai taahhiUt altina alan bir 6demeklidir. Burada police vesaik
ekinde ilave olarak, teyitli akreditifte bankasnral teyitsiz akreditifte ise genellikle
amir banka adina tanzim edilir. Kabul edilen buigmlile ihracat¢i tarafindan kendi
bankas! ya da lska bir bankaya kirdirilabilff.

2 http://www.unimar.com.tc/tr/docs/IhracattaOdemeKlasiupdf

3 http://www.unimar.com.tc/tr/docs/IhracattaOdemeKlasiupdf

Pithalatginin bankasinin hazirlgdakreditif metnine kiisat mektubu” denilmektedir.
" http://www.unimar.com.tc/tr/docs/IhracattaOdemeKsupdf
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Sekil 2.4. Kabul Kredili Odeme

fhracatcl

ithalatg

> > fhracatginin
- Bankasi
8-9 g
Gumrik
011
/
12 Ithalatcinin
3) bankasi
P 4

Kaynak: Osman Barbaros Kemdd,s Ticaret Teknikleri Teori-Uygulama, 1.Basim,
Bursa, Alfa Aktuel, 2005, s 347.

alir.

yollanir.

1.

10.

Ihracatgl mali sevk eder.

Ilgili vesaik ve policeyi bankasina verir

Ihracatcinin bankasi belgeleri ithalatginin bankagimderir.
Ithalatcinin bankasi ithalatciyigap policeyi kabule sunar.

Ithalatci policeyi imzalayarak “accepted” yazarakaeder ve vesaiki

ithalatg vesaik ile gimrilklemlerini yapar.

Police ithalat¢inin bankasindan ihracatcinin bankeagonderilir.
Policeyi ihracatcliya verirler.

Ihracatci vadesi gelginde policeyi bankasina verir ya da kirdirir.

Odemesi yapilan police ihracat¢i banka tarafindhaladtgi bankaya
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11. Odemesi alinr.
12. Ithalatginin bankasi ithalatciyr borglandirip poligehalatciya iade eder.
2.5.Akreditif (Letter of Credit)

Ithalatgi firmanin emrine dayanarak, bir bankanmadhtciyi tarafindan kile
edilen poligceleri kabul vesiira edecgini ihracatciya kan yazili olarak taahhut

etmesidif°.

Sarth bir 6deme taahhududithracatcr (amir) bankasindan (amir banka-
issuing bank) ihracatci (lehdar-beneficiary) lehimeakreditif agmasini ve ihracatcinin
ulkesindeki bir muhabir banka (negotiating banlgcaigiyla haberdar edilmesini ister.
hracatgi gerekli belgeleri gou, eksiksiz, kurallara uygun ve kredinin gecekliiiresi

icerisinde bankasina sunarsa, o takdirde 6deméryapi

Akreditif, uluslararasi ticarette ¢cok gerbir alanda bir 6deme ve garanti araci

olarak kullaniimaktadir.

Orneklerle akreditifi agiklamak gerekifSeyeni kurulan ihracatci bir firmanin
Afrika’ da sats yaptgini varsayalim. Firma Afrikali alicinin kredi al&bili gi ve is
hayati hakkinda son derece kisith bilgiye sahidutwmaktadir. Ayrica alicinin
ulkesindeki ithalat duzenlemeleri hikimet tarafmdéner an dgsikliklere
ugratilabilmektedir. Bu durumda satici firma 6demeaineditifle yapilmasi ve kredinin
ulkemizdeki bir banka tarafindan teyit edilmesi Wsanda israrli olabilir. Boylece
kendisini alicinin herhangi bir negatif davrana ve politik risklere kar garanti altina
almis olur. Ote yandan ithalatgi mallarin yiklenip seakin yapiimakta oldgunu
gosteren belgeleri satici sunmadan, ddemenin yap#ogini bilmenin rahatfi icinde
olacaktir. Ancak mal kalitesinin yeterfilikonusunda, ithalatginin herhangi bir garantisi

bulunmayacaktir. Cunkid bankalarin yakomgiljl ihracatcinin verdi belgelerin

S H. Emrah Wursal,Dis Ticarette Teslimat Ve OdemeSekilleri, Dokuz Eyliil Universitesi Sosyal Bilimler
Enstiitusiijzmir, 2003

78 http://www.paylastr.info/showthread.php?t=98946
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akreditif kagullariyla uygun olup olmagini 6demeden Once saptamaktir, ilgili sati

sOzlemesine uygun olup olmagini incelemek goérevi dgldir.

Yada baka bir 6rnek vermek gerekirse; bir muteahhitliknfasi Suudi
Arabistan’ da bir yol igaatini Ustlendiini varsayalim. isveren kurulgla yapilan
anlgmanin bir kgulu muteahhit firmaninsveren lehine teminat olarak stand-by
(akreditif ¢aitleri béluminde kapsamli olarak aciklanmaktadir)aikreditif agcmasidir.
Bu, bir anlamda miteahhitlik firmasina nakit darea dgalmeksizin teminat
gostermede kolaylik ggamaktadir. Ber muiteahhit firma yol gaatini anlgmada
belirlenen kaullar altinda tamamlayamaz isgveren, firmanin taahhadini yerine
getirmedgini tevsik eden belgeleri bankaya ibraz ederek dikfebedelini geri alir.
Anlasma kaullarina uygun olarak yol gaati tamamlanirsgveren kurulga herhangi

bir 6demede bulunulmaz.

Bu ornekte her iki tarafin kafasinda somareti olyur. ihracatgi mallarin
sevkiyatini yapfiinda parasini alip alamayg&oa ya da mallar b&a bir firmadan
ogrendigini ithalatcinin @renmesi durumunda onu aradan cikarabfegedUstnar.
Ithalatci ise mallar istegii kalitede olacak mi, kogulan zamanda eline yacak mi ya

da mallari satincaya kadar 6deme ertelenebilirunidy1 dgunur.
Akreditiflerde en az 4 taraf vardir

1- Amir (Applicant): ithalatgi firma. Akreditif §lemlerini bglatan ithalatgl
yani satim akdinde alicidir. Odemenin akreditifuydd yapilacgina karar verdikten
sonra akreditif icin gerekli olan tumartlari , akreditif cinsini , istenecek belgeleg v
ihracatc! ile yapfii sOzlgmeyi veya proforma faturayr bankaya ibraz ederddmii

baglatir’”.

2- Amir Banka (Issuing Bank): Akreditif acan bank@kreditif amirinden
alinan talimatla akreditifi acan bankadir. Amirindeldgl talimatla akreditif metnini
(kisat mektubunu) hazirlar ve saticiya iletmesi icin hadir bankaya gonderir.

Akreditif sartlarinin yerine getiriimesi halinde gereken mikiabdenecgni muhabir

" http://lenm.blogcu.com/4791105/
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bankaya veya dgudan saticiya taahhiit emilur. Odemeyi ihracatgiya dogigriicu )
hakki olmaksizin yap&t ithalatcinin bankasidir. Akreditifi acathracatci, akreditif
vadesi iginde istenilen kallari yerine getirirse 6deme yapmakla yukimlidddemeyi
ihracatclya dongihakki (riicu hakki) olmaksizin yapdihalatcinin istgi tizerine heniiz
akreditif aciimadan ihracatciya veya muhabirine bdgi" (preadvice) verebillf. Kimi

Ulkelerde akreditifi dgruca ihracatciya iletebilir.

3- Lehdar (Beneficiary): Satici firma. Lehine aktiédacilan ihracatgi firma
olup, akreditifsartlarina uygun vesaikistira bankasina ibraz ederek vesaikin bedelini

tahsil eden saticidft

4- Ihbar/Teyit eden banka (Advising/Confirming Bank&kreditifin acildgini
lehtara ihbar/teyit eden banka. Akreditifin agildi ihracatciya iletir. Akreditif de,
ihracatciya ka#t 6deme konusunda herhangi bir ytkumgilyoktur.

Akreditifte genellikle iki banka vardir. Akreditikiisat eden banka (Issuing
Bank) alicinin bankasidiikinci banka, saticinin memleketindeki akreditifbén eden
(Advising Bank) bankadir. Bu banka sadece ihbailkiyli ise bu hususu akreditif
ihbar ederken saticiya bildirir. Ayrica bu bankaealtifi teyit ile de yukimlu ise teyit
eden banka (Confirming Bank) goOrevini de yapar. iTddankasinin gorevilerisu
sekildedir:

* Amir banka dgindaki bir banka akreditife kendi yukimlgint ekleyebilir.

Bu banka ¢gunlukla inbar bankasi olmaktadir.

» Teyit, amir bankanin yukumlultklerini yerine getesine iliskin olarak bir
diger bankanin kesin taahhudunu ortaya koymasidir.

* Teyit eden bankanin birinci derecede sorunguluardir.

8 http://enm.blogcu.com/4791105/
" http://lwww.paylastr.info/showthread.php?t=98946
80 http://enm.blogcu.com/4791105/
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e Sorumlulgu amir bankanin sorumlutu kadar O©nemlidir. Akreditif
kosullarina kagl gelinirse, ihracatgi hem amir bankaya hem det tegnkasina kar

tavir koyabilir.
* Kendisini birinci derecede sorumlu bir konumaiget bu hizmet kaili ginda
komisyon alir.

Amirin talebi ve verdii talimat Gzerine amir banka dizenlgdiakreditif
mektubunu lehdarin tlkesinde bulunan muhabirinedgterek lehtara ihbar veya teyit

etmesini talep eder.

Amir banka tarafindan duzenlenen akreditif sali mektubu su bilgileri
kapsaf™;

- Akreditifin sekli (Donulebilir-Donidlemez)
- Numarasi

- Duzenlenme yeri ve tarihi

- Gegerlilik stresinin sona eflitarih ve yer
- Amirin ismi ve adresi

- Lendarin ismi ve adresi

- Ihbar bankasinin ismi ve adresi

- Akreditifin doviz tutar

- Teslimsekli

- Akreditifin ibrazda 6demeli veya vadeli policebkdlii veyahut vadeli 6deme

nevinden hangisi oldiu

81 hitp://mwww.pruva.org/dis_tic_ode sek.htm
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- Kismi yukleme ve aktarmaya izin verilip verilmggi

- Sevk yeri, sevkiyatigekli ve vars yeri

- Yukleme vadesi

- Mallarin tanimi

- Istenilen vesaik

- Vadeli police kabulli akreditiflerde istenilenlg@nin tarifi
- [lave Sartlar

- Rambursmanigekli

- Ihbar/teyit eden banka masraflarinin hangi tarafaldigu
- Vesaikin yukleme vesikasi tarihinden itibareraibsiresi
- Akreditifin teyitsiz veya teyitli oldgu

- Akredetifin lehdara ihbagekli

- Akreditifin "Vesikali Krediler icin Yeknesak Tedih ve Uygulamalar”
(MTO’ nun Yayin No. 500, 1993 dssikligi)’ na tabi olarak dizenlengine dair

aciklama.
Akreditif Isleminin Ozellikleri:
» Uluslararasi ticarette en sik kullanilan 6deeididir.
» Akreditif hem ihracatc¢iyl, hem de ithalat¢iyarkyan bir glemdir.

» Akreditif, ithalatcinin verdii talimat dgrultusunda, ithalat¢inin
calistigl bankanin belirli bir mebfga kadar ve belirli bir vade icin istenilen skdlarin
yerine getirilmesi ve ihracatci tarafindan ihragexdmallarin ihracina igkin belgelerin
ibrazi kasiliginda ihracatgiya 6deme yapilgoa taahhit etmesidir.
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« ithalatgi firma, kendi bankasina vetdiemirle ithal edec@ malin
karsiligini ihracat¢l firmanin bankasina, mal ihrac edildakdirde 6demeyi taahhut
ettigini bir kredi mektubu ile bildirir. Bu kredi mektwbakreditiftir.

* Bu sistem, dier ddeme yontemlerine gore daha pahali olmasina
ragmen, en guvenilir olanidir. Hem saticiya hem deiyd cgitli faydalari vardir. Mal
bedelinin banka taahhudinde olmasi, transfer riskiiyuk olciide ortadan kalkmasi,
satict ve alicinin kredi imkani elde etmesi, gerékisullarin yerine getirilmesinin

(belgelerin incelenmesi) bankacaksamasi bu faydalar arasindadir.

» Akreditife bankalar ve belgeler Uzerindegslem yaparlar. Cunku
akreditif islemleri mallarla ilgili olmayip yapilacak hizmet wgderle ilgilidir.

» Akreditifler dayandirildiklari sati sozlgmelerinden veya der

sozlemelerden ayrisiemlerdir.

1. Alim-satim sOzlgmesi yapllir.
2. Ithalatgl bankasina paurarak akreditif agmasini ister.
3. Ithalat¢l 6nce firmanin durumunu incelergeE durumunu yetersiz

gorurse bedelin tamamini ya da bir kismini istdyelBuna marj denir. Ve ithalatci
adina akreditif mektubu duzenleyerek acar ve ilicaga haber verilmesi igin
ihracatcinin bankasina gonderir.

4, Ihracatginin bankasi inceler ve ihbar yazisiylachigya ihbar eder.

5. Ihracatgt malini  hazirlar, fiili ihracatl {atir. ithalatcinin

kendisinden istedi vesaikleri bankasina verir.

6. Banka Romiz Mektubtile bunlari ithalatginin bankasina génderir.

P Tahsil icinsube veya muhabire gonderilen senetleriglbaldugu mektuba "Rémiz mektubu” denilir.
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7. Ithalatginin bankasi vesaiki kontrol edip gteiiisine haber verir. Mal

bedelini tahsil ederek havale yapar.

8. Ithalatcl anlailan vadede bankasina giderek kredi ve komisyon
Ucretini dder, kredi hesabini kapatir ve vesaiki. akreditif iligskisi son bulmugtur.

Gumrik beyannamesi ile gidip gumrukten malini ¢eker

Sekil 2.5. Akreditif

fhracatci 1 ithalatg
N yv 7a 8a
4 5 Gumruk
Ihracatcinin 70 Ithalatginin
Bankas! | 3 6 Bankasi

Kaynak: Ataman,U., Sumer,H.“Dis Ticaret Islemleri ve Muhasebesi’ Istanbul,
Turkmen Kitabevi, 2000, s.46

Akreditifin Ihracatgl Acisindan §tadigl Fayda:
. Odemenin giivence altina alinmasi

. Akreditif, akreditifi acan banka ile ihracat¢i awrata yapilan bir
sOzlemedir.

. Ihracatgi 6deme icin ithalatgiyaghadegildir.

. Odeme, ithalatcidan gié bankadan sglanacaktir.

76



Akreditifin ithalatgi Agisindan $#adig1 Fayda:
. Yuklemenin yapildiini gésteren uygun belgelerin ibrazi

. Akreditifi acan banka 6demeyi, ihracat¢cinin yiuklgmeamaninda ve

akreditif kasullarina uygursekilde yaptgini kanitlayan belgelerin ibrazi halinde yapar.

Sekil 2.6. Akreditif Formu Orne gi

Name of issuing bank (1) Irrevocable Number (2)
Place and date of issue documentary credit
Place and date of
expiry (3)
Applicant (4) Beneficiary (5)
Advising bank (6) Amount (7)
Partial shipments | Transshipment (10) | Credit available (8)
9) Allowed () () by sight payment
Allowed () Not allowed () () by acceptance
Not allowed () against the documents detailed here
in
() and beneficiary’ s bill of
exchange at

Loading on board/dispatch/taking in charge On
at/from(11)
For transportation to(12)

Documents to be presented (13)
Documents to be presented within after the dateissflance of the transpart
documents but within the validity of the credit4j1
We hereby issue the documentary credit in your davdt is subject to the ICC
Uniform Customs and Practice for Documentary Cged{t993 Revision|
International Chamber of Commerce, Paris, Franabliéation No:500) and engages
us in accordance with the terms thereof. The numabdrthe date of the credit and
the name of our bank must be quoted on drafts meduif the credit is available hy
negotiation, each presentation must be noted oretrexse of this advice by the bank
where the credit is available.

Thish document consists of signed page (S).
The Bank

Kaynak:http://www.unimar.com.tc/tr/docs/IhracattaOdemeHK@supdf
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Akreditif Mektubunda Yer Alan Bilgilere iliskin Aciklamalar &

1. Amir Bankanin adi ve adresi (Amir Banka gendlikthalatcinin kendi

bankasi olup, ithalat¢inin talimati Gzerine akn&ditar.)
2. Akreditifle ilgili islemleri iceren banka referans numarasi
3. Akreditif vadesi
4. Akreditifi actiran ithalat¢inin adi ve adresi
5. Ihracatcinin (lehdar) adi ve adresi

6. Akreditifi ihbar eden bankanin adi ve adresi. Banka genellikle
ihracatcinin kendi bankasidir.

7. Akreditifin tutari ve doviz cinsi
8. Akreditifte belirtilen 6demeekli

9. ihracatginin tam sipartutarinin altinda sevkiyat (kismi sevkiyat) yapmas

izin verilip verilmedgi
10. Mallarin bir aractan gerine aktarma yapilmasina izin verilip verilmgdi

11. Mallarin nakliye firmasina teslim edigiyer ve bunun icin verilen en son
tarih

12. Mallarin gonderildii yerin adi

13. Banka tarafindan 6deme yapilmadan 6nce ihnacatbankasina sunmasi

gereken belgelerin tirt ve miktaringkiin liste

82 http://www.unimar.com.tc/tr/docs/IhracattaOdemeKlasiupdf
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14. Akreditif vadesi icinde, nakliyeye gkin belgelerin verildgi tarihten

itibaren dger belirli belgelerin sunulmasi icin verilen sire.
2.5.1. Akreditif Tarleri

2.5.1.1. Donulebilir Akreditif/Kabili Rucu (Revocable Documentary
Credits)

Kabili riicu, dénulebilir, vazgecilebilir, iptal débilir anlamina gelmektedir.
Dondlebilir bir akreditif, lehtara 6nceden haberrimeeden ve onayini almadan,
herhangi bir anda amir banka tarafindagigteilebilir veya iptal edilebilir. Ancak iptal
veya dgisiklik bildirisinin alinmasindan 6nce uygun vesaiyraz edilms ise, amir
banka o bankayi ramburse etmelidir. Bu tip akrédiiciya azami elastikiyet gkar®.
Saticlyl mal bedelini tahsil etmek problemi «amda birakir. Bu nedenle dénulebilir

akreditif saticinin aliclya tam olarak gluvekidiallerde cok az kullantlir.
2.5.1.2.D6nulemez Akreditif (Irrevocable Letter of Credit)

MTO 500 sayili breir, acikca belirtiimedgi takdirde, akreditifin déntlemez
oldugunu kabul etmtir®.

Akreditifte ongorilen belgelerin ibrazi ve bunlarekreditif kgullarina
uygunlysgunun saptanmasi halinde, akreditif bankasinin ke&glame taahhudinde
bulundwgu akreditif tiiriine “Déniilemez Akreditif” denilmekdi®”.

Bu akreditif tiriinde, sadece akreditif bankasindenie yukumlalga vardir.
Buna kagillk muhabir bankanin herhangi bir 6deme yukiungilibulunmamakta,

sadece akreditifi lehdara iletmektedir.

Bu tur akreditiflerde satici, yabanci bir tlkedeluman akreditif bankasinin
taahhudine @ kalmaktadir.

83 http://www.atonet.org.tr/yenilindex.php?p=655&I=1

84 hitp://Imwww.hukuk.gen.tr/konular/konular.asp?konue@konuid=4&konuek=5

85 http://www.hukuk.gen.tr/konular/konular.asp?konue§konuid=4&konuek=5

79



Bununla birlikte, akreditif muhabir banka nezdinkiglanilabilir (available)
ise, bu banka lehdarla olarskisine gore, dilediinde 6deme yapabilir. Fakat bu 6deme
akreditif dgindadir. Yapilan bu 6deme, amir bankadan akretitéri tahsil edilinceye
kadar, lehdara kullandirilan bir kredi niggfidedir.

2.5.1.3. Teyitli Akreditif (Confirmed L/C)

Muhabir banka, akreditifi lehdara ihbar ederken ratmankanin talimatina
dayanarak kendi teyidini de eklgmive bdylece akreditifi acan bankanin
yukumlalggini yerine getireg@@ne dair kendisi de sorumluluk algnbulunursa bu,
teyitli bir akreditif olur. Teyitli akreditifte letlara kagi hem yabanci tlkedeki alicinin
bankasi hem de kendi ulkesindeki bir banka yukubulunmaktadir. Saticilar igin

aranilmasi gereken bir akreditiftir. Alici icin ib& masraf demektir.

Bir akreditifin teyitli olmasisarti, yabanci bankanin taahhtdiyle yetinmeyerek
kendi tlkesindeki bir bankanin da taahhidunt istesaticinin (lehdarin) talebinden

kaynaklanabilir.
2.5.1.4. Teyitsiz Akreditif (Unconfirmed L/C)

Araci bankanin 6deme konusunda herhangi bir soduguuyoktur. Gorevi,
akreditifi lehdarina ihbar etmektir. Akreditif kelsthi baglamasa bile, akreditifin

gerceze uygun olup olmagdini kontrol etmek icin dikkat etmek gerekmektedir.

Teyitsiz akreditifler daha cok saticilarin alicifer, amir bankaya ve alimin

yapilacg Ulkeye givenlerin tam olgu durumda kullanilir.

Teyitli akreditiflerde teyit bankasi Ustlengceriske kasilik bir komisyon
aldigi icin, akreditif masraflar yukselmektedir. O natieithalatcilar genellikle teyitsiz

akreditifleri tercih ederler.
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2.5.2. Ozellikleri Olan Akreditif
2.5.2.1. Devredilebilir Akreditif (Transferable L/C)

Devredilebilir akreditif, lehdar1 tarafindan ikindir lehdara devredilebilen
akreditiftir. Devredilebilir akreditiflere genelli& ilk lehdarin malin Ureticisi ¢
komisyoncusu oldgu durumlarda bavurulmaktadir. Gayrikabilirlicu akreditifler
devredilebilir olarak acilabilirler. Devredilebilirbir akreditif sadece bir kez
devredilebilir. Akreditifi devir alan ikinci lehdarakreditifi tekrar bir bgkasina
devredemez. Gelen akreditif G¢linct lehdara devilemez ama bélinebilir. Buna da
Divisible L/C denir.

Akreditiflerin transferi amag ve bicim agisindantiklt yapilabilir:

1. Lehdar akreditifi komisyonunu aldiktan sonra tamanagadan cekilerek
devredilebilir. Bu takdirde acilan akreditifin bkopyasi lehine devir yapilan ikinci
lehdara gonderilir. Bankaya ibraz edilen vesaikuria da dahil olmak lzere higbir
degisiklik yapilmaksizin amir bankaya gonderilir.

2. Lehtar mallarn daha @ik bir Gcretle ikinci lehtardan temin ediyorsa,
akreditif mebl@mni distrerek devreder. Devir sirasinda gergktie akreditifin
icerigine dokunulmaksizin, yikleme vadesi, akreditif v\adee vesaikin ibraz suresi
kisaltilabilir. 1kinci lehtar yuklemeyi gercekjéirip vesaiki bankaya ibraz egthde;
birinci lehdarin faturasi ikinci lehdarin faturdsiydesistirilerek vesaik amir bankaya
gonderilir. ik lehtar, akreditifte belirtilen orijinal tutar tisnden diizenlegdi faturasini
ilk talebinde bankaya ibraz eder. Boylece iki fatarasinda kendi lehine ghn farki,
bankadan tahsil etmeye hak kazanir. Lehtar bankdkirtalebinde faturayi ibraz
etmezse, banka hicbir sorumluluk Ustlenmeksizimakiehtardan algg vesaiki amir

bankaya teslim eder.

Devredilebilir akreditiflerde ilk lehtar akreditdmirinin kimliginin, devrettgi
kisi tarafindan @renilmesini genellikle istemez. Bu nedenle, akiéddevrederken

akreditif amirinin adi yerine, kendi adinin yazilema bankasindan talep edebilir.
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Bu tir akreditifler de akreditif mebia daha dgik olarak devredild@inde,

sigorta meblginin orijinal akreditif tutarini % 10 fazlasiyla psayacaksekilde

dizenlenmesi gerekir.

Sekil 2.7.Devredilebilir Akreditif

Ithalatcl

1 Amir 2
S banka >
5
Uretici
6 >

Muhabir
banka

Ihracatgl

Kaynak: Hakan Akin, Yeni isim Dis

Yayinevi, 2006,s.135

1.

2.

ithalatci, akreditif talimati verir.

Akreditif aclir.

Akreditif ihracatciya ihbar edilir.

Ihracatci devir talimati verir.

Banka, Ureticiye akreditifi devreder.

Uretici, ihracatgciya muhatap faturasini keser.
Ihracatcl, akreditif sartlari gergi faturasini

tamamlayarak bankasina ibraz eder.
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2.5.2.2. Kirmizi Sarth Akreditif (Red Clause) ve Yesil Sarth Akreditif

(Green Clause)

Bazi durumlarda ithalat¢i firmalar, ihracatcilarisavkiyatin yapilmasindan
once pgin ddeme yapmak isteyebilirleithalatci agmy oldugu akreditifin tamamini
veya bir boluminu p#en ihracatglya kullandirabili. Bu durumda ithala

bankasindan ihracatci lehine red clause bir akfegitnasi talebinde bulunur.

Sekil 2.8. Kirmizi Sarth Akreditif

ihracatg | < T alim-satim sozjenesi > ithalate!
5a Gumrik | 78 o2
v v
9 5b 4a
Ihracatcinin ) 6 Ithalatcinin
Bankasi - Bankasi
4b -

T 2b |

Kaynak: Osman Barbaros KemeRis Ticaret Teknikleri Teori-Uygulama,
1.Basim, Bursa, Alfa Aktuel, 2005, s.377

1. iki firma aralarinda sozjene yaparlar.

N

. Ithalatci firma ihracatgiya mal bedelini 6der.

w

Ihracatgi mallari ithalatgiya gonderir.

N

. Ithalatci firma mallari giimriikten ceker.
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Green Clause (%d Sarth) akreditifler red clause’ a ¢cok benzemektedir
Burada mallar 6nce bir Gcungidahsa banka adina teslim edilmekte ve ambar teslim
makbuzu bankaya verilmek suretiyle g§hginda avans alinabilmektedir. Boylece
banka ithalat¢cinin riskini bir 6lgiide azaltmaktadhiakat yine de risk tamamen ortadan

kalkmaz ve sorumluluk alici Gzerinde kalir.
2.5.2.3. Rotatif Devreden Akreditif (Revolving L/Q

Belirli musteriden surekli veya yuksek tutarli alimlarda koila. Hem glerin
tekrarlanmasindan kurtuligu olunur hem de vyiksek miktarda sigari fiyat
avantajindan yararlanma imkani s6z konusudur.Bktani veya tamami kullanildik¢ca
herhangi bir dgsiklik yapilmasina gerek kalmadan eski miktar daiuié yenilenen
akreditiftir. Bu akreditif vadeye veya kiymete gatevredilebilir. Middete g olarak
devreden akreditif birikenQumulative) veya birikmeyen Non Cumulative) olabilir.
Biriken akreditifte ilk devreden artan miktar, onmleyen devrede kullanilabilir.
Birikmeyen akreditifte kullanilmayan kismindan ydaailamaz.

Kiymete gore devreden akreditifte, akreditif kulldrgi zaman belirlenen ilk
akreditif vadesi dahilinde yani miktardaki mebleadar tekrar kullanma imkani gar.
Yani sevk vesaiki ibraz edilerek kullanilan akrédyecerlik stresi glmamak kaydiyla
otomatik olarak yenilenir. Kontrolin bir dereceyadir temin edilebilmesi igin
kullanilacak toplam mebgan belirtiimesine gerek vardir. Amir banka ve afici

hudutsuz sorumluga maruz birakgindan bu akreditif kullagh degildir.
2.5.2.4. Kasihkl Akreditif (Back to Back L/C)

Transit ticarette, araci vasitasiyla yapilangkatia kullanilir. Transit ticarette
araci firma, hem ithalatgi hem de ihracat¢i konudaair. Araci firma satiyapacél
tlkede lehine aciimibulunan akreditifi, teminat gostererek kendisiitivalat yapacg
ulkede lehine bir akreditif acabiliiste bu ikincisine, kaulik gdstermek suretiyle
acildgi icin “karsihikli akreditif” denir.

Karsilikli akreditifte, orijinal akreditif tamamen Bansiz iki ayri akreditif

olup, ayni § iliskisinin birer parcasidir.
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Satici lehine gelen akreditifin devredilebilir olch@ veya devredilebilir olsa
dahi birimi fiyati, yikleme ve ibraz vadelerinevitden dgistiriimesi gerekli kgullarin
bulundwu hallerde kanlikli akreditif kullanilir. Orngin, tlkemizde bir satici lehine
mallarin yukleme yeri Turkiye olarak gosterignwwe mege sahadetnamesi ibraz ve
mallarin Turk megeli olma kaydi bulunmayan bir ihracat akreditifillegs olabilir.
Satici bu mal Ulke icinde temin edecek durumdaadlign zaman bu mallari Bka bir
Ulkedeki saticidan almak zorundadir. Bu durumdackBa Back Credit) karhkh

akreditif acilabilir.
2.5.2.5. Garanti Akreditifi (Stand-by Credit)

Bir tir garanti mektubu nitetindedir. Mal alim satimiyla ilgili olmayip, bir
hizmetin yerine getirilmesi garanti altina almakinicolusturulur. Diger akreditif
turlerinde belli bir taahtdin yerine getiriimesnscunda 6deme yapifgihalde, garanti
akreditifinde, akreditif amirinin yapmayi taahhitti@ isi yerine getirmemesi
durumunda 6deme yapilir. Bu tir akreditifte, yabaoic Ulkeye mal satmak Uzere
ihaleye giren saticinin sgits6zlemesinden dga yukamlulikleri yerine getirmemesi
halinde aliciya, yabanci bir tlkede taahhie giren bir firmaningveren ile yapi
sOzleme veya ihale kaillarina uymamasi halindgvierene, yabanci bir Ulkeden kredi
alan bir firmanin borcunu vadesinde 6dememesi telikredi verene 6demeyi kabul

ettigi tazminat bedelinin 6denmesi akreditifi acan batakafindan garanti edilir.
2.6. Kars! Ticaret (Counter- Trade)

Odeme icin yeterli dovizi olmayan, fakat satmaleddti mal olan ulkelerin
cogu kez bavurdugu bir yoldur. Kasi ticaret daha cok finansman zorluklarinin
yasandgl Ulkelere yonelik ihracatta gindeme gelmektedarsKticaret tirlerini takas,

0zel takas, clearing, dengeleme veskahm olarak sayabiliriz.
2.6.1. Takas

Finansal 6deme veya fon transferlerinin yer al@adir tek sozlgeme ile
gerceklatirilen, esit degerde oldgu kabul edilen iki mal grubunun gaidan ve ganli

olarak dgistirildi gi islemdir. Takas uzun vadeli ve dizeslemleri desil, genellikle bir
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defaya mahsusslemleri kapsamaktadir. Takaslemi 6zel takas ve A muamele

olarak ikiye ayrilr.
2.6.2. Ozel Takas
Mal veya hizmetlerin uluslararasi ortamda, beddisiairi ile takasi.
2.6.3. Bgll Muamele

Ortak Pazar gindaki Ulkeler ile yapilan aiveristeki mal bedeli, doviz tediye
veya 0deme. B#i muamele veya takas izinlerinin siresi, 6 aymamak kaydiyla
firmanin yaptgl anlgmada yer alan sitire kadardir. Bu slre, bitimindese dr@vurmak

kaydiyla izni veren merci tarafindan iki yila kadematilabilir.
2.6.4. Kliring (Clearing)

Malin malla 6denmesidir. Takasin gélilmis seklidir. Kliring kurumlari
merkez bankasi ya da Kliring ofisidir. Kliring aghaasi imzalayan ulkelerde ithalat¢ilar
ithal ettikleri mallarin bedelini kendi ulusal p&ayla dderler. Bu paralar aglaal
ulkeye ihracatta bulunmukisilere alacaklarinin 6denmesinde kullanilir. Bdylece
dovizle 6deme yapma zorunlgiw ortadan kalkar. Mallarini serbest dovizle sataanay
Ulkelerin bavurdugu bir yoldur. Bir Ulkenin di ticaretini b&mli hale getirdi icin

tercih edilmez.
2.6.5. Karsi-alim (counter- purchase)

Saticinin ihracat sozlmesindeki dgerin belirli bir yizdesindeki mali kar
taraftan ya bizzat satin almasi ya dassatbir Gclncl tarafca gercektilmesini
sglamaya dayanan birslemdir. Kagl ticaretin en yaygin kullanilarseklidir.
fhracatcinin béyle bir taahhiide girmeden once, iigtarafla anlgmasi gerekir.
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2.6.6. Dengeleme (Compensation)

Saticinin ihrac eti mal bedelinin timdnd veya bir kismini mal §agi
almasi anlamindadir. Dolayisiyla tam dengelemel-¢tuhpensation) ve kismi

dengeleme (partial-compensatigeklinde iki kisma ayrilmaktadft

1- Geri-alim: Dengelemenin bir {daa seklidir. Burada ihrag edilen mallarin
(ki, bunlar sermaye mallari veya anahtar teslinojgder nitelgindedir) bedeli, bu

mallar vasitasiyla gercekl&ilecek tretimin satin alinmasiyla 6denmektedir.

2- Ucli-ticaret: (Swicts deals)Bir ilke tarafindadenecek hesabin k@ bir
ya da daha fazla Ulkeye transfer ediidislemdir. Kasi-ticaret olayr oldukca
karmaiktir. Az gelsmis Ulkeler ¢gitli miulahazalarla bu yola Raururken tekngini
yeterince bilmedikleri icin aleyhte sonuclarla «bsabilmektedirler. O nedenle,
anlama yapmadan o©nce, dinya piyasalari hakkinda cokbityibilgi ile birlikte,

anlailacaksartlarin cok dikkatli bicimde derlendirilmesi gerekir®’
2.7. Konsinyeihracat- Konsiyasyon (Consignations)

Uluslararasi ticarette kullanilan ve acik krediuydd ithalata benzer ama
farkhliklar vardir. Konsinyasyon yoluyla ithalattaallar, bedeli 6denmeden yurda
getirilir. ithal edilen bu mallar, tamamen veya kismen satddiksonra bedeli
ihracatciya transfer eder. Taraflar birbirini iyantmalidir. Sa$i gerceklgmezse
risklidir. Her an saticiya geri gonderilme riskrda.

86 http://www.unimar.com.tc/tr/docs/IhracattaOdemeKasiupdf

87 OdemeSekilleri, 2007,_http://www.ihracat112.com/odeme_ikek.htm#KARSI-TICARET%20(COUNTER-
TRADE), (1 Haziran 2007)

U Acik kredi yoluyla ithalatta ihracatgi, ie 6deme olmaksizin veya polige gekilmeksizin nraileracatciya
gonderir. Satilan mallarin bedeli ihracat¢iya gaitide
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Tablo 2.1. Odemesekillerine gore ihracat (000 ABD Dolarr)

Yil | Odemesekilleri Toplam Yil  |Odeme sekilleri Toplam
2007 | Toplam 40 482 92¢ 2006| Toplam 85 525 957
Mal Mukabili Odeme )
23 752 243 Mal Mukabili Odeme 48 782 724
Pein Odeme 1984 792 Pein Odeme 4 971 274
Vesaik Mukabili Odeme 7 922 223 Vesaik Mukabili Odeme 17 028 831
Kabul Kredili Odeme 267 Kabul Kredili Odeme 1862
Pein Akreditif 32 216 Pein Akreditif 129 565
Vadeli Akreditif 1031 733 Vadeli Akreditif 2 620 292
Bedelsiz 604 890 Bedelsiz 1 315 486
OdemeSekli Belirsiz 19 381 OdemeSekli Belirsiz 42 031
Yurt Digl Kredili(Kamu) 0 Yurt Digl Kredili(Kamu) 37
Mahsuben Takas 0 Mahsuben Takas 39
Ozel Takas 573 909 Ozel Takas 1 335 560
Akreditif 4 406 280 Akreditif 9 048 835
Bagll Muamele 629 Bagll Muamele 1073
Kabul kredili akreditif 26 971 Kabul kredili akreditif 49 333
Kabul kredili vesaik mukabili Kabul kredili vesaik
83 212 mukabili 157 069
Kabul kredili mal mukabili 20 302 Kabul kredili mal mukabili 41 943
Ozel Hesap 23877
vl Odemesekilleri Toplam vl Odemesekilleri Toplam
2005| Toplam 73 476 40§ 2004| Toplam 63 167 153
Mal Mukabili Odeme 41 611 194 Mal Mukabili Odeme 35 406 071
Peain Odeme 3 335 895 Pesin Odeme 2 437 732
Vesaik Mukabili Odeme 15 768 999 Vesaik Mukabili Odeme 14 498 482
Kabul Kredili Odeme 3066 Kabul Kredili Odeme 70 419
Pesin Akreditif 669 184 Pesin Akreditif 1 944 459
Vadeli Akreditif 2908 022 Vadeli Akreditif 3710 824
Bedelsiz 962 094 Bedelsiz 927 095
OdemeSekli Belirsiz 61 211 Odeme Sekli Belirsiz 221 056
Mahsuben Takas 88 Yurt Disi Kredili(Kamu) 492
Ozel Takas 937 653 Mahsuben Takas 4792
Akreditif 7 007 514 Ozel Takas 765 764
Bagli Muamele 2 365 Akreditif 3 059 147
Kabul kredili akreditif 34 759 Bagli Muamele 1752
Kabul kredili vesaik mukabil 142 348 Kabul kredili akreditif 17 576
Kabul kredili mal mukabili Kabul kredili vesaik
32011 mukabili 79 046
Kabul kredili mal mukabili 22 447
2003| Toplam 47 252 83€ 2002| Toplam 36 059 089
Mal mukabili 25 506 029 Mal mukabili 18 321 556
Pein 6deme 1663 417 Pe&in 6deme 1337 6772
Vesaik mukabili 11 356 847 Vesaik mukabili 9110 335
Kabul kredili 185 291 Kabul kredili 141 737
Pein Akredetif 3342 08¢ Pein Akredetif 3327 010
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Vadeli Akreditif 3 687 369 Vadeli Akreditif 2 647 463
Bedelsiz 569 910 Bedelsiz 483 093
Odeme Sekli Belirsiz 410 557 Odeme Sekli Belirsiz 341 108
Yurt disi Kredili (Kamu) 3105 Yurt disi Kredili (Kamu) 7 334
Mahsuben Takas 162 506 Mahsuben Takas 305 809
Ozel Takas 365 719 Ozel Takas 35971
2001| Toplam 31 334 216 2000| Toplam 27 774 906
Akreditifli 5 656 050 Akreditifli 4 789 911
Mal mukabili 13 934 737 Mal mukabili 12 772 719
Vesaik mukabili 8 962 577 Vesaik mukabili 7 740 643
Kabul kredili 101 522 Kabul kredili 77 551
Psin 6deme 1 445 331 Pein 6deme 1 355 496
Odeme Sekli Belirsiz 1 234 00§ Odeme Sekli Belirsiz 1 038 586
1999| Toplam 26 587 224 1998| Toplam 26 973 957
Akreditifli 4 604 235 Akreditifli 4832 716
Mal mukabili 11 489 429 Mal mukabili 11 774 676
Vesaik mukabili 8 037 673 Vesaik mukabili 8 118 659
Kabul kredili 76 649 Kabul kredili 86 556
Psin 6deme 1539 916 Pgin 6deme 1625 628
Odeme Sekli Belirsiz 839 323 Odeme Sekli Belirsiz 535 717

Kaynak: DIE
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3. BOLUM

3.DIS TICARETTE KULLANILAN BAZI F INANSMAN
YONTEMLER i

21. yuzyila girilirken bir yandan uluslararasi emst yeni nitelikler kazanmg)
diger yandan ulkeler arasi ticaret ve finansmani fdokl boyut kazanmgtir. 1980’ ler
de ivme kazanan banka ve kredgkllerindeki gelsmeler bu sirreci hizlandiran, parasal

sinirlamalar ortadan kaldirarak sisteme solukraidbir ortam hazirlanrgtir.

Uluslararasi ticaretin gghesi ile birlikte d¢ ticaret finansman teknikleri de
gelismis; dinyada finansman kayfiagerektiren alanlarda kaynak olanaklarini zorla-
yan, sistemin ve imkanlarin el vegdblcide bunu bgarabilensirket ve kurum yapilari

ortaya c¢ikmgtir.

Finans kaynaklarinin hangi alana yonelti@cbususunda etkili g1 ticaret
finansmansirketleri yayginlamis; uluslararasi veya yerli nitelikli bir kurwutarafin-
dan kontrol edilen faktoring ve forfaitinglémleri, dg ticaret glemleri ile birlikte,
yapilan ticaretin karlikli finansmani ve uygulanan teknikler énemli roynamaya
baslamistir. Bu calgmada dy ticaret finansmaninda kullanilan faktoring ve &itihg
teknikleri Gzerinde durulacak; ayrica leasing ventbank’ a yer verilecektir.

3.1. Faktoring

Faktoring, Latince faktor kelimesinden turetiftim. “Faktor” bagkas! hesabina
hareket eden kiye denir. Faktoring’ ingletme, hukuk, ekonomi dallarini kapsayan bir
finansman tekii olmasi nedeniyle céli tanimlari yapilmstir.%®

Faktoring, sletmelerin, genellikle kisa vadeli sgarindan dgan alacak
haklarinin, faktorlere satilmasiylgletmelere fon sgama olang! veren bir finansman
yontemidir. Faktoringirketi, saticinin kisa vadeli alacaklarini devir ale mal/hizmet

sats bedelinin % 80’ ini vadesinden Once saticiya ddelgesaticinin alacaklarini kredi-

8 Haluk ErdemolFaktoring, ve Forfaiting, Akbank Ekonomi Yayinlaristanbul 1992, s. 11
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.....

kintisi ile kagilasmaz
Faktoring, bir “alacak ve nakit akiyonetimi” strecidir.

Faktoring sistemi, vadeli alacaklariniza hareketlikitide (para veya nakde
donigebilme gict) kazandiran ve bigldatmenin en buylk gereksinimlerinden olan
“sicak para” gigini sgglayan en dnemli yontemlerden biridir. Faktoring Wuslari ile
yapilan sozlgmeler ile alacaklar givenli ve etkili bir tahsila nakit akgi yontemine

kavusur.
Faktor,
- Aninda pgin 6deyerek butin alacaklari satin alir,
- Alacaklari tahsil eder,
- Bu alacaklara ilikin muhasebe ve defter kayitlarini tutar,

- Kendi cikari gerg mal veya hizmeti satin alan borglunun
istihbaratini yapar ve elde ¢itbilgileri gtincel tutar,

- Borclunun mali sikintiya digrek 6deme kabiliyetini kaybetmesi

halinde olgan zararlari Gstlenir, yani saticiyr kotl borclkagi korur.

Faktoring glemi sadece kisa vadeli alacaklar i¢cin s6z konusp,du slemde
vadeler genellikle 30 ile 120 gun arasindgigleekte, bazen vadeler 180 gune kadar
uzayabilmektedir. Faktoring de, sdticaret slemlerinde kullanilan vesaik mukabili
0deme, akdeditifli 6deme vb. 6demekillerine gerek kalmaksizin, alici ve saticl

karsilikl hesapseklinde calsarak maliyetlerin azalmasina yardimci olmaktadftiar
Faktoring sleminde 4 taraf bulunur. Bunlar,

- Ihracatgl,

89 Dis Ticaretin Finansmaninda Faktoring ve Faktoringirktiki Cercevesi, 2007, Erkut ONURSAL Cankaya
Universitesi @retim Gorevlisi, http://www.alomaliye.com/faktorindis_ticaretin_finans.htm10 Haziran 2007)
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- Faktor adi verilen finans kuruu,
- Ithalatcl,
- Istinbarat ve tahsilati yapacak olan muhabir faktor

Faktoringsirketlerinin verdgi hizmetlerden bahsedecek olursak 3 temel hizmet

vermektedirler. Garanti, tahsilat ve finansman r@am

Garanti: Alacaklarin tahsil edilememesi satici &rigin en biyuk risklerden
biridir. Faktoring sirketi, alicinin ddeme gugcdii cekmesi halinde, saticinin vadeli
satslarindan d@an alacaklarini garanti altina alir. Ancak aliaggaderilen mallar gr
kusurluysa gecerli @ddir. Faktoringsirketi satici firmanin alacaklarini belirlenen limi
vade bazinda garanti eder.

Tahsilat: Alacaklarin takibi, istihbarat zaman varg kaybina yol acar.
Alacaklarin devredilmesiyle alacak hesaplarini dakg sirketi yapar. Tahsilattager
problem cikarsa faktor yasal yollarastarabilir. Ayrica migterilerini bilgilendirerek

zaman ve para kaybini 6nler.

Finansman: Vadeli alacaklari nakde cevirmek saigmm cok onemlidir.
Faktoringsirketi satici firmaya 6ddeme yapar. Boylece firmabgnci kaynaklar yerine

tamamen kendi alacaklarindan nakiglaais olur.
3.1.1.Faktoring’ in Tarihsel Yapisi ve Gekimi

Faktoring’ in tarihcesinin Fenikeliler e kadar dendg ileri strtlmektedir.
Faktoring; bundan 200 yil 6ncesine dayanan, Kuzewewka tekstil pazarindan
kaynaklanan bir kredi yontemi, finansal teknikiilk faktorlar, bir ticret kawliginda,
Amerikali alicilarin 6demelerini garanti altina llngiliz yunlti kuma fabrikalarinin
Amerika’ daki say temsilcileriydi. ingiliz yunli kuma dokuma fabrikalarinin
Amerika’ daki say temsilcileri, Kuzey Amerika tekstil piyasasinda leaknigi
uygulayarak 1830’ larddngiliz tekstil endiistrisinin suratle ggihesini sglamslar,
daha sonra faaliyetlerini tekstil sgli (gida maddeleri, mobilya vb.) alanlara da
yaymslardir. ABD’ de ilk kez 1920’ li yillarda bdatilan faktoring faaliyetleri 1970’ li
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yillarda giderek yayginkmis olup, ginimuizde ABD ve Avrupa ulkelerinde gegapta
uygulanan bu yeni finansman tefni gelismekte olan Ulkelerde de kullaniimaya

baglanmstir.
3.1.2.Faktoring’ in Tsleyisi

Faktoring sisteminin taraflar bilgimiz gibi, alici,satici ve faktoringrketidir.
Faktoring sisteminin sleyisi, bu Gcli yapinin karlikh uyumu ve guveni icinde,

karmalk olmayan, son derece basit bir stirecle gergekle

Faktoring sistemininsleyisi, taraflarin ticari ilgkilerini kolaylastiran, garanti
eden ve surekliiini sgglayan bir kurumsal araci firma ile glivence altigddisir. Bu
araci firma bir faktoring kurubudur. Faktoring kurulglar sayesinde, nakde ddimie
yetengi son derece diilk olan vadeli alacaklar hesaplarinin, ticari haydilyik
ihtiyac duyulan sicak paraya yani nakde domési sglanir. iste bu nakde dorim

sureci, faktoring sisteminigleyisinin ana hatlarini okiurur.

1. Faktoring hizmeti isteyen satici firma mali tablote, sicil gazetesini,
calistigl bankalari, yillik ticaret hacmini, hangi vadelerdalstigini, hangi alicilara ne

kadar vade ile ne kadar limit tahsis edilmesiradgiini faktore bildirir.

2. Faktoringsirketi gerekli incelemeleri yaptiktan sonra satidiymaya teklif

sunar. Yapaga hizmetleri ve alaga komisyonu sdyler.

3. Satici ve faktoringsirketi arasinda 6n ddeme orani, finansman faizi ve

komisyon orani gibi kgullar belirlendikten sonra s6zime imzalanir.

4. Satici firma alicilardan siparialir ve bu sipasleri faktoring sirketine

bildirerek onayini alir.
5. Satici firma mallar aliciya gonderir.

6. Mallar sevk edildikge faturalar dizenlenir. Fatarat asl aliciya ve bir

sureti de faktoringirketine gonderilir. Boylece faktoringlemi balar.
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7. Satici firmanin nakit ihtiyacina goére faktoring Egmesine gore faktor

tarafindan 6n 6deme yapilir.
8. Faktoringsirketi vadesi geldiinde fatura bedelini alicidan tahsil eder.

9. On o6deme vyapilmsa tahsil edilen paradan ©n o6deme, faktoring
komisyonu, faktoring tcreti ve banka masraflargidiir; ezer 6n 6deme yapiimagsa
sadece faktoring komisyonu ve banka masraflaglleiek satici firmaya faktor

tarafindan bakiye ddeme yapilir.
3.1.3.Faktoring’ in Turleri

Isletmelerin farkli gereksinimleri gbz énine alinarééktoring servislerinde
farkhliklar ortaya cikmaktadir. Bunun sonucu olgrairgok faktor kuruly, belli
kounlarda uzmanianaya gitmektedir. Bu nedenle, faktoring kurldu, tim faktoring

hizmetleri vermeyebilif®
Baslica faktoring turlersunlardir:
1. Full Servis Riucu Edilemez Faktoring
2. Full Servis Riicu Edilebilir Faktoring
3.  Full Servis AciklanmamiRicu Edilebilir Veya Edilemez Faktoring
4.  Yerel Faktoring
5. Ithalat Faktoring
6. Ihracat Faktoring

7. Faktoring isleminde bazi hizmetlerin mevcudiyetine gbére salu

faktoring turleri

. Geleneksel faktoring

% Cevat Sarikarg) Sermaye Piyasalari ve Finansal Kurumlay Anadolu Universitesi Agik §retim Fakiiltesi
Lisans Programi, A.O.F. Yayin No834, Ekim 2008G.
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. Zabhiri faktoring

. Iskonto esasina gore faktoring
. Vade esasina gore faktoring

. Acik faktoring

. Gizli faktoring

Faktoring’ isu sekilde siralamak mumkandur:

. Yapildigl yer durumuna gore

. Ricu edilebilme durumuna gore
. Odeme zamanina gore

. Bildirim durumuna gore

. Diger faktoring csitleri

Yapildigl yer durumuna gore faktoring ikiye ayrilir:
Yurtici faktoring

Ayni ulkede bulunan alici, satici ve faktorigicketi arasinda yapilan faktoring
islemidir. MUsteri cek, senet veya acik hesap satindan dgan alacaklarini alacak
sirketine temlik ederek garanti, tahsilat ve finaasmhizmetlerinden yararlanabilir.
Yurtici faktoring islemleri % 5 BSMV’ ye tabidirihracat faktoring’ i her tiirlii vergiden
muaftir. Genel Faktoring S6zlmesi damga vergisinden muatftir.

Satici, aliclya mallari ve faturayr yollar. Satlmn faturanin bir kopyasini
Faktoring Sirketi’ ne gonderir. FaktoringSirketi satici ile yapaga soOzleme
cercevesinde bu faturayr temlik alir, fatura bed®dn 6n 6deme yapar. Faktoring
Sirketi, vadesi gelince alicidan fatura bedelinisialeder ve saticiya kalan ddemeyi

yapar.
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Sekil 3.1.Yurti¢i Faktoring

A\ 4

Y

—— {4 | FAKTOR )

A

ALICI

A

£s)
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SATICI

Kaynak: Nazan Yilmaz,Ankara, 2006

Yurtigi Faktoring Isleyis Mekanizmasi

1.Faktor'e bavuru

2.Teklif

3.Faktoring sOzlgmesi

4.0Onay

5.Mallarin migteriye génderilmesi ve faturalarin temliki
6.0n 6deme

7 Fatura bedelinin tahsili

Yurtici faktoring 6deme tirleri bakimindan tce &yri
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. Pein Iskonto: Vadesi belli alacaklarin ortalama vadesjiee faiz ve

komisyon belirlenirfslemin bginda 6deme yapilir, faturalar aylk kesilir.

. Spot Islem: Belirlenen vadeye sabit faktoring faizi ve keyon

uygulanir, vade sonunda anapara, faiz ve ucre#bsilt edilir, tahsilatlar anapara

. Degisken Faizliislem: Belirlenen vadeye diasken faktoring faizi ve
komisyon uygulanir, faiz Ucreti piyasartlarina gore belirlenir, tahsilatlar anapara

veya vade sonunda anapara, faiz ve Ucretler tetisil, hizmet faturalar aylik kesilir
Uluslararasi faktoring

Uluslararasi faktoring, ikinci dinya sawadan sonra denizsau Ulkelerin
ihracat (dg¢satim) faktoring slemleri Amerika ve Avrupa’ da ki buyik bankalar ile

faktoring organizasyonlarinighirli gi sonucu gercekkanistir.

Uluslararasi faktoringsiemleri, yurtici faktoring glemlerinden farkli olarak
dort taraf bulunmaktadir. Bu taraflar; gtéri firma (ihracatci), ihracatgl faktoring

sirketi, ithalatci faktoringsirketi, borclu firma (ithalatci) dit*

Uluslararasi faktoring’ de kendi icinde ihracat ttakng ve ithalat faktoring

olmak Uzere ikiye ayrilir:

Ihracat Faktoring: Alici ls&a bir tlkede oldgunda gercekkgirilir. Burada
faktoring slemine konu olan alacak ihracagleminden kaynaklanmaktadir. Alici
ithalat¢cl ve satici da ihracatci olmaktadir.bu dakiy ceidinde daha cok risk

bulundi@gundan muhabir faktor’ iin hizmetlerinden yararlaraktadir.

Dunya ticaretinde artan rekabetskbari, ihracatcilarin uzun vadeli ve mal
mukabili sats yapmalarini zorlgirmakta, ihracatciyl ¢cok sayida alicinin 6demk ile
basbasa birakmaktadir. @er yandan farkh para birimleri, dil farklihklaryasalar ve

dizenlemeler ihracatgl icin zorluk eturmakta, yeni pazarlara girme cesaretini

L ilhan Uludg ve Erah AricanFinansal Hizmetler Ekonomisj 2.Basimjstanbul, Beta Basim, 2001, s. 349
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kirmaktadir. Ihracatgl adina ger bu tir sorun ve risklerin yonetimi ile finansman
ihtiyacinin kagilanmasi en temekekli ile asagida uluslararasi faktoringsleyisi

semasinda anlatiimaktadir.

Goruldigu gibi bu iliskide uluslararasi diizeyde gerbir faktor &gina gerek

duyulmaktadir.

Sekil 3.2 ihracat Faktoringi

[HRACATCI ITHALATCI
( SATICI) VA ( ALICI)
<—
1 | -
T
A A A
A A
216 7] 9 3 4 11
v v
. o g
IHRACAT FAKTORU . o
<«— | iTHALAT FAKTORU
5
—
3

Kaynak : Nazan Yilmaz, Ankara, 2006
1. ihracatcl ile ithalatci arasinda sdtontrati ya da sipariemri diizenlenir.

2. Ihracatgl, alici limiti icin alici- satici bilgi foru dizenleyerek onlimit

basvurusunda bulunur.

3. [lhracat faktori, ithalat faktoriine talep edilen gérlimiti tutari, satici ve
alicinin arasindaki mevcut ya da potansiyel tiargetayini (Urdn cinsi, vade, teslim

seklim sekli vb.) vererek onlimit talebinde bulunur.
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4. fithalat faktorii mevcut bilgi bankasi, gtiama sirketleri, kredi sigortasini
kullanarak ya da alici hakkinda yeterli bilgiye igatiesilse alicidan finansal bilgilerini

isteyerek, alicinin kredi gerlemesini yapar.

5. Ithalat faktor alici hakkindaki kredi gahasi sonrasi faktoring onlimitini

kendi fiyatlamasi ile birlikte ihracat faktorinddrir.

6. Iihracat faktoru alici hakkinda varilan kredgegendirmesini fiyatlama ile

birlikte ihracatciya iletir.

7. Saticinin kredi dgerlemesini yapan ihracat faktord, ihracatc ileafigma
konusunda da mutabik kagaitaktirde her iki taraf ddhracat Faktoring S6zjmesini

imzalar.

8. Faktoring So6zlgmesinin imzalanmasini takiben, ihracat faktori lgha
faktortine kesin limit talebinde bulunur, ithalakt@ talebe uygun olarak alici- saticl

hesaplarini agar.

9. Ihracat faktori kesin limiti ihracatciya bildirirniastigi ithalat faktoriine

ait temlik ihbar mektubunu ihracatciya gonderir.

10. Ihracatgi saglarini temlik ettgini ve 6demelerin yapilagaithalat faktor

hesaplarini iceren temlik inbar mektubunu ithajet@onderir.

11. ithalatgi temlik ihbarini kabul egini temlik inbar mektubunu onaylayarak

yazili olarak bildirir.

12. Gerekli tim belgelerin tamamlanmasindan sonra yia&ler garanti limiti

dahilinde yapilir.
13. ihracat faktord, ilgili 6n 6demeyi ihracatciyaska.

Ithalat Faktoring: Faktor’ tn muhabir aragilile yurtdsindaki ihracatgiya
vadesinde 6deme yapma garantisi v@rdaktoring’ tir. Bu sayede ithalat¢l firma

akreditif agmadan ithalaglemi yapabilmektedirihracat faktoring in tersidir.
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Ricu edilebilme durumuna gore de ricu edilebiliredtdlemez olmak Uzere

ikiye ayrilhr:
Rucu edilemez faktoring (gayri kabili riicu)

Bor¢lunun borcunu ddememesi riskinin faktor kuguldarafindan tstlengi
hallerde olur. Faktor kuru$u, alicinin borcunu vadesinde ddengediallerde, saticiya

odedgi pesinat ile ilgili olarak satici firmaya yonelememettie %

Vadeli alacaklarin alici tarafindan 6deme ggglinedeni ile 6édenmemesi
durumunda faktor satici firmaya riicu ederek yagin 6demeyi geri talep edemgdi
gibi faktoring komisyonu, faktoring Ucreti ve bankeasraflari dgiildikten sonra satici
firmanin hala alaga varsa bakiye 6deme yapar. Satici firmanin finarsimzmetinden
yararlanmak istememesi halinde garanti kapsamindakira bedelinin tamami,
faktoring komisyonu ve banka masraflarisdiérek vadeden itibaren 90.glinde satici

firmaya Odenir.
Rucu edilebilir faktoring (kabili ricu)

Faktorin alagan 6denmeme riskini tUstlenmedifaktoring seklidir.Sadece
finansman ve tahsilat hizmeti verilir. Faktorigigketine temlik edilen alacaklarin alici
tarafindan ddenmemesi durumunda faktor, saticiafganriicu eder ve yagti On

0demeyi kendisinden talep eder.

Odeme zamanina gore bakgahda da faktoring’ i 6n ddemeli ve vadede

o0demeli faktoring olarak ayirmamiz gerekir.
On 6demeli faktoring

On 6deme yontemi yaygin olarak kullanilan yontdappmikteriye alacgin
olustugunu gosteren fatura veya belgelerin ibrazgikannda genellikle tutarin % 80 i
oraninda pgn 6deme yapilmaktadir, bu yolla gtéri vadeli alacaklarinin kgitigini
vadesinden 6nce avans olarak almakta ve kisa viketisman sorununu ¢ézmektedir.
Alacagin vadesinde alagen geri kalan % 20 sinden faktoring firmasinin faie

92 http://www.hayatinrengi.net/ekonomi-iktisat-bilgankasi/15851-finansal-teknikler-ve-turev-arackaml
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komisyonu dgulerek arta kalan tutar firmaya ddenmektedir. $dimma on 6demeye

karsilik faktoringsirketine faiz 6demektedir.
Vadede 6demeli faktoring

Bu turde temlik alinan alacaklara kdik on ¢6deme yapilmakta 6deme
alacgin vadesi geld@inde yapiimaktadir. B&a bir deysle bu tur faktoring finansman

islevini icermemekte yalnizca tahsilatevini icermektedir®
Bildirim durumuna gore ; bildirimli ve bildirimsinlarak ikiye ayrilir.
Bildirimli faktoring

Satici firmanin alagani faktor’ e devretgiini borglulara bildirdgi faktoring
turadir.Bu turde faturalarin ve suretlerinin tzeribdemelerin muhabir faktor e
yapilmasi gerekgi muhataplarinin faktoring firmasi olgunu belirten bir not konulur.
Ayrica faktor kurulgca hazirlanan bir tanitim mektubuyla da, saticmdinin
alacaklarini faktor kurula devretmy oldugu belirtilir. Boylece borglu olan alici firma
ile faktoring firmasi birbirlerinden haberdar ol&tzdir*

Bildirimsiz faktoring

Satici firmanin alagani faktor’ e devretfii borclulara bildiriimez. Bgka bir
deysle temlike iliskin not faturalarin tGzerine konulmadigibi borc¢lulara bir tanitim
mektubu da gonderiimeyeceRfir Bu tiir faktoring’ de satici firma tahsilat

fonksiyonundan faydalanmayarak, tahsiggmlerini kendisi yurutdr.
Diger faktoring ceitlerine de dginmek gerekir.
Geleneksel faktoring (full service faktoring)

Geleneksel faktoring ger tim faktoring c¢gtlerinde yer alan unsurlarin bir

araya gelmesi ile ortaya cikghr. Bu tur faktoring genellikle satici firma ileaKtor

%3 http://www.bulentbalkan.com/index_files/Page208#.h
% http://www.bulentbalkan.com/index_files/Page208#.h
% http://www.parafinans.com.tr/faktoring_cesitlerpas
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arasinda duzenli ve surekli bir agifea nitelginde olmaktadir. Satici firma her hangi bir
mal veya hizmet sati yaptgl zaman ortaya cikan alacaklarini hemen faktor e
satmaktadir. Bu durumda satici firmanin avantajicbk miteriden olan alacaklarini
faktor’ e devretmekle alacak hesabini tek kalenwrnmektedir. BOylece alacaklarin
tahsili, ihbarname gonderilmesi, yasal yollarasvoama ortadan kalkar, pek cok

mUsteriden ortaya cikan kredi riski de tek bir fakilerilgili riske dongstir.*®

Geleneksel faktoring’ de bor¢lunun fatura tutatidememesi halinde gacak
zarar tumiyle faktor kurupa ait olur. Fakat ddenmeme sebebi mutlaka finansal

olmalidir.

Faktoring glemi esas itibariyle alacaklarin satin alinmasilgéi oldugundan,
0demenin nasil yapilaga 6nem kazanmaktadir. Rucl edilemez faktoring
anlamalarinda 6édemenin vadeli alacaklarin satin allamadlan belirli bir stire sonra
yapilmasi taahhUt edilir. Bu anfaaya da “sabit vade” veya “Fixed Maturity Period”
denilmektedir. Sabit vadeli ankaalarin gletmelerin nakit aklari istikrari ve

dizenlenmesi bakimindan ¢ok énemlidir.

Faktor, satici firmaya tahsilat yaptikca da ddemeapilir. Bazi endustrilerde,
ornezsin - mevsimlik dalgalanma go6steren sektorlerde amala tahsilat suresini
hesaplamak mimkin olmayabilir. Bu durumda faktoruky borclu 6deme yaptikca

saticlya 6deme yapar.
Acente Faktoring

Acente faktoring’ de faktor, satin aggialacaklarin tahsilat gérevini bir fdaa
sirkete devreder. Borglar, saticinin adina benzefifonaya devredilmekte ve bu firma
faktor icin bir acente gibi davranmaktadir. Satuygulamada faktor’ un acentesi olarak
hareket etmekte ve alacaklarini bizzat kendisiiltatsektedir. Hizmetin kapsamina,
risk Ustlengini de dahil edilebilir. Acentgirketinin sahibi faktor dur. Faktoringlemi
gerceklatirildi ginde borclu firmaya ddemelerini bu firmaya yapmgesnektgi bildirilir.

9 http://www.deu.edu.tr/userweb/yasemin.yeginboy/démyfaktoring.ppt
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Acente faktoring’ i rizikolu alacaklar kgt ginda koruma ve yonetim hizmeti sunarak

veya sunmayarak finansman hizmetilaa®”’
Toptan Faktoring

Cok miktarda kuguk mgierisi bulunan bir saticinin bitlin s&rindan olgan
cirosunun alacaklarinin faktor’ e devredilmesi dmsudur. Toptan faktoring’ de
borclu borcunu dgrudan faktor e ddemeye yonlendiriimektedir. Bu féktoring de

finansman sganir, fakat alacaklarin yénetimi ve riskten korumgoktur?®

Toptan faktoring’ de silem riicu etme esasina go6re yadratalur. Bu tdr
dizenlemelenin amaci satici firmanin gtedilerinin - vadeli alim ihtiyaclarini
karsilamasi i¢in kendine finansmangsamasidir. Borglulara faktor’ e 6deme yapmalari

talimati vermenin amaci faktor’ un teminatini amtaktan ibarettir.

Alacaklarin takip ve tahsilati slemlerini faktor adina satici firma
yuratmektedir. Borglar faktor e temlik ediginden, 0Odemelerde kendisine
yapiimaktadir. Faktor kendisine yapilan 6demelahltgli olarak gunlik detaylari

dizenli olarak satici firmaya bildirmesi gerekirbv@ylece alacaklarin takibi kolayla
Fatura Iskontosu

Satici firmaya sadece finansman hizmeti sunana liasilik alacak yonetimi
ve borclarin riskini kapsam gibirakan bir faktoring gadidir. Bu tlrde saticilar ticari
kredi taleplerini kaplamak icin finansmana ihtiyac duyar, idari hizmeeeriske kag
korunmaya ihtiyac duymazlar. Burada faktoring siffinansman hizmetine

dondsturalmstar. *°

Faktor saticinin ibraz egiifaturayi iskonto eder ve 6n 6édemede bulunur.sSati
kayitlarini satici tutar ve ayni zamanda faktortevredilen alacaklari faktor adina

borc¢lulardan tahsil eder.

%7 http://sirinoglu.com/sirinoglufaktoring/bilgi/detaphp?id=4
%8 http://sirinoglu.com/sirinoglufaktoring/bilgi/detahp?id=4
% http://sirinoglu.com/sirinoglufaktoring/bilgi/detahp?id=4
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Bu tuar faktoring de borclulara borglarini faktor édemeleri ihbar
edilmemekte, muhasebe kayitlarinin tutulmas vesil@mn yapilmasi satici firma
tarafindan gercekiéiriimektedir. Bu yontemde finansman sthda baka hizmet
verilmemekte, faktor kurukutarafindan satici firmadan finansman faizi ve kymanu
alinmaktadir. Finansman komisyonu satin alinan atopl alacaklar Uzerinden

hesaplanmaktadir.
3.1.4.Faktoring’ in Avantajlari
Faktor Acisindan Avantajlari

» Faktoring sirketi verdigi hizmetler kagihginda satici firma ile yapilan

sOzlame cercevesinde sgitutari Uzerinden belli bir oranda komisyon alir.

» Faktoringsirketi, Ulke ekonomileri ve sektérler hakkinda teghgi bilgiler
ile bir bilgi bankasi olgturur. Bu bilgileri zaman icerisinde ortaklarina wan
kuruluslarina aktarir ve ilerideki faaliyetleri icin kuhair.

» Faktoringsirketi satici firmaya yapsi 6n 6deme karliginda faiz tahsil eder.

» Faktoringsirketi verdigi hizmet sayesinde Ulkedeki bircok firmay1 kendéesin

baglayarak zaman iginde 6nemli kazanclaglaa
Saticl Firma Acisindan Avantajlari

» Alacaklan tahsil edememe riskini faktor’ e devrede yurtici ve yurtdyl

pazarlar gesletebilirler.

» Firmalar faktor’ in verdii 6n ddeme ile hammaddelerinigoe satin alarak

indirim sgalarlar. Boylece Uretim maliyetlerini diirerek daha fazla kar elde edebilirler.
 Alicilara vade yapilabile@eicin, firmalarin rekabet glicu artar.

» Alacaklar, borglar, stoklar azalir ve bilanco likile gelir. Boylece firmanin
kredi degerlili gi artar.
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« Ihracatta faktor’ n yaph 6n 6deme déviz olagendan kambiyo taahidi

hemen kapatilabilir.

» Faktoring ile sglanan finansman maliyeti ticari kredilere gore daltaz

oldugundan vadeli sagiardan ilave kazanclar ganabilir.
» Acik hesap saflar daha kolay ve guvenli hale gelir.

 Yurtdisindaki alicilar akreditif agmaktan kurtulur. Oderekendi
Ulkesindeki muhabir faktor e yaparak zamandan \Jeaeditiften kaynaklanan
masraflardan tasarruf @arlar. Boylece yurtdindaki ithalat¢inin alim gicu artar bu da

ihracatcinin pazarinin gagtemesine neden olur.

* Firmalarin buyimesi yabanci kaynaklar yerine skatiile finanse edilngi

olur.

» Firmalar alacaklarin tahsilatinin takibi icin hamea zamandan, 6denmeyen

alacaklar icin yapilacak kanuni ve idari takip nadlsrindan kurtulurlar.

» Firmalar satt muhasebesi, cari hesap takibi ve defter kayitlaryapiimasi
gibi idari islerle usrasmaz. Bu slerden kaynaklanan masraflardan ve paradan tasarruf

s&lanir.

» Firmalar faktor’ un istihbarat hizmetlerinden ydaaurlar. Boylece yuksek
riskli firmalardan kaginma olaga kavwurlar ve miterilerinin kredi dgerliligini

argtirma masraflarindan kurtulurlar.
Ulke Ekonomisi Acisindan Avantajlari

* Dis ticaret slemlerinde saglarin akreditifli olarak yapilmasi durumunda
tlkenin kredi limitleri dolmaktadir. Faktoring yolla ds ticaret glemlerinin
gerceklgtiriimesi halinde Ulke limitlerinin bpkalmasi sglanarak, bu limitlerin orta ve

uzun vadeli proje finansmaninda kullaniimasina imyaratilacaktir.
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» Faktoring satici firmalara p@, alicilara da vadeli mal alma imkani

yaratacgindan ticaretin canlanmasina ve istihdam yaratilinaakatkida bulunacaktir.

» Faktoring, kati kurallari nedeniyle bankalardan fgaratamayan ve bu
nedenle tefecilik gibi kayit gh ekonomiden medet uman firmalarin kayith ekonamiy
cekilmesini sglayacaktir.

» Faktoring, d¢ ticaret klemlerinde acgik hesap mal satma imkani
sgiladigindan, ihracatcilarin ayni kallarla rekabet edebilmelerini @ar, dolayisiyla

ulkenin ihracat gelirleri artacaktir.

» Faktoring nakit aki konusunda zorlanan kiguk ve orta Olgefletimelerin
blylumesine yapagakatki ile ayni zamanda ulkenin ekonomik biyimesie olumlu

bir katkida bulunacaktir.

e GUnUimuiz ekonomik kwllarinda hukuki givenilirii tartisitlir hale gelmg
cek/senet doniiiminu azaltarak, tikanan hukuk sisteminde kismirdnatlamaya yol
acabilecektir.

» Faktoring slemleri faturaya bg olarak yapildgi icin kayit dsi ekonominin
onlenmesi acisindan dgddavi olmaktadir.

3.1.5.Faktoring’ in Dezavantajlari

» Musteri faktoringsirketine faktoring harci 6demektediaktoringsirketinin
saticl gletmeye yapgii 6demeler ve ger hizmetler icin "faktoring harci” ve algga

tahsil edilememe riskinin tistleniimesinden dolajelkrede harci" édenmektedff

» Faktoring tutucugletmeler tarafindan tehlikeli bir finansman teknblarak
gorulmektedir.Faktoring’ e bavuranlar gercekte likit olan alacaklarini atarajketme

likiditesinin azalmasina neden olmaktadir.

100 Ahmet Erol,Finansal Kurumlarin Denetimi, Yaklasim Yayinlari,istanbul, 2000, s. 74
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» Faktoring slemlerinin  yurt geneline yayllmasindan dolayl anjay
farkhliklar ortaya c¢ikmaktadirFaktoring glemlerinin genellikle tlkenin belli bir
kesiminde uygulanan bir finansman teknolmasi sebebiyle bu finansman tekni

kullanmayan kesim tarafindan yandinlgilmasina sebep olmaktadir.

* Uygun muhabir faktoringsirketinin bulunamamasi, Muhabir faktoring
sirketi, kredi limitlerinin belirlenmesinde, alacakin tahsilat ve takibinde, alacak
haklarinin korunmasi icin yapilmasi gerekli gmleri gerceklstirebilecek nitelikte

olmamasi.
3.1.6.Turkiye’ de Faktoring ve Gelsimi

Tarkiye’ de 1980’ den itibaren uygulanmakta olakomominin dsa acilmasina
ve dg fon girislerinin hizlandiriimasina yonelik politikanin ggreolarak, bankalar
ortaya cikan ihtiyaclar ¢cercevesinglketlere yeni finansal hizmetler sunmak amaciyla
girisimlerde bulunmaya B&amislardir. Bu kagullar Turkiye’ de faktoring i¢in uygun bir

ortam olgmasini sglamistir.

Tarkiye’ de faktoring ilk kez 1988 yilinda gercegtielmistir. Uygulama
tekstil, gida, elektronikgga, metal trtnler, mobilya, ilag, oyuncak, kirtasikimyasal
artnler, hammaddeler gibi drtnler icin gercghiektedir. Faktoring hizmeti ilk olarak
ticari bankalarda ayri departmanlar altinda venjenbalandi ve 1990’ larin bgarinda

bunlar ayri biregirkete dénigtuler.

Ulkemizde 97 adet kayitl faktoringirketi bulunmakla beraber, bunlardan
sadece 41’ i Faktoring Der@ié ne Uyedir ve Uyssirketlerin cirolari toplami tlkemiz
toplam faktoring cirosunun yaklk % 90’ na kagilik gelmektedir. Faktoring
sirketlerinin kuruly izni, faaliyetleri ve denetimi Bankacilik Denetlerae Dizenleme
Kurulu tarafindan duzenlenmektedir. Faktoriggketleriyle ilgili ayrica bir de
minimum ddenmy sermaye tutari zorunlytu olup, bu tutagu anda 5 milyon YTL

olarak belirlenmtir*°%

101 http:/iwvww.com10.org/review.php?sid=1495
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Tarkiye’ de 1988 yilinda dizenlenen ve ilk yetkdigimis bir sirketle 1990’
da slemlere balanan faktoring’ in zamanla popularitesi argmislem hacmi 1999
yilinda 5.25 milyar dolara wens ve bu blyumesi devam etmektedir. 2001 yilinda
Turkiye' de gerceklgen toplam faktoringslem hacmi 3.7 milyar dolar olurken, bu
toplamin 990 milyon dolari ihracatslemlerinden 2.7 milyar dolari i¢ piyasa
islemlerinden olgmustur'®. Yurtici ticaretin 6nemli bir kisminin vadeli olmia yiiksek
oranh enflasyonun devamlh olarafirketlerde gletme sermayesi sorununu yaninda
getirmesi, Ulkemiz ekonomisinin ihracata yonelikusol, ihrac Grtnlerinin buytk bir
bolumunun faktor edilebilir nitelikte olmasi, ulasarasi ticaretin vadeli (agik) hesap
sekline donigmesi ve akreditifli 6demaeklinin giderek azalmasi faktoring ihtiyacini

arttirmaya devam etmektetfit

Faktoring sektort, 2001 krizi sonrasinda finang@®kin hizla toparlanmasi
ve Turk ekonomisinin kiresel ekonomiyle entegrasyam da etkisiyle biyume trendi
yakaladt®®. 2004 yilinda biyime %61.7, 2005 yilinda bilyiime0%2006 yilinda
blylime %41 gejme olmuytur. Sektér 2006 yilini 19 milyar dolarlilglem hacmi ile
kapattl. Cironun ytzde 82’si yurtici faktoringlemlerinden olgurken, ihracatin payi

ylizde 17 oldu.

Hazine mustgrhgi verilerine gore, Turkiye' de kurulan faktoriggketlerinin
sayisl, 1992’ de 14, 1994’ de 63, 1995 de 45 vB891%la 93’ e yukselngtir. Bu
sirketlerden 37’ si Faktoring Derge tyesidir ve bu 37 lyeden, 22’ si bir bankanin
istirakidir. 93 adet faktoringsirketinden 16’ si, dinyanin en buyuk faktoring zinc
kurulusu olan FCI Giyesidif®.

Ulkemizde faktoring hizmetlerinden en ¢ok yan-sanaietleri, kiiciik ve orta

Olcekli sirketler; sektorler itibariyle de en ¢ok sanayiks®, gida, hizmetler sektord,

102 http://kosbed.kou.edu.tr/sayil0/zozdemir. pdf

103 http://kosbed.kou.edu.tr/sayil0/zozdemir. pdf

104 http:/lwww.kobi-efor.com.tr/haber _detay.asp?id=2198

105 http:/iwww.kobi-efor.com.tr/haber detay.asp?id=2198
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otomotiv, makine ve techizat, yedek parga, buroinadéri, sglik ve temizlik sektorleri

ile yayincilik sektorleri yararlanmaktadff

Faktoring, Ulkemiz finans piyasalarinda yeni yenll&nilmaya bglanan bir
finansman tekmgidir. Ozellikle 2000 Kasim ve 200$ubat aylarinda yanan kriz
doneminde bircok banka kurglunun ticari kredi glemlerini durdurmasi ile birlikte
firmalara finansman destek gama faktoring kurulglarina gecmtir. Krizler ile
birlikte piyasadaki pazar payini surekli olarak igksten faktoring kurulgiari birgcok
firma icin vazgecilmez bir finansman tekniolarak kullaniimaya bganmstir. Faiz
oranlarinin yiksek oldiu donemlerde oldukga yuksek karlarin elde eglildu sektor,
enflasyon rakamlarina paralel bgekilde faiz oranlarinin dinesi sonucu bir ¢ok
kurulusun karliligini olumsuz yo6nde etkilemekle beraber uzun dodnerbieok

kurulusun yapisinda yapilacak olacaksdgkliklerinde habercisi durumundadir.

Faktoring, yeni bir finansman modeli olmasingman ulkemizde hizli bir
gelisme gosternyi ve tlkemiz finans piyasalarinin son yillarda vazigeez enstrimani

olmaya balamistir.
3.2. Forfaiting

Fransizcakokenli olan “a forfait” kavrami “toptan” ya da ‘@tiu” anlamina
gelmektedir. Ancak Turkge’ de forfaiting kargi olan bir terim henilz
gelistirilmemistir.'°” Forfaiting, mal ve hizmet ihracatindang@m ve gelecekte tahsil
edilecek bir alagan, vadeden o©nce satilarak tahsil edilmesidinrfaiting, bir
ihracat¢cinin yapmioldugu vadeli sattan dgan ve bir kambiyo senedi (bono, police),
garanti mektubu veya algga devrine izin veren B&a bir arac ile belgelensi
alacaklar, ihracatcinin kendisine veya anilan Beige lehdarina riicu etmeaarti

olmaksizin bir finansman kuruju tarafindan satin alinmasi (iskonto edilmesg@nidir

Alacgin saticisina “forfaitist”, devralan kuryla “forfaiter” denir. Forfaiter
bir banka veya uzman kurglwlabilir. Bugliin medya devi, diinyanin engulaaz gibi

108 http://www.foreingntrade.gov.tr.ead/DTDERGI/tem2¢faktoring.htm., (10 Haziran 2007)

197 Uludag ve Arican, s. 357
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gorunen bolgelerine kolaylikla eebilmekte ve ahlaki kavramlardan, sosyal kurallara

kadar her alanda, devrimselgteklikler yapabilmektedir

Forfaiting, ihracatcinin heniiz projeamasinda, yani mallari sevk etmeden
once forfaiter’ a bgvurarak iskonto s6zi almasi ilesta. Boylece ihracat¢i mallari
sevk ederken kar Ulkeden gelecek olan kambiyo senetlerinin foéaitarafindan
iskonto edilecgini, bunun sartlarinin neler olaga 6nceden bilmenin glvencesi ve

rahatlgi icindedir.

Satici da diyebileg@miz ihracatgl, sevk e@ii mallardan dgan alacgini bir
kambiyo senedi ile hukuken belgelegidde bu senedi "ricu hakki olmaksizin"
forfaiter’ a ciro etmek suretiyle hem o kambiyo edimin tahsil riski ve sorumfiundan

kurtulmus ve vadeli yapfil satsin bedelini pgin almis olur.

Forfaiting 6ncelikle orta vadeli bir finansman tekidir. Fakat pazasartlar ve
degerlendirilmesi yapilan risklere gore her forfaitem kendi vade vyelpazesini
saptamas! sonucu uygulamada 6 aydan 6 yila kaddeleran gleme alindgi

gorulmektedir.

Ozellikle nakit sikgikligl nedeniyle tiiketim ya da yatirrm mallarini vadeli
olarak almay: tercih eden Ulkelere yapilacakskatia forfaiting yontemini kullanmak,
nakit aksinin devamlilgini s&lamak, alicinin 6dememe ve Ulke risklerinden kunak

acisindan son derece etkili bir tekniktir.
3.2.1. Forfaiting’ in Tarihsel Gelisimi

Uluslararasi orta vadeli finansman talebinin skanmasinda ilk forfaiting
islemi, 1962 yilinda ABD’ den, daha sonra eski SolyeBirligi’ ne satilmak tzere,
Almanya’ ya yapilan hububat ihracatinda gercgkiémistir. ABD firmalarinin mal
bedelini psgin istemelerine mukabil eski Sovyetler Bgili nin kredili mal satin alma
konusunda israrli ofu, o yillardaisvicre bankalarini cazip hale getistiri. **%svicre,
bankacilik alanindaki dnemi ve uluslararasi tigardinansmanindaki deneyi ile

forfaiting ile urasan ilk Oncilerinden oldu. 1965 yilindsvigre Bankasi sadece

108 http://www.onsayfa.com/forum/odev-arsivi/12054 1f&iting-islemleri.html
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forfaiting ile usrasan birsube kurdu veubelerinin sayisini arttirdi. Ginimuzideicre
bu konudaki énemli yerini korumakla beraber, fdifeg islemleri kisa sirede ger

Avrupa tilkelerini de yayildi. Ozellikle de Londra Blem acisindan 6n plana ¢itfl
3.2.2. Forfaiting’ in Isleyisi

Bilindigi gibi, forfaiting, ihracatgilarin ithalatcilaradlili olarak sattiklari mal
bedelleri ile ilgili alacaklarini, kendilerine richakki olmaksizin tc¢uncigahislara

satmalaridit*®
Forfaiting sleminde dért taraf bulunmaktadir;
a) Ihracatcigletme (forfaitist)
b) ithalatci sletme
c) Alacagl garanti eden garantor banka
d) Alacak hakkini satin alan finans kurumu (forfaiter)

Bu dort taraf arasindaki ski mal, senet ve para aki seklinde
gerceklgmektedir. Bu dort taraf arasindaki mal, senet veapakgsl su sekilde

olmaktadirt*t

. Digsatimci ve forfaiter, forfaitsiemi ile ilgili olarak aralarinda bir

sOzleme yaparlar.
. Ithalatc ihracatgiya siparverir.
. fhracatgi mallari sevk eder.

. ithalatcinin kabuliinden sonra, bir banka tarafind@amgaranti verilerek

ticari senet ihracatciya gonderilir.

109 &zdemir, Z.,2005'Di s Ticaret Finansman Tekniklerinden Faktoring ve Forfaiting islemleri” Sayi:10, s.194-
224

10 http://www.baskent.edu.tr/~gurayk/finpazpazarteki@
1 http://www.baskent.edu.tr/~gurayk/finpazpazarteki@
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. Ihracatc! ticari senedi forfaitere verir.
. Forfaiter faiz ve komisyonu gérek mal bedelini ihracatcgiya dder.

. Forfaiter s6z konusu vadede 6deme yapmasi icin yaatla garanti

bankaya bgvurur.
. Ithalatci vade sonunda forfaitere 6demeyi yapar.

Forfaiting mekanizmasinigleyisini somut bir 6rnek yardimi ile ele alabiliriz.
Bir Alman firmasinin Turkiye' deki tekstil kuruflarindan birine elektronik aygit
satmak istegiini varsayalim. S6z konusu makineler ileri teknplggtiren, pahall,
ekonomik ve émdrleri uzun sayilabilecek yatirim laralézelligindedir. Bu nedenle ali
bedelini makinenin é6mrine yayma isteminde olan Tdimketi fatura bedelinin % 15’
ini pesin, geri kalanini da Beyil vadeli senet ile 6deme teklifini sunar. Almaretici de
bu teklifi kabul eder. Bundan sonraliaanada bir Turk bankasinin ticari senetleri aval
vermesi gerekmektedir. Banka bu senetleri Ureficidilmanya’ daki bankasina
gonderecektir. Bundan sonraliamada, banka senetleri emanete alacak ve makmeleri
teslimi gerceklgince dreticinin kullanimina sunacaktir. Alman irae bu gamada iki
secenek ile kar kariyadir. Senetleri vadesine kadar tutabilir veydaibing hizmeti
veren bir kuruma satip nakde kasghilir. Forfaiter kurumu sabit bir oran kullanarai
senetleri iskontolayarak 6demede bulunacaktir. dierf elde etfii ticari senetleri

elinde tutabilecg gibi yatinmcilara plase edebilme ol@naa sahiptir:*?
3.2.3. Forfaiting’ in Avantajlari
Forfaitingin ihracatci agisindan avantajtat

* Alici ve ulkeye yonelik tim ekonomik ve politik skler forfaiter’ a

yansitiimaktadir.

12 sinan Yanaz Dis ticaretin Finansmaninda Giincel Bankacilik Tekniklei (Leasing, Faktoring, Forfaiting),
uzmanlk tezi, 1994
113 http://www.kobitek.com/makale.php?id=7
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 Forfaiting, ihracattan d@mn alacak haklarinin, iskonto orani Gizerinden devri
esasina dayangindan, bu finansman yonteminin maliyeti ihracatgisendan 6nceden

belirlenmekte, bu sayede ihracat¢l uzun vadelritfealiyet plani yapabilmektedir.

+ Ihracatg firma, forfaiting sayesinde vadeli gatnini aninda nakde
cevirebildiginden, vadeli saglarin finansmani icin kaynak aramasi gerekmemektedi

« lhracatg firma, kredili sationcesinde bankanin alacak hakkini devralma
taahhudanid ggadigindan, faiz ile dier kosullar da bilindginden, ithalatciya kredi

maliyetini ve kur riskini iceren fiyatlar 6nerebithtedir.

» Forfaiting basit ve hizli bir uygulama olup, ayriea kredi sigortasina ve

fazla belgeye de gereksinim duyulmamaktadir.

« Thracatcinin likiditesi, alacak hakkinin devri iléikgelmekte, bu durum

daha dguk maliyetli finans avantaji yaratmaktadir.
Forfaitingin ithalatci acisindan avantajfati
» Dis ticarette farkl ve etkili bir finansman secgiukr.

« ithalatgl, borclanma kapasitesini ve alternatifieriarttirma olangin

kazanir.

« ithal edilen Grln, firmanin bilancolarina girer ¥ealatg boylece her tirli

yatirim indiriminden yararlanma olagiaa sahip olur.
* Forfaiting slemleri hizli ve basit yontemlerdir.
« ithalatcl, bankalardan nakit kredilerini kullanmakunda kalmaz.
* Vade sonuna kadar sabit faiz orani uygulanir.

Aval/Garanti veren bankalar agisindan avantdtar

114 http://www.kobitek.com/makale.php?id=7
115 http://kosbed.kou.edu.tr/sayi10/zozdemir.pdf
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Kendi itibarlarindan komisyon kgh g1 misterilerinin yararlanmasi

Musterilerine verdikleri hizmetlerde g#li boyutlar yaratmak

Bilango dgI taahhit

Isimlerinin uluslar arasi diizeyde yayggmeasi

Basit dokimantasyonlar
Forfaiter agisindan avantajlar
» Basit dokimantasyonlar

» Satin aldg degerler kolayca el d&stirebildiginden ikincil piyasada ticareti

muamkun.
* Yuksek prim 6nemli gelir kayrgadir.

 Islem hem kendisi hem de gir taraflar icin gizli goérinim icindedir.

Kamuya yansimaz. Mteri iliskilerini kapali tutar.
3.2.4. Forfaiting’ in Dezavantajlari
Ihracatgl Agisindan Dezavantajlari

* Forfaiting te riskler forfaiter tarafindan ustledigi icin forfaiting finansmani

diger finansman tekniklerine gére daha maliyetlidir.

« thalatgi tlkenin bono, police garanti gibi konukkl mevzuati ihracatgl

tarafindan bilinmelidir. Bu konudaki bilgi eksigliriske yol acabilir.
Ithalatci Agisindan Dezavantajlari
» Garantiler ithalat¢inin finansman maliyetini arttaktadir.

 Forfaiter in isteyega yiksek komisyon ithalat¢inin aleyhinedir.
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Forfaiter Acisindan Dezavantajldfi

* Borcun 6édenmemesi durumunda afaaadicu edilemez esasa gore satin alan

forfaiter’ in bavuraca bir makam yoktur.

 Forfaiter ithalat¢i tlke ile bu tlkedeki kiymethrak ve borclar yasasini ¢ok

iyi bilmelidir.
Garantor Agisindan Dezavantajlari

« Ithalatcinin konu olan borcu 6dememesi durumundangar garanti etgi

borcu 6demek zorunda kalir.
3.2.5. Turkiye’ de Forfaiting ve Gelsimi

Tarkiye’ nin 1980 yilindan itibaren uygulamaya kogd ihracata yonelik
sanayilsme ve dga acilma politikalari yanisira ihracatini parasavikler yerine
kredilerle desteklenmesi anlaysonucu bankalar da Tirk ihracatc¢ilarinin ihtigagiin
karsilanmasi icin yeni finansal hizmetler sunmayaldraislar, bunun bir sonucu olarak
sanayilgmis tlkelerde uzun yillardan beri uygulanmakta olargdkt bankacilik tekigi

gibi forfaiting’ de Tiirk bankaciginin giindemine girngtir**’.

Uluslararasi piyasalarda onemli pazar paylari edden Turk ihracatcilari,
degisik ithalatci Ulkelerle ve onlarin gdi talepleriyle kasgilasmaktadir. Gunimuz
dinyasinda ticaret serbestldlmeye calsildigli 6lciide guncellgnekte, nakit para
sorunlari ¢@almakta, alim-satimsliemleri kredili sekle dongmektedir. Dolayisiyla,
ulkelerin artan 6lctde kredilslem talepleri de, nakit paraya ihtiyaci olan ihtgdari
yeni korunma ve destek yonlerine itmektedir. Ulkenhe dger llkelerde de oldiu gibi
bazi mallari kredili alip, bazi mallar ise kredititma ihtiyact duymaktadir. Ozellikle,
son yillarda Tirkiye birgok ilkeye kredili ihnracgapmaktadir.islemlerin bu yonde

118 www.neyapak.com/archive/forfaiting-t139216.htn@3k -
17 http://www.ihracatdunyasi.com/makale/makale17.html
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gelismesi sonucu bir kredi, kredi sigortasi ve gararsdgiayan bir kuruma olan ihtiyag

zorunluluk halini alarak Turk-Eximbank’ in kurulmaa yol agmytir.*8

Ulkemizde bankacilik sektori blyuk bir getie icinde oldgundan, yakin bir
gelecekte lilkemizde forfaitingslemlerinin artacg siphesizdir.ic piyasadaki bazi
gucliklere rgmen, Ulkemizdeki bazi Turk 0Ozel bankalarn ile yabaibankalarin

Tarkiye’ dekisubeleri forfaiting uygulamasina gamiglardir.

Bu finansal yonetim Tirkiye icin oldukca yenidirlkeémizde heniiz istenilen
yayginlga kavigmayan forfaiting, girlikli olarak ihracatcilar tarafindan kullaniimakt
olup, kullanim genellikle, demir-gelik, ¢cimento,tpekimya, elektronik sanayi ve ilag
sektoriinde ygunluk kazanmaktadir. Ancak, ihracagidda irsaat taahhtt alacaklari da
iskonto edilerek nakde cevrilebilmektedir. OzekikRusya, Orta Asya ulkeleri, Tunus,
Irak veiran’ da faaliyette bulunan Turksaat firmalari tarafindan forfaiting gan bir
sekilde kullanilmaya bganmstir. Bu Ulkelerde faaliyetlerini surdiren firmalaou
ulkelerin taidiklari ekonomik ve siyasal riskler nedeniyle, ghdlacaklarini iskonto

ettirerek nakde cevirmektedirl&t
3.2.6. Forfaiting ve Faktoring Arasindaki Farklar*?

Faktoring ve forfaiting gdlemlerinin her ikisinin de alacak senetlerinin
ustlenilmesi esasina dayanmasindagnen bir ¢ok konuda farkhliklar

gostermektedirler. Bu farkliliklardan gecalarisunlardir:

» Forfaiting slemi bir defalik bir glemken faktoring slemi devamlilik arz

eder.

» Forfaiting sleminde riskin tamami Ustlenilirken faktoring tedsae riicu

edilemez faktoring ttrtnde riskin tamami Ustlenilir

» Faktoring §leminde sadece fatura yeterliyken forfaitigggminde bono veya

police gereklidir.

118 \sww.baskent.edu.tr/~gurayk/finpazcarsamba9.doc
119 http://tr.wikipedia.org/wiki/Forfaiting
120 http://www.bayilik.com/faktoring.asp
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 Forfaiting slemine yatim mallari konu olurken faktorindemine genellikle

tuketim mallari konu olmaktadir.

» Forfaiting sleminde vade ay ile 10 yil arasindaggeken faktoring te bu

sure 30 ile 180 gun arasindasgenektedir.

» Faktoring sleminde borclu bilgilendirilirken forfaiting sleminde borgclu

genellikle bilgilendiriimez.

» Faktoring gleminde asil amag¢ finansmani dizenleme, kredi weren
hesaplarini denetleme, muhasebe ve tahsimierini yapmakken forfaitingde
borclunun ddememe riskini ortadan kaldirmak ve vgdeiinde nakit paranin transfer

edilememe riskini karlamak asil amactir.

 Forfaiting slemi uluslararasi alanda kabul gorgiiclu paralarla yapilirken

faktoring te mumkuin olan her gepara birimi kullanilabilir.

 Forfaiting daha ¢ok uluslar arasiemlerden dgan alacaklar icin yapilirken

faktoring yurt ici veya uluslar arasiemlerden dgan alacaklar icin yapilabilmektedir.
 Forfaiting te banka garantigartken faktoring te boyle bgart yoktur.
3.3.Leasing

Leasing, kelimesinin kodkeni ingilizce “lease” keksinden gelmektedir.
Tasinmaz bir malin uzun vadeli olarak ve belirli biirk bedeli kagiliginda bir

bagkasina kullaniimak tizere devredilmesidft:

Leasing genellikle finansal kiralama anlaminda rrdanmaktadir. Bir ¢ok
tanimi yapilan finansal kiralamanin en agik olanirta Avrupa Leasing Birfii
(European Leasing Association) tarafindan yagtimiBu tanima gore; “ Finansal
kiralama, belirli bir stre icin kiralayan (lessvg kiraci (lessee) arasinda imzalanan ve

Ureticiden kiraci tarafindan secilip, kiralayan afandan satin alinan bir malin,

121 http://www.genchilim.com/odev_tez/leasing.odev_taakale.14343.php
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mulkiyetini kiralayanda, kullanimini ise kiracidardkan bir sozlgne olup malin

kullanimi belirli bir kira 6demesi kaiti ginda kiraciya birakilmaktadir®®?

Leasing de ki esas amacgdodan kredi vermek yerine rgtérisine fon tahsis
edilmesidir. Bu fon ile mgterinin istedgi tasinir veya tainmazin leasing tarafindan
satin alinmasi nsierisi olan kiracisina sadece belli bir sure iculldnim kasilig
kiralanmasidir. Kira stresi sonunda mal ya leasirketine iade edilir ya da kiraci

tarafindan satin alinir.

Finansal kiralamada ngigeriye acilan kredi kariginda faiz alinmagh, kiraci
mulkiyeti kiralayana ait olan malin kullanimi ickira 6dedgi icin leasing faizsiz
bankacilik yapan 6zel finans kurglari icinde 6énemli bir yer tutar.

Leasing bir ¢cok llkede uygulanmasinaskaryasal dizenlemeleri olan tlke

sayisi ¢cok azdir. Turkiye finansal kiralama kanotan sayili Glkeler arasindadir.

Leasing yontemi ile amortismana tabi her turlu maghlanabilir. Ancak yari
mamdul, hammadde, sarf malzemeleri, yedek parcayfraw, patent ve fikri ve sinai

haklarin kiralamasi leasing e konu olamaz.

Her tarli tginir veya tainmaz mallar leasing konusu olabilmektedir. Bu

mallarin genel 6zelliklegu sekilde siralanabilir:

Bir yildan fazla kullanilabilmeleri

Kiralama stresinin sonunda temel 6zelliklerinin blozamasi

. Bagimsiz olarak kullanim olanaklarinin bulunmasi

Tuketim malzemesi nitgdinde bulunmamasi.

Leasing slemlerinde tim makina ve ekipmanlar icin s@me devir stiresi 4

yil olmakla birlikte teknolojik niteli, ekonomik yararlanma vealetme siresi 4 yildan

122\1. Vefa TorosluLeasingislemleri ve Muhasebesi 1. Basimjstanbul, Beta Yayinlari, s. 1
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kisa oldgu Hazine Mustgarliginca onaylanan mallarda, 4 yildan kisa sireli fs@n

kiralama s6zlgmesi dizenlenmektedir
3.3.1. Leasing’ in Tarihsel Yapisi

Leasing’ in tarihi cok eskilere dayanmaktadir. Liegsin dinyada bilinen ilk
uygulamalari Sumerler tarafindan M.O. 2000’ li gntla tarim aragclari kiralamasinda
gorulmistir. Daha sonraki Roma dénemlerinde (YunanhlarmBolar ve Misirhilar
da) toprak ve stoklama icin leasing uygulamalak ¢gi cekici olmutur. Yine ayni
yillarda gelsen ticari gemi leasing’ i ise en belirgin leasingpysi Orngini
vermektedit®.

1840’ li yillardaingiltere’ de demiryolu vagonlarinin kiralanmasi ulggmalari
baslamistir. Bu yillarda ilk tescilli leasingirketi olan “Birmingham Wagon Company”
kurulmustur. 1877 yilinda A.B.D’ nde “Bell Telephone Compaisimli telefon sirketi,

telefon makinelerini satmak yerine kiralamayalamistir.*?*

Ortaca&’ da atlarin, silahlarin, zirhlarin, arazi ve bewah Ozelliklesovalyeler

tarafindan kiralanmasi leasing uygulamalarina kaimustur*?>.

Ikinci Dunya Savs ile beraber sagamalzemelerinin kiralanmasi ile leasing
tekrar gindeme gel®yi savga sonrasi donemde {a insaat sektoriinde olmak Uzere
yatinmlardaki hizli aryg ve sonucunda ortaya cikan sermaye kisiti, leasing’

gelisimine etki etmgtir.

ilk modern leasingirketi 1952’ de ABD’ de kurulmgtur*?®. 1960’ Ii yillarda
sanayilgmis llkelerde kurulup gejen leasingsiemleri, 1970’ li yillarda ¢ok uluslu
sirketler aracilgiyla tim dunyaya yayilngtir. 1980’ li yillarda uluslararasi nitelik

kazandi.

123 tr wikipedia.org/wiki/Finansal_kiralama - 33k

24Toroslu, s. 3

125 ¢r wikipedia.org/wiki/Finansal_kiralama - 33k

128 www.turklider.org/TR/EditModule.aspx?Tabld=345&m233&Itemld=643 - 102k
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3.3.2 Leasing’ inisleyisi**’

Leasing glemine yatirimci, leasingrketi ve Uretici/saticisietme olmak lzere

uc taraf katilmaktadir.

 Kiraci firma tarafindan yatirrm mali secilerek safirma ile fiyat ve teslim

kosullarini iceren bir 6n angana yapilir.

* Finansman icin yatirimci firma bir leasigigketine bavurur. Deserlendirme

icin gerekli bilgi ve belgeleri leasirgyketine verir.

» Leasingsirketi gerekli mali analizleri yaparak yatirimcrrfiaya bir teklifte

bulunur. Gerekli gorurse yatirimci firmadan temitzdep edebilir.

» Anlasmaya varildgl zaman leasingirketi ile yatirimci firma arasinda noter
onayll leasing stzimesi imzalanir. Yatirimlarin ¢eikli olmasi durumunda leasing
sOzlamesi imzalandiktan sonra Hazine Misrgina bavurularak tgvik belgesi

leasingsirketine devredilir.
» Leasingsirketi mal bedelini satici firmaya dder.
» Leasing konusu mallar kiraciya teslim edilir.

» Kiracl, leasing sozknesinde belirlenen kiralari leasingketine 6der ve

mallari kullanir.

» SOzlgme slresinin sonunda ya mallar kiraci tarafindarlegiiede daha
onceden belirlenen diik bir bedel ile satin alinir, ya leasing s@atesi daha diik bir

kira tutari ile uzatilir, ya da mallar kiraci tarafan leasingirketine iade edilir.
3.3.3. Leasing’ in Turleri

Leasing temel olarak ikiye ayrilmaktadir. Finangshsing ve operasyonel
leasing. Bu iki leasing tirinin en 6nemli ayrimralanan malin kira stiresi sonundaki

degeriyle ilgili riskin hangi tarafta ait oldtudur. Malin stire sonundaki gkerine iliskin

127 www.altinhaber.com/index.php?option=com_contens&tariew&id=572&Itemid=30 - 202k -
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riskin kiracida oldgu islemler finansal leasing, kiralayanda ofdu islemler

operasyonel leasing’ tir

Finansal leasing, leasing konusu malin mulkiyetkivak yasal olarak leasing
sirketinde kalmasina pmen, ekonomik agidan kiralanan mallar Gzerindekatfai
kiraciya devreden ve kiracltyr mallarin fiili sahialine getiren uzun sireli bir leasing

turadur.*?®

Sekil 3.3.Leasing Turleri

FINANSAL OPERASYONEL
LEASING

YURTICI ULUSLARARASI
LEASING LEASING

|  ITHALATSIZ
(Tesvikli veya
Taviksiz)

ITHALATLI
| | (Tesvikli veya
Teviksiz)

Kaynak: www.fider.org.tr

Operasyonel risk ise, kiracinin dénem sonunda @kadk olarak mali satin alma
mecburiyeti bulunmamaktadir. Genel olarak kira@asleg’ e konu malin ve malin
finansman maliyeti ile ilgili bedelin tamamini 6demektedir ve bu nedenle de malin

ekonomik 6mrine yakin ancak daha kisa bir sure leasing yapmaktadir. Kiracl

128 http://www.baskent.edu.tr/~gurayk/finpazpazartekis
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leasing dénemi sonunda leasing’ e konu mal gédellieasingsirketine iade eder.
Leasing’ e konu mal hareket etmesi zor olan ve dkldfisi devam eden bir mal ise,
kiraci leasing donemi sonunda mal satin almayitieedebilir. Ancak bu durumda,
sure sonundaki rayi¢ bedelden veya leasirigetinin belirledgi bedelden satin alabilir.
Operasyonel leasing’ te bu bedel finansal leasgmgksine bgtan belirlenmg bir dezer
degildir.**

Diger leasing turlerine ggnecek olursak;

+ Sats ve Geri Kiralamaisletmenin, arazi, bina, makine ve techizat gibi sabi

varliklarini leasingirketine satmasi ve tekrar geri kiralamasidir.

* Yurtici Finansal Kiralama: Kiraci ve kiralayanin ray tlkede olmasi
durumunda s6z konusu olan kiralamadir. Kiralanahnrthal olup olmamasina gore,

ithalatsiz ve ithalath yurtici kiralama olarak i ayrilir.
Yurtici Leasinge Konu Mallar;
* Bilgisayar ve ek uniteleri,
» Tasit araclari,
« Uretim makinalari ve tezgahlar,
* Enerji tesisleri,
» Santraller,
» Fabrikalar,
* Tibbi cihazlar,
» Hastaneler ve donanimlari,

« Insaat ve § makinalart,

129 http://www.baskent.edu.tr/~gurayk/finpazpazartekis
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* Otel vb. tesis donanimlari,
 Bina gibi gayrimenkuller.

» Uluslararasi Finansal Kiralama: Kiraci ve kiralayafarkl tlkelerde olmasi
durumunda, s6z konusu olan kiralamadir. Kiracigimrik muafiyetli tgvik belgesine
sahip olup olmamasina gore, gumrik muafiyetli vengik muafiyetsiz uluslar arasi

finansal kiralama olarak ikiye ayrilir.

Uluslararasi Leasinge Konu Mallar;

Hava araclari,

Gemiler,

Tibbi cihazlar,

Yuksek teknoloji sertifikasi alinmmakinalar

Satsa Yardimci Kiralama: Leasing firmasi satici firnvidayapms oldugu
uzun vadeli gbirligi anlagmalari ile bu firmalarin yapmioldugu islemleri leasing yolu
ile finanse eder. Burada onemli olatirliginin uzun vadeli olmasidir. Satici firmalar
bu yontem ile mgterilerine alternatif bir finansman yontemi sunaraftslarini
gerceklgtirebilirler. Belirli islemlerde satilan ekonomik gerin riskinin paylaimi icin

geri alim anlamalari da dizenlenir.

* Dolaysiz leasingde imalat¢li veya satici araya mgasirketini sokmadan

islemi bizzat kendisi gercelgerir.

Sekil 3.4.Dggrudan Kiralama

Bagvuru . o
. » Leasing vericisi
Leasing aliciS| ¢

L , .., Leasing sozleamesi
AdyTidKk. WWW.TTUET.Org.u

* Dolayli leasingde bir leasingrketi imalat¢l veya saticidan leasinge konu

olan mali satin alarak leasing s@nhesi cercevesinde kiraciya devretmektedir.

123



Sekil 3.5.Dolayh Kiralama

Uretici

Basvuru Satin alma sozimesi

Leasing alicisi Leasing vericisi
Kaynak: www.fider.org.tr

3.3.4. Leasing’ in Avantajlar
Leasing’ in Kiraci Acisindan YararlarP
* Az Formalite

Leasing slemlerinde kredi siureci banka kredilerine oranlaal&olay ve daha
hizli sonuclandinimaktadir. Bu sayede kiraci esyitan, kur arty, faiz desisimleri gibi
olumsuz faktorlerden korunmwlmaktadir.

* Yatirmlara %100 Finansman Bama

Herhangi bir yatirm malinin satin alma maliyetisidda kalan dier
maliyetleri de (ithalatsiemlerinde ithalatla ilgili maliyetler, der alimlarda vergi, fon,
har¢, vb. maliyetler) leasing kurumu tarafindanafise edilerek kira 6demeleri
kapsamina alinabilmektedir. Yani yatirrm projesinamami finanse edilmekte ve
nakliye, montaj, vergi gibi giderler de leasing nfasi tarafindan finanse

edilebilmektedir.
* Az Teminat

Leasing ¢lemleri banka kredilerine oranla daha az bir teminke
gerceklatirilebilmektedir. Bunun en blyuk nedeni ségtee siresi boyunca kiralanan

malin mulkiyetinin leasingirketine ait olmasidir.

B30 yww.baskent.edu.tr/~gurayk/finpazpazartesi8.doc
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* Mala Sahip Olabilme

Leasing soOzlgmesi sonunda leasing konusu mal, ©6nceden gdelde
belirtiimis olan sembolik bir bedel kahginda kiraci tarafindan satin alinabilmektedir.

» Kredi Degerliligi

Leasing slemi bir kredi olmadil icin bilangoda goziukmemektedir. Bu
durumda firma bilancolarinin bor¢/6zkaynak orarmatkilememekte ve firmalarin kredi
degerliligine olumlu etki yapmaktadir. Boylece firmalaringeli kredi olanaklari sakl

kalmaktadir.
« K.D.V. Avantaj

2008 yilina kadar KDV avantaji olgu sotylenebilir. Ancak 2008 yilinda
leasing’ de KDV yuzde 1’ den yuzde 18’ e yuksditiiMaliye Bakanlgl, 1 Ocak
2008'den gecerli olmak Uzere, leasigkpmlerinde yizde 1 olan katmagie vergisini,

ticari araclar icin ytizde 8’e, makine ve techizaitan de yuzde 18’e cikardi.
« Likit Kaynaklarin Alternatif Kullanimi

Firmalar intiya¢ duyduklari mallari leasing yole lemin etmeleri durumunda,
satin almada kullanacaklar1 fonlagletme sermayesi olarak kullanmak veya getirileri

yuksek alternatif yatirim araglarindaggelendirmesansi elde ederler.
+ Esnek Odeme Kaillari

Bu tir leasing kiraclya finansman yonetimi ol@nagetirmektedir.
Kredilendirme de vade ve miktarlar genelde krediukuglarinin mali yapisina uygun
diizenlenirken leasingde sure, ddeme, vade ger dartlar yatirrmcinin bekleg, ve
her sektore gore dssiklik goOsteren nakit akina uygun duzenlenmekte; yatirim,
isletmenin elde edegegelirle kendisini finanse etmektedir. Leasiggminde kiracilar
kendi nakit alkglarina gore esnek 0Odeme planlari secebilmektedir(@elirleri
mevsimsel olarak dalgalanma gosteren kiracilardéwemlere uygun olarak gigken

0deme planlari tercih edebilirler.
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» Dusuk Maliyet

Leasing §lemlerinde ticari kredilerde olgu gibi %5 Banka ve Sigorta

Muameleleri Vergisi ile %3 Kaynak Kullanimi Desteikle Fonu bulunmamaktadir.
Leasing’ in Kiralayan Acisindan Yararlari 3!
» Karlilik Orani Yuksektir

Finansal kiralama kiraya veren acisindansssecengine gore daha yuksek
bir karlihk orani sglayabilmektedir. Kiracinin s6zjee siresi sonucunda satinalma
hakkini kullanmamasi durumunda, kiralayan, finaks#alama konusu mali devralarak

yeniden dgerlendirme olan& elde edebilir.
» Daha Az Riskli Olma

Leasing’ in risk alani ger yontemlere gore daha sinirhdir. Gunimuizde
teknolojinin hizla gekitigi goz dninde bulundurulursa yatirim icin kullanilaral ve
techizatlarin, satin alma alternatifine §ar leasing ile kiralanmasi daha az risk
tasimaktadir. Kiraci riski kiralayan Uzerine birakabilLeasing, faaliyet leasingi
turinden ise sbz¢eeye ek bir madde eklenerek leasing konusu matiyait1 kagilar
durumda olmamasi gibi durumlarda kiraciya, makineuigsistirilerek verilmesi

avantajl dgar.
» Tegviklerden Yararlanmaya Olanak @ar

Tarkiye icin bu avantajsu sekilde olmaktadir. Yatirim t&ik belgesine
baglanms yatirimlar icin kiraci ve leasing firmasi birliki@PT’ ye bavurur. Kiracinin
tesvik belgesi leasing firmasina devredilir.sVe&k belgesindeki yatirim indirimi ve ger
tesviklerin avantajlarindan yararlanan kiralayan firtmanu kiraciya dgilk kira bedeli

olarak yansitir.

131 \www.baskent.edu.tr/~gurayk/finpazpazartesi8.doc
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Leasing’ in Ulke Ekonomisi A¢isindan Yararlari **
* Finansman Maliyetlerinin Dimesini Sglar

Orta ve uzun vadeli finansman imkanlarinin simidiuzu donemlerde, leasing
Ozellikle kiicuik ve orta oOlceklsietmelerin finansman ihtiyacini kalayarak yatirirmda
bulunmalari acisindan 6nem kazanmaktadir. Bu isgniirve talep argina yol acarak
yeni istihdam olanaklari yaratacak ve finansmartiknedeni ile ekonomik faaliyetlerde
yasanmasi beklenen durgunluk yerini piyasadaki cantrarbirakacaktir. Leasing’ in
Ozellikle gelsmekte olan Ulkeler acisindangdr bir faydasi ise yatirimlardaki griie

beraber sermaye birikimine en ekonomik biylimeyaakaglamasidir.

« Issizligin Azalmasina Katkida Bulunur

Leasing yoluyla gercekjen yatirimlar sonucunda yeni istihdam alanlari

dogmakta ve boylece Ulkedelgsizlik azalmaktadir.
* Yabanci Sermayeden Yararlaniimasingl8a

Leasing yoluyla yurt dindan her turli makine ve techizatin getirilmemsk r
faktori nedeniyle Ulkeye gelmekten ¢ekinen yabasmaye icin daha guvenli bir

secenek olabilmektedir.
3.3.5. Leasing’ in Dezavantajlart®
» Kur riski

Hem kiraci hem de kiralayan acgisindan s6z konuabilecek bir risktir.
Cesitli korunma teknikleri ile kur riski ortadan kaldabilmektedir.

* Sinirh Kullanim Serbesti

Leasing’ e tabi tutulan malin kullanim serbegstisatin alinan mala gore daha

sinirh olmaktadir. Kiracl, kiralagi mal Gzerinde yapabilegeher turlu degisiklik icin

B2 yww.baskent.edu.tr/~gurayk/finpazpazartesi8.doc
133 http://lenm.blogcu.com/4727056/
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Oonceden kiralayandan 6n izin almak zorundadir.
» Taraflarin Sorumlulgu Konusu

Genellikle kiralayan, tim sorumluiu 3. sahislara devretmek istemektedir.
Eger kiracinin ygadg) Ulke mevzuati sorumluluklarin bir kisminin malhgende
kalmasinisart kasuyorsa kiralayan icin bu ulke ile yapmak cazip olmayacaktir. Bu
durum genellikle ntkleer enerji santrali, ucak, gemi yiksek risk tastyan ekipmanin

leasinginde s6z konusudur.
* Hurda Degerinin Saptanmasi

Leasing yoOnteminde kiraci, kiralai malin hurda dgerinden yoksun
kalmaktadir. Bundan dolayr hurda ggei yiksek olan mallarin satin alinmasi

kiralanmasina oranla daha avantajli alabilmektedir.
» Kaynak Savurgantina Yol Acabilme

Kredi veya satin alma yoluyla temin edilecek safaitliklar icin, satin alma
oncesindesietmeler ayrintili birgekilde degerlendirmeler yapmakta ve bu harcamalari
bitce icine almaktadirlar. Leasing butce sinirlanatan kurtulma olaga yarattgi

icin kaynaklarin savurgagina yol acabilmektedir.
» Vergilendirme Sorunlari

Kiracl ve kiralayanin ulkeleri arasinda vergi anasi yoksa kiracl, leasing
konusu mal ulkesine goturirken ulkenin mevzuatyime KDV 6demek zorunda

kalabilir.
* Hizlandinlmg Amortisman Yontemlerinden Yararlanamama

Yatirimci firma kullanim hakkina sahip olglu leasing konusu mali bilanco
aktifinde gosteremeginden amortisman ayirma hakki yoktur. Dolayisiyla
hizlandirilmg amortisman yontemlerinden ve amortismanin ayriimasgetirecgi
vergi avantajindan faydalanamaz. Bu nedenle sdtmaran genellikle leasing ile
kiralamaya kiyasla maliyetinin dahastiix oldusu ileri straltr.
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» Kredi Almada Dezavantaj

Kiralama konusunu olturan techizatin aktifle gérinmemesi sonucu, ddelli
kredi bagvurusu halinde, bilango rakaminin kuciklinden dolay krediyi verecek olan

kurulus olumsuz bir sonuca varabilmektedif.
3.3.6. Turkiye’ de Leasing ve Tarihsel Gegimi

Tarkiye’ de finansal kiralama, 28.06.1985 tarihB226 sayili Kiralama
Kanunu' nun yirirlge girmesiyle meydana gelgtir.** Leasing ulkemize, iilkemiz
finans sektoriinde, ger Ulkelere kiyasla oldukca ge¢ gigmolup, ancak son yillarda
hizli bir gelsme gostermsi bir finansal hizmet turtdur. Ozellikle, tlkemizetgrli ve
surekli bir orta vadeli kredi arz sisteminin bulusys! nedeniyle leasing bu konuda
onemli bir eksiklgi giderici sektor olmgtur.*®

Gercek anlamda ilk leasingrketi 1986’ da kurulmstur. Turkiye’ de 1986’
dan bu yana leasing’ in yatinmlardan gldpay giderek artmaktadir. Ancakger
ulkelerle kagilastirildiginda leasing’ in tlkemiz ekonomisindeki payinineyétoldugu

sdylenemez.

Ulkemizde leasing faaliyetlerinin geliriimesi ve yayginlgtiriimasi amaciyla
1994 yilinda Finansal Kiralama Degiiekurulmustur. Derngin dyeleri Finansal
Kiralama Kanunu cercevesinde faaliyet gostegieketlerin tyeleridir’ Ozel finans
kurumlar ve yatirnm bankalari bu kapsamigimida kalmaktadir. Dernek kurulmu

bulunan dokuz adet komite araciliyla aylik toplemtile faaliyetlerini sirdirmektedir.

Tarkiye’ de finans piyasasi 1980’ li yillardan bana gekme gostermi olsa
da finansal drunlerde gédilik ve finans piyasasinda derinlik istenilen céde

salanamamgtir. Bu gun finans piyasasindgidi gin bankalarda oldiu bilinmektedir.

Leasing’ in 6zel bir kanunla dizenlerymolmasi ve yukarida belirtilen iki

tarafl koruyucu hikumleri dolayisiyla, leasigicketleri Glkemizin bir gercg@ olan kayit

134 Erturk, s.124

135 hesiktasforum.net/forum/insaat-yapi/20816-insakterundefinansal-kiralama -sayfa3/ - 143k -
136 Uludag ve Arican, s.376

BT http://Iwww.dincleasing.com.tr/LeasingTurkiye_.asp

129



disi ekonomi nedeniyle bilancolari @iksiz goriinen KOB lere cesaretle fon

sglamiglardir.

Ulkemizde sabit sermaye yatirimlarinin blyuk bidlindli 6z kaynaklarla
karsilanmaktadir. Cunkid mali piyasalarda yatirimlarmnigyerekli olan orta vadel
finansman enstrimani c¢ok kisithdir. Ticari bankkcikesimi genellikle proje

finansmanina ilgi duymamakta vestanabilen fonlar da kisa vadeli olmaktadir.

Leasing sektérinin vyillik planlarda ©Ongérilen yatiara orta vadel
kaynaklarina finansman @amaya yonelik hizmet etmesi ve lekilde finansman

sazlamasi ekonomiye daha cok katkida bulunacakiir.
3.4.Ds Ticaretin Finansmaninda Turk Eximbank’ in Rolu

1987 yilinda kurulan Eximbank ekonomininsal acilmaya bgamasiyla

ihracatci firmalara finans degiesaglamaya bglamistir.

Tuark Eximbank'in temel amaci; ihracatin getilmesi, ihra¢ edilen mal ve
hizmetlerin cegitlendiriimesi, ihra¢ mallarina yeni pazarlar kadarimasi, ihracatcilarin
uluslararasi ticarette paylarinin artiriimasi wesgnlerinde gerekli desggn salanmasi,
ihracatcilar ile yurt dinda faaliyet gésteren muteahhitler ve yatinmailatluslararasi
piyasalarda rekabet gticl ve guvence kazandiriingasi,dsinda yapilacak yatirimlar
ile ihracat maksadina yodnelik yatirrm mallari Uretve saginin desteklenerek geik

edilmesidirt*®

Tarkiye’de ihracatin kurumsalimis tek asli tgvik unsuru olan Turk
Eximbank, bu amaca yonelik olarak ihracat¢ilariradata yonelik Utretim yapan
imalatcilarl ve yurt dinda faaliyet gosteren muteahhit ve gmcileri kisa, orta ve
uzun vadeli nakdi ve gayrinakdi kredi, sigorta \aamnti programlari ile desteklemektir.
Tark Eximbank’ in, gelimis bircok Glkenin resmi destekli ihracat kredi kurgdérindan

farkll olarak kredi, garanti ve sigortalemlerini ayni c¢ati altinda toplagiolmasi,

*®Uludag ve Arican, s. 376 .
139 Arif Sahin,ihracata Yénelik Finansman Aragclari, 1994,IGEME
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ihracat¢ firmalara verilen hizmetlerde bir butdnliolusturulmasina imkan

tanimaktadir.

Ihracatin finansmani, vadeye gore kisa, orta ve;uzskin alindgi tarafa gore
alici ve satici kredileri; kullanim yeri ve amacigéare sevk 6ncesi ve sevk sonrasi

finansman gibi ¢gtli sekillerde siniflandiriimaktadir.

Tark Eximbank 2006 yilinda 3,5 milyar ABD Dolaritéamnda nakdi kredi
destgi ve 4,3 milyar ABD Dolari tutarinda sigorta/garambkani sglayarak ihracata
toplam 7,8 milyar ABD Dolari seviyesinde bir destekmitir. Boylece, Banka nakdi

ve gayrinakdi destekleri ile ihracatin yajla% 9'una finansman desiesaglamistir'“°.

Tark Eximbank’ in nominal sermayesi Aralik 2006'damilyar YTL' na
yukseltilmis olup, bunun tamami Temmuz 2007 itibariyle 6desimi31 Aralik 2006
tarihi itibariyle Banka’'nin aktif toplami ise 4, lilyar YTL' dir.***

Tablo 3.1. Ozet Finansal Bilgiler

302.931 bin YTL

Net Donem Kar 3.408.346 bin YTU

2.304.195 bin YTU

Ozkavnaklar Krediler
Kaynak: www.eximbank.gov.tr
Tablo 3.2.Faaliyet Gostergeleri
7.782 5.012.417 4.253
(milyon USD) (bin YTL) (milyon USD)

Toplam o Kisa Vadeli Toplam Kisa Vadeli ihracat
EFG?I{GarantI/ Sigorta Krediler Kredi Sigortasi

€s %l 2006 5.012.417 2006 4.253
2006 778 2005 4.743.877 2005 4173
2005 7.711

Kaynak: www.eximbank.gov.tr

140 yaww.eximbank.gov.tr/html_files/kisaeximbank.htr zk -
141 www.eximbank.gov.tr/html_files/kisaeximbank.htr zk -
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Tark Eximbank 2006 yilinda 3,5 milyar dolar

ihracat kredisi

ve 4,3 milyar

dolar ihracat kredi

sigorta/garantisi olmak Uzere ihracat sektdriindatop7,8

milyar dolar destek gdadi. 2007 yilinda ise 9 milyar dolar

destek sglanmasi éngoriilmektedif?

Sekil 3.6.Turk Eximbank Kredileri

TURK EX IMBANK KRED iLERI

Kisa Vadeli
ihracat Kredileri

Ozellikli
Krediler

Doviz Kazandiran
Hizmet Kapsaminda
Kullanilan Krediler

Islam Kalkinma
Bankasi Kaynakli
Krediler

Kaynak : Ferhat Firatihracatin Finansmani ve Tirk Eximbank, Turk Eximh&g06

Sekil 3.7.Kisa Vadeliihracat Kredileri

KISA VADFI iIHRACAT KRFD il FRi

Sevk Oncesi
Ihracat Kredilel

Ihracat Kredilel

Dis TicaretSirketleri [hracat Hazirl

Kredileri

Kobi ihracata
Hazirlik

Kaynak : Ferhat Firatihracatin Finansmani ve Tiirk Eximbank, Tirk Eximhza06

142 sosyalbilimler.cukurova.edu.tr/tezler/1051.pdf
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Sekil 3.8. Ozellikli Krediler

OZELL iKL i KREDILER

Sevk Oncesi
Reeskont Kredisi

Kisa Vadeli
Ihracat
Alacaklar
Iskonto
Programi

Yurtdisi Magazalar
Yatinm Kredisi

Yurtdisi
Muteahhitlik
Hizmetlerine
Yonelik Teminat
Mektubu Progran

Kaynak : Ferhat Firatihracatin Finansmani ve Tiirk Eximbank, Tirk Eximhz06

Sekil 3.9. Déviz Kazandiran Hizmet Kapsaminda Kullanlan Krediler

DOVizZ KAZANDIRAN H iZMET KAPSAMINDA

KULLANILAN KRED ILER

Uluslararasi Nakliyat
Pazarlama Kredileri

Turizm Pazarlama
Kredisi

Doviz Kazandirici
Hizmetler Kredisi

Kaynak : Ferhat Firatihracatin Finansmani ve Tiirk Eximbank, Tirk Eximhaa06
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Sekil 3.10.1slam Kalkinma Bankasi Kaynakli Krediler

ISLAM KALKINMA BANKASI KAYNAKLI
KREDILER

ihracat Finansmani Programi

-Ihracat Finansmani Programi-
Aracilik Tslemleri

-Ihracat Finansmani Programi—
Limit Kapsamindaki Islemler

ihracat Yonelik ithalat
Finansman Kredisi
(ITFO Line)

Kaynak : Ferhat Firathracatin Finansmani ve Tiirk Eximbank, Tlrk Eximh&006
ihracat Kredileri

Ihracat Kredisi, ihracat, inracat sayilan sae teslimler ile doviz kazandirici
faaliyetlerin finansmani amaciyla Turk Lirasi cm$en kullandirilan bir kredi tartddr.
Bu kredi turd, ihracata yonelik c¢cghin firmalarin glemlerinin finansmani amaciyla,
ihragc konusu mallarin yurt gna gonderilmek Uzere ylUklemesi yapilmadan 6nce
(ihracat hazirlik kredisi olarak) veya yiklemedesnra kullandiriimaktadirihracat
amaciyla kullandinlan bu tir krediler, vergi, rasive harg istisnasindan
yararlandiriimaktadir. Ozel durumlar sohda, faiz tahakkuku Ucer aylik devre
sonlarinda (Mart, Haziran, Eylul ve Aralik ay sanlayapilan ihracat kredileri, gerekli

kosullarin s@lanmasi ile tgvik tedbirlerinden de yararlanabilmektedt?.

Sevk Oncesiihracat Kredileri

143 http://www.teb.com.tr/Kurumsal/NakitKrediler.aspx
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Sevk Oncesiihracat Kredileri,1989 yilindan bu yana tim ihradata
ulasabilmek amaciyla ticari bankalar aragijila kullandirilan ve toplam Kisa Vadeli
Ihracat Kredileri icerisinde % 65-67'lik paya salipSevk Oncesi Tirk Liradhracat
Kredisi (SAK-TL) ve Sevk Oncesi Dovidhracat Kredisi (S@K-DVZ)'nden olusan
Sevk Oncesiihracat Kredileri, bitin sektorleri kapsayan ve datailarin imalat
asamasindan Bénarak desteklenmesi amaciyla kullandirlan kigdeli kredilerdir.
S0z konusu kredilerde, firma ve ihracat riski atzemka tarafindan tstlenilmektedir. Bu
nedenle, kredinin geri ddenmesinde sorugaganamaktadir. Bu sistemin en 6nemli
fonksiyonu ise, ¢cok sayida firmaya yoOnelik kregleminin yirttulebilmesine imkan

sgglamasidirt**
Sevk Oncesi Turk Lirasiihracat Kredisi

Ihracata yonelik mal Ureten sanayilerin imalaamasindan lgéanarak

desteklenmesi amaciyla ticari bankalar argga kullandirilan kisa vadeli bir kredidir.

. Sevk Oncesi Turk Lirasi KOBI Thracat Kredisi

1-200 &¢i calstiran kuguk ve orta Olcekli imalatgi ve imalatcrabatgi
firmalarin sevk Oncesi ve sonrasi finansman ihtiyigm araci bankalar vasitasi ile

kullandirilan bir kredi programidir.

. Sevk Oncesi Turk Lirasi Kalkinmada Oncelikli Yéreler ihracat
Kredisi

Kanuni veya § merkezlerinin yanisira, ekonomik ve ticari faaligeni de
Kalkinmada Oncelikli Yorelerde (Gaziantep ili dahilicra eden imalatgl,

imalatci/ihracatci ve ihracatci firmalara kullankn bir kredi programidir.
«  Sevk Oncesi Dévidhracat Kredisi

Mallarin serbest dovizle kesin olarak ihraci taatihldagiliginda kullandirilan

bir kredi programidir.

144 http://www.eximbank.gov.tr/html_files/Svkonihrktrh
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3.4.1.1.Ds Ticaret Sirketleri (Dt s) Ihracat Kredileri
. DTS Kisa Vadeliihracat Kredisi

Dis Ticaret Sermayé&irketleri (DTSS) ve Sektorel Dy TicaretSirketleri’ nin
(SDTS) ihracat faaliyetleri ile ilgili finansman gerekanlerini kagilamak amaciyla

kullandirilan bir kredi programidir.

. DTS Kisa Vadeli Doévizihracat Kredisi

Bu kredi programindan BiTicaret Mstesarligl’ nca takvim yili itibariyla DB
ve SDTS statiisu verilmi ve kredibiliteleri Trk Eximbank tarafindan olumtwlunan

firmalar yararlandiriimaktadir.

Grafik 3.1.Kisa Vadeli Kredilerin Sektorel Dagilimi

35 33
30
25
20 - 17 18
10 7 6
> 1 1 5 n
O’ T ¢ T
T = = & @© = —
NT T 5 3 2 = g
10 ¥z s @ W g ©&
=€ On 2 = = ¢ =
b L N > = 0
> s’ 8 < £ Lo 3
6 £5 I S §8 &
~ = O = o c = =
< = T = =
S g =5 =
S
o D)
Q]

Kaynak: www.eximbank.gov.tr
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Grafik 3.2.Kisa Vadeli Kredilerin Ulke Gruplarina G 6re Dagilimi

Kaynak: www.eximbank.gov.tr

Tablo 3.3.Kisa Vadeli Kredilerin Yillara Gore Dagilimi (1989-2006)

Kredi Tutari

Yillar (Milyon USD)

1989 525

1990 1.223
1991 1.339
1992 1.595
1993 2.196
1994 1.867
1995 2.804
1996 2.962
1997 2.901
1998 3.270
1999 3.363
2000 3.377
2001 2.714
2002 2.158
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2003 3.192
2004 3.338
2005 3.529
2006 3.503

Kaynak : Ferhat Firatihracatin Finansmani ve Tirk Eximbank, Turk Eximh&906
3.4.1.2.Performans Kredileri
* Performans Doéviz Kredisi

Performans Do6viz Kredisinden DFS SDTS hari¢c imalatcgi-ihracatgr veya

ihracata yonelik mal Ureten imalatgi vasfina hamndlar yararlanmaktadir.
» Performans Turk Lirasi Kredisi

DTSS, SDTS statusiunde olmayan, imalatcl, ihracatgi veya déteagdnelik mal
ureten, imalatgi vasfina haiz firmalarin finansmgereksinimlerinin kanlanmasi
amaciyla dgrudan kullandirilan Performans D&viz Kredisi’ niirk Lirasi seceng

olan kredi programidir.

3.4.1.3islam Kalkinma Bankasi Orta Vadeli Ticaretin Finansnmani Fonu

Islam Kalkinma BankasiiKB) ile Turk Eximbank arasinda 1988 yilinda
imzalanmg olan anlama uyarincalKB biinyesindeki finansman programlarindan “Orta
Vadeli Ticaretin Finansmani Fonu” na Turk Eximbarkcilik etmektedir. S6z konusu
program, Islam Konferansi Tgkilati tyesi Ulkeler arasindaki ticaretin finansnman

yoneliktir.

Kredili olarak ithal edilecek mallarin, ihracatanglik mallarin Gretiminde
kullaniimasi sarti aranacaktir.Bunu teminen krediden yararlanaftakalarin Turk

Eximbank’a ihracat taahhidinde bulunmalari gerekeatk
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ithalati finanse edilecek mallar ve taninacak kvedieleri §lem bazinda Turk
Eximbank tarafindan belirlenmektedir. Finanse edie ithalat glemlerinde ithalat
tutarinin azami % 80’ine kadar kredi kullandirikiredi kapsaminda finanse edilecek
her bir slem icin alt ve Ust limitler sirasiyla; 100.000,JEO ile 2.000.000,- EURO

arasindadit®

Krediden yararlanmak isteyen Turk ithalat¢i firmraléncelikle glemin ticari
esaslari Uzerinde ihracatcilar ile mutabakaglagarak, bunu tevsik eden ticari
sozlgmeleri (Purchase Contract) Tirk Eximbank’a iletirlkhalatci, Bavuru Formu

ve ekinde yer almasi gereken belgeleri dizenley&iek Eximbank’a bgvurur.

ithalatgi firmalarin ihracat taahhiidii, vadesi 18 ka@ar olan kredilerde 18 ay
icerisinde, 18 aydan uzun vadeli kredilerde ise gat kredi vadesi sonunda
gerceklgtiriimesi gereken FOB ihracat taahhit tutarini daelder. Ancak, kredinin
DiiB kapsaminda kullaniimiolmasi halinde ihracat taahhudinin gerggiiene

suresi belge suresi ile sinirhdir.

Kullanilan kredilerin belge (doviz) taahhudianin &ajmmasi amaciyla
firmalarin DIIB kapsaminda kullandiklari krediler icin belge siirsonunda kg
bulunduklariinracatci Birliklerine, YTB kapsaminda kullandikl&rediler icin ise Dy
Ticaret Mustearligi'na bagvurarak belge taahhuidlerini kapatmalari ve durutgii i

kurumlardan Bankamiza hitaben getirecekleri yazb#élgelemeleri gerekmektedir.

Sozkonusu kredinin ihracat taahhtdingkih Bankamiza iletilecek Gumruk
Beyannamelerinin  asillarinin  Gzerine Bankamizgarh d@ulerek taahhutler
kapatilacaktir. Kredinin ihracat taahhidinin, Fir@aay Formu'nda ihraci taahhit

edilen mallarin ihraci ile kapatiimasi esastir.
3.4.1.4ihracata Yonelik ithalat Finansman Kredisi

Ihracatcilarin, ihracata yonelik ithalatsleémlerinin  finanse edilmesi
amagclanmaktadiihra¢c konusu malin uretiminde girdi olarak kullaniara mallari ve

145 www.eximbank.gov.tr
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hammaddelerin, ihracata yonelik Uretimin gercgtkiémesinde kullanilacak yatirim

mallarinin ithalatina finansman destegslamaktadir.

3.4.1.5.Ulke Kredileri Sigortasi/Garanti Programlan

Ulke Proje Kredi/Garanti Programlari ile Tirk milteé ve mutgebbislerinin
ulke riskinden arinarak yeni ve hedef pazarlaraelrdeleri, mevcut pazarlarda rekabet
sanslarinin ve bu yolla ihracatin ve doviz geliméni arttirllmasinin yanisira kredi

kullandirilan tlkeler ile kalici ifkiler tesis edilmesi amaclanmaktadir.
Turk Eximbank’in Ulke Kredi/Garanti Programlarirgergevesi;
. Ulkemiz ds politika hedefleri,

. Tark ihracat¢ci ve miteahhitlerinin rekabet gstyeli olan  ve

stratejik olarak desteklenmesi gereken sektorler,
. Tlgili tilke ile olan ticari iligkilerimiz dikkate alinarak belirlenmektedir.

1989 yilinda ilk olarak S.S.C.B’ne acilan Ulke klexd, Dogu Avrupa, Balkan
lilkeleri, Kuzey Afrika ve Orta Dgu lkelerine yonelik olarak devam ettin.*4°

1992 yilindan itibaren Turk Eximbank,ger tlkelerin benzer ihracat kredi
kurumlarindan daha 6nce, Orta-Bati Asya Cumhueyeté girerek vergi krediler ile

Tiirk miteebbislerinin 6nuni acrgtir.*’
3.4.1.6.Kisa Vadelihracat Alacaklari Iskonto Programi

Ihracatcilarimizin llke riskinden arindirikrolarak yeni ve hedef pazarlara
yonelmeleri ve bu pazarlarda vadeli satnkanlari ile rekabeganslarinin arttiriimasi

amacina yonelik olarak 15.10.1996 tarihinden itpaytrirlige giren Kisa Vadeli

148 www.iaosh.com.tr/uploads/Eximbank-lhrKredi 0000132.

147 \www.iaosb.com.tr/uploads/Eximbank-lhrKredi 0000132.
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fhracat Alacaklariiskonto Programi cercevesinde ihracatgilara kiszlvad sevk

sonrasi finansman degtesaslanmaktadirt*®

3.4.1.7.Sevk Oncesi Reeskont Kredisi

Ihracatgi firmalarin Turk Eximbank’ a borglu sifaayltizenleyecekleri, Turk
Eximbank nezdinde kisa vadeli teminat mektubu liolein bankalardan birinin avalini
tastyan ve vadesine en fazla 120 gin kalbonolarin, Turk Eximbank tarafindan T.C.

Merkez Bankasi reeskontuna gotirtlmesi suretiyulanan bir programdir.
3.4.1.8.Yurtdisl Magazalar Yatirim Kredisi

Tarkiye’ de yerlgik firmalarin tiketim mali nitefiindeki tGrtnlerini dgrudan
yurtdisina pazarlamalari amaciyla kuracaklarigama ya da birden fazla firmanin
biraraya gelerek kuracaklari sderis merkezlerinin olsturulmasina yonelik yatirimlar

finanse edilmektedir.
3.4.1.9.Gemiinsa Velhracatina Yonelik Teminat Mektubu Programi

Dunyada yeni gemi talebinin agtigdézoninde bulundurularak Glkemiz gemi
insa sektord kurulu kapasitesini g&lendirmek, yurtds pazarlardan daha fazla pay
alabilmek amaciyla gemi ga ve ihracina yonelik teminat programi 28uAtos
1996’da uygulamaya konulrgtur.

3.4.1.10.Turizm Pazarlama Kredisi

fhracat ve yurt g1 muteahhitlik hizmetlerini kredi, garanti ve sitmr
programlari ile destekleyerek ulkemizin déviz gsidin artmasina 6nemli katkilarda
bulunan Turk Eximbank, bu @oultudaki calsmalarini ceitlendirerek strdirmek
amaclyla Turizm Pazarlama Kredisi programini uyguaga koymstur. Kredi YTL ve

ddviz cinsinden kullandiriimaktadir.

148 www.ihracatdunyasi.com/bilgi/resmi/resmi23.htril4k -
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Turizm Pazarlama Kredisi’ nin amaci, Turkiye’ yertglsindan yolcu tgyan,
Tarkiye’ deki 6zel havayolu tamacilgl sirketlerinin, ginimuiz rekabet kallan
dikkate alinarak, di taniim ve pazarlama faaliyetlerine yo6nelik fincras
ihtiyaclarinin kagilanarak, yurtdundan getirilen turistlere yurtici ve yurtinda

verilen hizmetler karliginda yurdumuza doviz girdisinin arttiriimasidir.
3.4.2.ihracat Kredi Sigortasi

Ihracat kredi Sigortasi; ihracatcilarin mal ve higznileracindan dgan

alacaklarini, ticari ve politik risklere kahk teminat altina alan bir sigorta tradur.

Vadeli ihracatlarini  sigorta kapsamina aldiran chtallar, sigorta
policesinden dgan alacaklarini ticari bankalara temlik suretidigha kolay ve ucuz

finansman sglamaktadir. Eximbank tarafindan Uygulanimacat Kredi Sigortasi iki

cesittir.
3.4.2.1.Kisa Vadelihracat Kredi Sigortasi

Kisa Vadeli ihracat Kredi Sigortasi programi cessnde, bir yil icinde
yapilacak, 360 gune kadar vadeli gayrikabili ridueditif vesaik ve mal mukabili
odeme keullari ile yapilan tim sevkiyatlar kapsanmaktaBir.yil icinde yapilan tim
ihracatin sigortalanmasi ile risk g@hmi sgzlanmakta ve prim oranlari asgari dizeyde
tutulmaktadir. Program kapsaminda 170’den fazlaydkyonelik sevkiyat, sigorta

teminati altina alinabilmektedir. Tazminat orangaitak zararin % 90'idir.
Ihracat Kredi Sigortasi Programina Miracaat

Firma, Teklifname ve ekleri ile birlikte Turk Exirabk’ a miracaat eder.
Basvuru sahibinin Teklifname’de verglibilgiler diizenlenecek olan policeye esasile
etmektedir. Teklifname ve ekleri Turk Eximbank ybksrince incelenerek
dizenlenecek olan policeyeskin 6zelsartlar saptanir. S6z konusu 6zglrtlari iceren
Kabul Formu iki niisha halinde diizenlenerek, (Bketlari ve Prim Oranlari Listesi ile
birlikte ihracatgciya gonderilir. Firmanin Kabul Founu imzalayarak bir nushasini
gondermesi halinde sigorta sdgteesi yurirlige girer. Bunu takiben Sigorta Poligesi

Tuark Eximbank tarafindan imzalanarak ihracatciyandgiilir. Sigorta stzkgnesinin
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yurarlige girmesiyle birlikte ihracatgi, her ay yagnoldugu tim sevkiyatlari takip
eden ayin 10’ una kadar Aylik Sevkiyat Bildirim Far ile Turk Eximbank’ a
bildirmekle yukumladdr. Program kapsaminda ihracdi¢gmalar, bir yil icinde

yaptiklari tim sevkiyatlari sigortalamak durumundad

3.4.2.2.Spesifidhracat Kredi Sigortasi

Ihracatcilarin tek bir satisozlemesine bgli olarak be yila kadar vadeli
0deme keuluyla yapacaklari sermaye mal ihracindargado alacaklarini ticari ve
politik risklere kagl teminat altina alan Spesifikhracat Kredi Sigortasi ile bu
glivencenin yani sira ihracatcilarin ticari banlddar finansman teminine de olanak
sazlamaktadir. Spesifikhracat Kredi Sigortasi kapsaminda sigortalanacak\& daha
uzun vadeli ihracatsiemlerinde s6zlgne bedelinin en az % 15’inin malin teslimine
kadar ihracatglya ddengnblmasi gerekmektedir. Prim orani, alicinin turiakginin
bulundgu Ulkenin risk derecesine, malin teslim siUresi \denje vadesine gore
belirlenir. Dazacak zarar, s6zene bedelinin % 85’ inin azami % 90’ Ina kadar tazmi

edilmektedir.
Spesifik ihracat Kredi Sigortasi Kapsamina Alinan Riskler veOzellikleri *4°

Kisa Vadeli ihracat Kredi Sigortasi ile Spesifikhracat Kredi Sigortasi

farkhliklar icermektedir. Kisa vadeli ihracat kiesigortasi kapsamina alinan riskler;

. Ticari Riskler: Alcinin iflas etmesi, alicinin idad ve say
sozlamesinde belirlenen mal bedelineskiin taksitleri vadesinde 6édememesi veya
0deyememesi, alicinin kendine teslim edilen makabul etmemesi veya edememesi

gibi alicinin kusurundan kaynaklanan risklerdir.

. Politik Riskler:imalat ve sagisozlemesinde ongorilegartlarin yerine
getiriimesi olanaklarini ortadan kaldiran alici weacatcinin iradeleri ginda ortaya

cikabilecek; sawahali, ihtilal, ic savg, isyan, ayaklanma, alicinin ithal izninin iptali,

149 \www.igeme.org.tr
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alici bir devlet veya devlet garantisine haiz hirltus ise 6deme yukumligini yerine

getirmemesidir.

Imalat ve sa$i sozlgmesi dsinda, ihracatci ile alici arasinda yapilagedi
anlgmalardan, imalat ve sats0zlemesindeki hatalardan veya ihracat¢inin kusurlu
davranglarindan kaynaklanan zararlar sigorta kapsaminda olup, sigorta prim
oranlari % 0.095 - % 3 arasindagdenektedir. Sigorta prim oranlari alicinin tard,
alicinin bulundgu ulkenin risk kategorisi, sevk oncesi ve sevk aenrkgullar
dikkate alinarak belirlenir. Sigorta kapsamindariiwe politik risklerden kaynaklanan
zararlarin % 80 — % 95'i kapsanmaktatfir

150 \www.igeme.org.tr
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4.BOLUM

4DIS TICARETTE KARSILASILAN RISKLER VE KORUNMA
YONTEMLER i

Dig ticaret, i¢ ticaret ile karlastirildiginda, bir takim zorluklara sahiptir.

Bunlarisu sekilde siralamak miumkunddr:

1.Aralarinda ticaret yapan ulkelerin kanunlarinen ekonomik politikalarinin

farklihgi,
2. Ulke paralarinin farklif,
3. Ulkelerdeki piyasa kgullarinin farklilgi,
4. Piyasalar arasindaki mesafenin uzakb.

Alici, mal ve hizmetin zamaninda ve istenilen Gkkdrde hasarsiz teslimi, mal
ve hizmet bedeli kadiginin tam olarak yerine getirilmesi ile ilgilenirkesatici ise,
satilan mal ve hiznet bedelinin tam ve zamanindadisse ulamasi, bedelinin
karsilanacg& konusunda garanti verilmesi ile ilgilenir. Bu made, alici ve saticl

arasinda uygulanacak 6deme yontemi ¢cok 6nemlidir.
4.1.Ticari Risk

Ticari risklerin birgcok sebebi olabilidthalatginin mali almaktan vazgegmesi,
ihracatcinin uygun miktar ve kalitede mali zamaaimgbnderememesi, mali acidan
alicinin mali istememesi, mallaringtama sirasinda zarar gbrmesijaa suresinin

uzamasil, alicinin iflasi veya borcunu 6deyemezrdardigmesi , ihracat bedellerinin
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vadesinde 6denmemesi, kredi sigortacisinin mal igavki durdurmasi, mallarin
yuklenmesinden sonra,geminin yolcglu yarida birakmasi veya seyir tarifesinin

degistiriimesi ya da alicinin gonderilen mali kabul etnesi gibi sebepler siralanabilir.

Ticari risklerde, ticaretirgekli, alicinin finansal gucd, alici ile olangkilerin
niteligi, alicinin 6deme gucd, alicinin 6zel veya kamalikii olusu, yuklemenin
kabul edilmeme durumunda potansiyel kayip, yuklemeteseri, malin cinsi, kabul

edilmeyecek yiukleme ihtimali, Gzerinde 6nemle dovag! gereken konulardir.
4.2. Vesaik Riski

Ticarette hazirlanmasi gereken belgelerin hatgtaveksik olmasi durumunda
ortaya c¢ikabilecek zarar, kayip ve cezalarin timigize alinmasidir.Hatali veya eksik

belge olmasi halinde*
1. Mallar gumrikten cekilebilir.
2. Mal bedeli dovizlerin ihracatciya gelmesi gecikebil
3. Mallara el konulabilir.
4. Agir para cezalari uygulanabilir.
Vesaik riskinin azaltilabilmesi icin hazirlanmasregken belgeler,
1. Mal teslimisekil vesartlari ile ilgili belgeler
2. Odemesekillerine dair belgeler
3. Malin sevk belgeleri
4. Sigorta policesi
5. Faturalar

6. Salik sertifikasi

5L 1w, dokumanlar.com/dokuman/2004_11/dis-ticarédrsilasilan-riskler-port78822dosya.asp
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Bu belgeler ve taraflar arasinda yapilan s@gmke kgullarini icerebilecek tim
belgeler taraflarda eksiksiz ve tam olarak bulunchal Ancak bu keullarda hem
ithalat¢cl hem de ihracatci firma; sorumluluklarimaklarini belirleyip sorunsuz bir ticari

faaliyet gerceklgtirebilir ve Gzerlerindeki riski minimuma indirebilirlét
4.3.Ulke Riski

Ulke riski, politik risk, transfer riski ve hukiumetskini de icine alan daha
gens bir risk tirtna ifade etmektedir. Alicinin ve satin tamamen ginda gelsen ve
karsi Ulkenin ekonomik, politik ve sosyal vs. durumundaynaklanabilecek risklerdir.
Sava, i¢ sava, grev ve halk hareketleri gibi nedenler tlke mslolusturan unsurlardir.
Ulke riskini ortadan kaldirmanin en pratik yolu ‘Exank Kredi Sigorta Police”

Programi’ndan yararlanmak olarakséltitilebilir >3

Bir Ulkenin kredibilitesini ve borclarini 6deme kegitesini dgerlendirmek;
yatirrm yapilmasi halinde, yatirrmcinin bundan golaiklenecgi riski tahmin etmek
amacityla yapilan ulke riski tahmini, bor¢lu Ulkeiar¢ 6deme gicunu etkileyebilecek
her olayin tahmin edilmesini gerektirir. Dolayisybu tahminde, kredi acilacak veya
yatirnm yapilacak Ulke hikimetin izlgdiekonomik politikalarin sosyal, politik ve
ekonomik unsurlar yaninda jeo-politik konumu ile biitiin olarak incelenmesi biytk

onem taimaktadir>*

Ulke riskinin iki dnemli kaynai politik riskler ve ekonomik risklerdfr®

Tablo 4.1.Makroekonomik Riskler
Tutarsiz hikimet politikalar

Yuksek enflasyon
Yuksek faiz oranlari
Ekonomik durgunluk

Yetersiz sglam para stgu

152 hitp://www.dokumanlar.com/dokuman/2004_11/dis+etee-karsilasilan-riskler-port78822dosya.asp
153 http://rs108.rapidshare.com/files/40972696/d__ 30351 __ticaret i 351 letmelerinde_riskler.zip
154

Kaya, s.28
155 http://www.riskyonetimi.com/ulkeriski.asp
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Kaynak: http://rs108.rapidshare.com/files/40972696/d___ 30351 ticaret i 351 |
etmelerinde_riskler.zip

Tablo 4.2.Politik Riskler

Hukimet problemleri

Sava hali

Kamulatirma

Konvertabilite olmamasi

Vergi oranlarinda agi

ithalat vergi oranlarinda agti

Yabanci kaynakh diyatirim tgviklerinin iptal edilmesi
Yabancilarin sahip olma haklarindaki kisitlamalar

Yerel hammadde ve malzeme kullanma zorunluluklari

Kaynak: http://rs108.rapidshare.com/files/40972696/d___30351 ticaret_i__ 351 |
etmelerinde_riskler.zip

4.4. Tasima Riski

Tasima sirasinda mala gelebilecek hasar, zarar velrazuskidir. Mallarin
yolda tginmasi sirasinda zarar gormesi ya damta suresinin beklenenin Uzerinde
surmesi hem alictlyt hem de saticiyr etkilemektedihci mali zamaninda alip
degserlendirememektedir. Satici ise parayl ge¢ almadaymal alimindan vazgecilmesi
nedeniyle malinin elinde kalmasi gibi rizikolarlarklasmaktadir. Ozellikle modaya
tabi tekstil mallarinda, malin gec gitmesi aliaillehatsiz etmekte, hatta bir algéyle
diyebilmektedir: “Mallarin yolda gecikmesi dolayk mal renkleri Gnemini

yitirmistir.” *°°

158 http://www.ekodialog.com/Makaleler/ulus_tic_risklatmi
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4.5.Kur Riski'®’

Ihracatta gercekitirilen satslar ezer vadeli ise kur riski ile her zaman
ihracat¢cl ve ithalatcinin k@fasmasi s6z konusudur. Ayrica ithalat ve ihracat
islemlerinde tercih edilen doviz kurunun fiyatininkgélmesi veya dimesi kur riski
olarak adlandinlir. Kur riskini azaltabilmenin bddash yontemlerisunlardir:

4.5.1ithalat ve ihracatta Faktoring islemleri *°®

Uluslararasi ticarette doviz kuru riskinden korukmamaciyla oldukca sik
kullanilan bir nakit yonetim tekpi olan faktoring, gletmelerin hem kisa vadelkletme
sermayesi ihtiyaclarinin katanmasinda, hem de ihracaiemlerine ilgkin olarak
birden cok doéviz cinsinden beklenen gelirler Gzéeinddviz kurlarinin dgsmesi
sonucu ortaya cikabilecek riskleri azaltmada kulédnimektedir. Bu bglamda
faktoring klemleri ile esas ihracatin finansmani hedeflenndékteBununla birlikte
faktorun riski yuklenerek 6n 6demede bulunmasi yatalat faktor Gnin yapii
O0demeyi spot kurdan ulusal paraya cevirerek ihcadggletmenin hesabina aktariimasi
gibi c¢ssitli fonksiyonlari sonucunda, ihracat algoadan dgan arti-acik doviz

pozisyonunun riski de faktor’ e devredilebilmektedi

4.5.2.Doviz Forwardt>®

“Forward Dovizislemi” belli bir miktar dévizin gelecekte belli btarihte veya
belli bir zaman siresi icinde, aghaanin yapildil tarihte belirlenen kurdan alveya
satginin yapilacginin taahhut edilmesidir. Forward Kontratlar, gelde belli bir
tarinte, kontratin yapilg@ tarihte saptanan doviz kuru ile iki farkh par&idoinin
degistiriimesi s6zlemesi olarak da tanimlanmaktadir. Kontratin veyjamin yapildgl
tarihte fiyat belirlenmi oldugundan, fiyat dalgalanmalarinin gloabilecgi belirsizlik
ortadan kaldirilmy olmaktadir. Forward doéviz piyasalari, bu nedewl@yiz kurunun

157 http://rs108.rapidshare.com/files/40972696/d__ 30351 __ticaret i 351 letmelerinde_riskler.zip

158 Tolga Baarms, “Déviz Kuru Riski Yonetimi” , Anadolu Universitesi Sosyal Bilimler Enstitiisiikshir, 2000
159
A.g.e.,s.2
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serbestce dalgalanmasi halinde gelecekte yabargiilpaddeme yukumlugu altinda
bulunan §lemler icin yararhidif®®.

4.5.3.Future Kontratlari *¢*

Doviz Future kontratlari ise gelecekte belirli tarihte, 6nceden belirlengbir
kur Uzerinden belirli tutarda bir dovizin teslimintikme bglayan ve ayni anda alici ve
saticlya hak ve yukiumlulik getiren yasal ve tekdyeri standart kontratlar olarak
tanimlanabilir. Finansal future kontratlari, tute vade acisindan standartize ediimi

sozlemelerle borsada alinip satilan bir forwagléin olarak da tanimlanabilir.

Future piyasalar kendi garina birer spekilasyon piyasasi giduhalde, bu
piyasalarin kurulgu riskten korunma yada riski dengeleme felsefedeyanmaktadir.
Diger bir ifadeyle, bu piyasada yapilagiemlerde risk yonetimi 6nem gamaktadir.
Future piyasaslemlerinde fiyatlari spot piyasadaki fiyatlar gz ve talebin bilgmi
belirler. Ancak, buglemde spot piyasalardan en dnemli fark, arz vebialgelecekteki

muhtemel arz ve talep olmasidir.

4.5.4.Ddviz Opsiyonlarr'®?

Opsiyon iki taraf arasinda dizenlenen, taraflardame belli bir bedel
karsiliginda, kararlgtinimis fiyatta ve tayin edilmi vade sonunda yada stz konusu
vadenin icinde herhangi bir tarihte belli miktatdavarligl satin alma yada satma hakki
veren, dger tarafa aldii bedel kagiliginda s6zu edilen hakkin kullaniimasi durumunda
ilgili varh g1 anlatilan sartlarda satmaya da satin alma yukunguligetiren bir

sOzlemedir.

Her ba&imsiz tlke kendi sinirlari icinde gigim araci olarak kullang bir para
birimine sahiptir. Uluslararasi ticaret nedeniyldkeler paralari arasindaki glgim
oranini belirlemek zorundadir. Ancak bu oran, zangarisinde cgtli nedenlerin
etkisinde kalarak dalgalanmalar gosterir. Dovizipmdari, para birimleri arasindaki

istikrarsizlik nedeniyle taraflarin blytk zararlargramamalari icin risk kapatici bir

180a g.e., 5.2
®lage., s.2
182 Basarms, s.2
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arac olarak kullanilmaktadir. Boylece doéviz opsigonvarolan yada potansiyel doviz
pozisyonlarinda, doviz kurlarindaki dalgalanmalaolagisiyla ortaya cikan kur
risklerinden korunmak ic¢in kullanilan finansal rigknetimi araclarindan biri olarak

blyluk 6nem tamaktadirlar.

Doviz opsiyonlari, ihracat ve ithalat gibisdicaret glemleri olan gletmelerin
doviz kuru riskine kan korumada kullanilabilecekleri bir aractir. Ancaégntratlarin
sure ve miktar yoniinden standart olmasi, bu amaglaniima olanaklarini bir élctide
sinirlandirmaktadir. Bununla birlikte, déviz kuigkinden korunmak amaciyla opsiyon
piyasalarini kullanarsletmelerin, spot doviz hareketleri hakkinda da adal bir gorg
ve beklentilerinin olmasi gerekmektedir. Cunku farkullanma fiyatlari arasindan
hangisinin secilegg buyuk oOlcide doéviz kurlarinin olasi giem yonu ve boyutu

hakkinda bir beklenti olmasinadaolmaktadir.

1970’'li yillardan beri ticari kurulglarin ve bankalarin katastigi déviz kuru
risklerinin ortadan kaldirabilmek icin ggfirilen, hisse senedi, doviz, faiz ve mallar
Uzerinde alinip satilan ve kullanicisina risk yimetde esneklik sdayan tirev

drtnlerdir.
4.6.Riskleri Yonetme Olanaklar*®3

Dig ticaret glemlerinde, ihracatcilar 6demelerinin  zamanindansier
edilmesini, ithalatcilar ise istedikleri Ozelliktki mallarin zamaninda teslim
alinabilmesini amaclamaktadirlar. Ancak s dicaretin farkli kdlturler, farkli para
birimleri, farkli mevzuatlar ve kanunlar icerme&deniyle, firmalar ticari risk, politik
risk ve kur riski ile kag1 karsiya kalmaktadir. Bu durum ihracatci ve ithalatgmglarin

amaclarina ukamasini engellemektedir.

Ticari nitelikte rizikolari kaldirma ya da en azardazaltma yoninde olmak

Uzere, ihracatcisagidaki 6nlemleri alabilir:

163 http://www.ekodialog.com/Makaleler/ulus_tic_risklatml
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Ihracatcinin hegeyden énce alicisini iyi incelemesi, hakkinda meskdalari,
bankalar ve onu taniyanlardan bilgi almasi gereBu. durumda daha blangicta
iyi.olmayan migteriler ayiklanmy olur. Ozellikle ds ulkelerdeki ticaret ateliklerimiz
bu konuda o6nemli bilgiler vermektedirdthalatci tlkesinin Turkiye' deki ticari

ateseliklerden de bilgi edinilebilir.

Ozellikle mal mukabili ve vesaik mukabili 6demgekillerinde, mal bedelinin
odenmeme rizikosuna kar Eximbank’ a sigorta yaptirilabilir. Kallar yerine
getirildiginde ve anlgmaya uygun kalitede mal gondergidide ilke olarak ihracatci
mimkun oldgunca akreditifli 6demeeklini aliciya kabul ettirmeli ya da vadeli sate
mutlaka bankanin kefilini yani avalini almalidir. Haksiz sebeplerle alncal bedelni
Odemedii takdirde Eximbank yakkk 4 ay icinde mal bedelinin % 90" 1ni
0demektedir. Mal bedelinin 6denmemesinegkii olarak Eximbank’ a yaptirilan

sigorta, ayni zamanda politik riskleri de % 90 onaa kagilamaktadir.

Eximbank’ a alternatif olarak, ihracatgi, faktornfiasina bgvurarak, riskden

kacinabilir.

Ihracatci, mallarin yolda gmmasi esnasindgstayabilecgi hasar ve ziyanlar
icin nakliye sigortasi yaptirir yada aha yaptirmasini gar, ihracatcl, bazi
risklerin kagilig1 olarak birim fiyatini yukseltebilir ya da mallaryolda hasar ve ziyan

gormesi olasifiina kagl nakliyat sigortasi yaptirabilir.

Ihracatgl, yiklemeaekli olarak 6rngin Ex-Works (yani mallan kendk iye-
rinde ya da fabrikasinda teslim) ya da FOB, FCAI ¢@slim sekillerinde anlgarak
onemli riskleri aliclya yansitabilir. Ancak bu darda da “alicinin mali almamasi” gibi
riskler mevcut olabilmektedir. Burada butiin meselesi riskler dengeli olarak alici
ve saticl arasinda paytamaktir. Bilinmesi gereken husus; ihracatci aiglan riskleri
baskasina yansitmanin, ya maliyet yikselmesi ya da Bgatinin digurtilmesiseklinde
kazancini azalici yonde bir etkisi ofgudur. Orngin ihracatgl, malin tanmasi
sirasinda hasar gorme olgama kagi sigorta vyaptirirsa, masrafi artmakta
dolayisiyla kar diimektedir.
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Kiresellgen bir ekonominin sgam bir para birimi ile ¢gagmasi neredeyse bir
on sarttir. DUnya ticaretinin sirekli geébilmesi icin ticaretin 6demeler yanini da
saglam bir yapiya oturtmak gerekir. Bunun icin de teta giren paralarin gerleri sabit
kalmali, yani “Doviz veya Kur Riskitlisiik olmalidir.Baka bir ifade ile “D6viz Riski”
yani “Kur Riski” yonetilebilir seviyelerde kalmald Buguinki nispeten kuresel para
ortaminda butlin para birimlerinin bir miktar doéwviski bulunmaktadir. Déviz Riski
genelde “Enflasyon Riski” ile de siki sikiyagentilidir. Enflasyonun ytiksek oldu

bir tilkede “Déviz Riski"nin de yiiksek olmasi kagmazdir*®*

Doviz kuru politikasinin di ticaret tzerindeki etkingini azaltan faktorlerden
biri yansima konusundaki kayiplardir. Kur ayarlaanasonucu ihracat sektorleri lehine
gelisen nispi fiyatlar ayni oranda ithalat sektorlemydlinde gekiir. Yani bu politika
ihracatcilarin gelirlerini  ithalatcilarin  ise  madiyerini - artirir.  Kur  dgisimleri
ihracatcilarin gelirlerine ve ithalatcilarin malilggine yansiyabildii oranda ihracat
acisindan tgik edici, ithalat acisindan ise caydirici olabdkir. Bu politikanin dy
ticaretin nispi karlilgl Gzerindeki etkinii yansima konusundaki kayiplar oraninda

azalacaktir.

Dis ticaret dengesini iyigirmek amaciyla dgilk dezserlenmi kur politikasi
izlenen donemlerde yabanci para birimi ile ifaddeedihracat ve ithalat fiyatlarinin
dismesi, bu politikanin nispi fiyatlar ihracatgi séker lehine ve ithalatgi sektorler
aleyhine cevirme gucinu zayiflatacaktir. Boylecgu#tidezserlenmis kur politikasi ile
dis denge Uzerinde gmnmasi amaclanan olumlu etki zayiflayacak ve yaasi
konusundaki kayiplar oraninda kur politikasi etkisale gelecektit®®

Dis ticaret firmalari farkli 6deme yontemleri ile riskini minimize
edebilmektedirler. Firmanin icinde buluriglu ekonomik durum, kar firma ile olan
ticari iliskiler, sdzkonusu ulkenin politik durumuna goére fatdddemesekillerinin tercih
edilmesi taraflar avantajli duruma getirebilmelktedncak vade s6zkonusu olgunda
kacinilmaz olan kur riski icin, vadelglemler piyasasinda yapilaglamler ile énlem

alinabilmektedir.

184 hitp://www.turktrade.org.tr/index.php?option=comntent&task=view&id=104# ftn4

185 \www.dpt.gov.tr

153



Firmalar, uygulama sireclerinde, en guvenli ddeyekli olarak akreditifli
o0demeyi kabul etmekte, ancak maliyetleri nedenigteihlerini vesaik mukabili 6deme
sekli yonunde kullanmaktadirlar. Bgekilde ihracatcilar kendilerini mal mukabili
O0demesekline gore, ithalatcilar ise ga ddemesekline gore kanlikli giivence altina
almis olmaktadirlar.

SONUC

Dis ticaret, bir Glkenin ithalat ve ihracat harekatiar toplamini ifade eder. Bir
ulkenin ihtiyag fazlasi malinin klea bir Glkeye satilmasi, ihracat;ska bir tlkeden mal

satin alinmasi ise, ithalat olarak adlandirilir.

Bankalar, dy ticaret slemlerinin en 6nemli kuruklarindan birisidir. Bankanin
olmadgi bir ortamda ithalat ve ihracaglemlerini yapmak zordur. Cunku, ithalat¢r ve
ihracat¢i birbirini tanimamaktadir. Bankalar, muingb anlasmasi bulunan yurt
disindaki bankalarla i$ki kurarak, yurt dyindaki firma hakkinda bilgi toplar ve

gerekirse hem ihracatci firma hem de ithalatci difighine garanti verebilirléf®

Kiresellgme 20. yuzyilin son ¢eyiede Ulkeler arasindaki ekonomik, siyasi,
sosyal ilgkilerin yayginlgmasi ve gedmesi, Sguk Sava donemindeki siyasi
kutuplagmalarin ¢6zulmesini hizlandirgnve bu sirec¢ devletlergirketleri ve bireyleri
hizla etkisi altina alarak yeni bir diinya dizenikurulmasina yol acmgiir.Dinyada
kiresellgmenin bir sonucu olarak uluslararasi ticaretin anizitmasi sletmelerin ds

pazarlara acgilmalarini gerekli kilgtir.

Son yirmi yilda dinya mal ticareti %52 oranindagen, bu argtan en blyuk
payl sanayi Urunleri aldi. GUmrik tarifelerindekisdsler ve tarife dgi engellerin

azaltilmasi diinya ticaretinisek etti.'®’

Gunumiz dunyasinda ticaretin hizla artmagetmelerin yeni finansal

tekniklere ihtiyag duymalarina neden glr. Buna paralel olarak da uluslararasi

166 hitp://www.tbb-bes.org.tr/FreeCourses/tb/print.htm

%7 Hayri Kozanglu ve Mahmut Tekge, Tiirkiye'nin Di s Ticaret Stratejisi”
www.turkishtime.org
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finansman tekniklerinde 6zellikle 1970’ Ii yillandasonra hizli bir geglim meydana

gelmistir.

Dunya ticareti icinde yuksek teknolojili, yiksektkea deger Ureten Grlnlere
talep artarken, bu trunlerde rekabet gticl olanléiikede diinya ticaretinden agglipay

hizla artiyor. Gelimis Ulkeler tim kaynaklarini teknoloji gon sektorlere kaydiriyor.

Avrupa ulkeleri, dinya mal ve hizmet ticaretininkigik %45’ lik kismini
gerceklgtirmistir. Ancak, 1997 yilindaki iyilgmeye rgmen, Avrupa’nin ticaret asti
hizi, diger tum bolgeler ile kiyaslanginda, en d§ilk seviyede kalmgtir. 1997 yilinda
kayda dger bir diger gelsme de, yilin sonlarinda “Asya krizi” diye bilinekka@omik

ve mali kriz olmutur.

Tarkiye’'de ds ticaretin gekimine baktgimizda, 1980'li yillara kadar ulusal
sanayinin gefimini ve korumacilgl 6n plana cikaran ithal ikamesine Yonelik

Blylume Modeli” benimsenrtir.

Tarkiye 1980’ den itibaren uygulag disa acgik buyime politikalariyla,
1980'de 2,9 milyar dolar olan ihracatini 2001’ dg3®milyar dolara tadi. ihracatin
GSMH'’ deki payl %5’ ten %14’ e, Turkiye’ nin dunyiaaretindeki pay! binde 1,5’ ten,

binde 5’ e ulati. Uriin ve (lke yelpazesi gatedi.*®®

Tarkiye'nin ihracati 1991-1993 déneminde %5,8, 19997 arasinda %14,4
artarken, 1998-2000 arasinda ihracat frene badajama yillik arty orani %1,9' a

geriledi®

Tarkiye’ nin dg ticaret stratejisini uygulayabilmek icin, ihracee ithalat
politikasi, pazara gigi stratejisi, kalite standartlarina ve cevreye uyur@knolojinin
gelistirilmesi, ihracatin finansmani, kur politikasikiet dagitim sistemi ve lojistik

yonetimi gibi araclara gereksinimi vardir.

168 K ozana@lu ve Tekge“Turkiye'nin Di s Ticaret Stratejisi”
www.turkishtime.org
189 http://www.iyimi.net/ekonomi-turizm-f66.html?s=128f71278fbd38c0465f603a92c87&
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Dis ticaretin liberallgtiriimesi sonucu gumrik vergileri ve miktar kisrtialari

kaldiriimistir.

Gumruk Birligi sonrasinda bir 0rGinin, c¢evre dostu standardinda
ambalajlanmasi, tuketiciye yonelik gerekli bilgiléeasimasi ve standart Olgulerde
tuketiciye sunulmasi sadece ihracat stratejisieifil denel sanayi stratejisinin bir araci

haline gelmtir.

Pazara gig stratejilerinin  hayata gecirilmesi, uluslararasicatette
karsilasilabilecek kisitlayici yabanci piyasa dizenlemeglestandartlar, testler,
etiketleme ve sertifikasyon, kamu alimlari, ihratatvikleri, fikri malkiyet haklari,
hizmet ve yatirirm engelleri, guet ve yolsuzluk gibi engeller konusunda ihracacly

yardim edecektir.

Ihracatin finansmaninda 6nemli rol oynayan Turk Bpanmk’ in uyguladii
programlarin, ihracatin trin ve Ulke bazindaitigmesinde katki yapacajekilde
dizenlenmesi lazimdir. Turk Eximbank’ in temel améwacatin geltiriimesi, ihrag
edilen mal ve hizmetlerin gilendirilmesi, ihrac mallarina yeni pazarlar kadarimasi,
ihracatcilarin uluslararasi ticarette paylarinitimasi ve gigimlerinde gerekli
destgin saglanmasi, ihracatcilar ile yurt ginda faaliyet gdsteren muteahhitler ve
yatirrmcilara uluslar arasi piyasalarda rekabetigie glivence kazandiriimasi, yurt
disinda yapilacak yatirimlar ile ihracat amacli yatirmallarinin desteklenip geik

edilmesidir.

Uluslararasi ticaretin gghesi ile birlikte d¢ ticaret finansman teknikleri de
gelismis; diinyada finansman kay#iagerektiren alanlarda kaynak olanaklarini zorlayan
sistemin ve imkanlarin el vegi 6lcide bunu bgarabilensirket ve kurum yapilari
ortaya c¢ikmgtir.

Finans kaynaklarinin hangi alana yonelti@cbususunda etkili g1 ticaret
finansmarsirketleri yayginlamis; uluslararasi veya yerli nitelikli bir kuruarafindan
kontrol edilen faktoring ve forfaitingslemleri, dg ticaret glemleri ile birlikte, yapilan

ticaretin kagilikli finansmani ve uygulanan teknikler 6nemli oylnamaya bgamistir.
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Faktoring sektorl, yasal altyapisindan kaynaklaivamli sorunlarina gamen
hizli bir gelsme sureci icindedir. Sektdr, sorunlarinin ¢ézimiinda tim dinyada
oldugu gibi Turkiye’de de katma ger ve istihdama cok énemli katkilari olan KDB

lerin finansman ihtiyacini kestamada 6nemli bir yapi ojturacaktir.

Tarkiye, Universite, sanayi, kamu kesimgbirligi yoluyla bilimsel ve
teknolojik aratirmalari desteklemek, icatlarin ve yeni tekno@jih gelsimini tesvik

etmek ve bunlarin ticari hale gelmesine katkidaibodak zorundadir.

E-ticaretin 6nuindeki yasal ve kurumsal engelleraddkiimasi da gejmekte

olan ulkelerin dinya ticaretinin temposuna ayakwgthlari agisindan énemlidir.

Tark lirasinin doviz sepeti kasinda dger kazanmasi anlaminda reel kur

uygulamaya devam edilmesi, icinde bulugdonuz konjonktirde gereklidir.

Karsilikli ticaretin birsekli olan off-set uygulamalari dasdicareti gelgtirmek

acisindan deerlendirilmesi gereken bir aragtir.

Tanitim faaliyetlerine Turk ihra¢ drtnlerinin  dahiédilmesi de ihrag

potansiyelini geltirmek bakimindan ¢ok yararli olacaktir.

Kisa ve orta vadede dticarette denizyolu ve karayolunugidi ginin devam
edecgi anlssllmaktadir. Aslinda uluslararasi pazarlara agiimadm secenekleri
kullanan kombine tamacilgin en ekonomik gama bigimi oldgu unutulmamalidir.

Cokuluslu sirketlerle kurulacak stratejik ortakliklar berabete yeni
teknolojiler, yeni Uretim ve yonetim teknikleri grat TUrk firmalari bu tip ortakliklarla
kiresel dgitim kanallarina ve pazarlarina gm imkani da yakalayabilir. Ayni
zamanda endustri ici ticareti artirarak, ihra¢ pemia derinlgmeyi de getirebilir.

Sabit maliyetleri diiik olan buylk olcekte stok bulundurmayan KiORrin

Ar-Ge faaliyetleri desteklenmeye devam edilmelidir.
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Ulkemizin diinyadaki teknolojik galneye ayak uydurabilmesi icin, endustri
ici ticarete musait sanayi dallariningitam, enerji, finansman, girdi yoninden

desteklenmesi ihracat icin cok dnemlidir.

Dis ticaret slemlerinde firmalar ¢gu zaman farkh risklerle kar karsiya
kalmaktadir. Dy ticarete taraf olan firmalarin farkli Ulkelerde llmmalari,
mevzuatlarinin farkli olmasi, @ik para birimlerini kullanmalari, ayri dillerin
konwulmasi gibi nedenler firmalari 6deme konusundgticeisklerle kari kariya
birakmaktadir.

Bir dis ticaret sleminde ihracatci sag malin bedelini zamaninda ve belirtilen
sekilde tahsil etmeyi, ithalatcl ise bedelini 6degigcmali zamaninda ve istenilen
Ozelliklerde almayr amaclamaktadir. Bu cercevedeafleEin so6zlgme yapilirken
belirleyec&i 6demesekli bliyuk dnem tamaktadir. Taraflar risklerini minimize edecek
en uygun o©deme seklini belirleyerek amaclarina sorunsuz bigekilde

ulasabilmektedirler.

Dis ticaret slemlerinde ¢@u zaman risklerle en fazla kakariya kalan taraf
ihracat¢l olmaktadir. Bu nedenle ihracatgilarinerad seklinin belirlenmesinde daha
titiz davranmalari gerekmektedir. Bazi durumlardacatcilar talep edilen mallari sevk
etmekte ancak mal bedelini tahsil edememektedinsiKirmanin finansal yapisi,
gavenirliligi, bulundigu tlke bu durumun aca nedenleri arasinda yer almakta, ayrica
mal gonderilirken lzerinde anléan fiyat, 6deme yapilirken kurlardaki gigmeler
nedeniyle bir dime gosterebilmektedir. Tum bunlar ihracat¢i icinebirisk konusu

olusturmaktadir.

ithalatcilar da @i ticaret lemlerinde bir takim risklerle kar kasiya
kalmakta ancak ihracatcilarin kdastiklarina oranla daha sinirli  olmaktadir.
Ithalatcinin kagilasabileceggi en buyiik risklerden birisi, bedelini 6dgdi malin
zamaninda eline wmamasi veya sOzlmede belirtilen kalite, miktar ve ghr

Ozelliklerine uymamasidir. Boyle bir durumda ithala mal bedelini, mallari gorip
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inceledikten sonra 6deyebilggebir 6demesekli segmesi halinde riskini minimize
edebilmektedir.”

Tarkiye’ nin kuresellgme sirecinin gereklerini yerine getirmesi ve tekijikl
dongimin gerisinde kalmamasi icin, bilgiggada ekonomik ve sosyal gghesinin
dis ticaret politikasiyla bgantili olduzunu kavramasi gereklidir. Bunun yolu das di
ticaretin desteklenmesi, uluslararasi rekabetininhaldusu pazarlara daha cok ve

katma dgeri yuksek mal ve hizmet satma stratejisinin beemnsesinden ge¢cmektedir.
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